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En el Maule se impuisa la int,ernacinn,alizaci(m de
empresas locales con asesoria estrategica gratuita
en comercio exterior

Centro de Desarrollo de Negocios Sercotec Talca

Mis de 100 micro y pe-
quefias empresas han sido
acompanadas por el Cen-
tro de Desarrollo de Nego-
cios Sercotec Talca en su
proceso de insercién en
mercados internacionales,
consolidando su rol como
articulador clave en el desa-
rrollo econémico territorial
y la apertura comercial de la
region del Maule.

A través de asesorias per-
sonalizadas, talleres espe-
cializados y actividades de
formacion, el centro ha per-
mitido que emprendedores
locales identifiquen oportu-
nidades de exportacion eim-
portacién, comprendan as-
pectos logisticos, aduaneros
y normativos, y fortalezcan
sus capacidades de gestion
para afrontar los desafios del
comercio internacional.

Una de las iniciativas més
destacadas fue el seminario
“Globalizando tu Nego-
cio: Teoria y Estrategias”,
organizado en conjunto
con Holding Emprende

Comex. La instancia reu-
nié a mas de 40 empresas,
que participaron activa-
mente en sesiones practi-
cas sobre certificaciones,
gestion de riesgo, tributa-
cién internacional y uso de
plataformas digitales para
el comercio exterior.

“El comercio internacional
ya no es exclusivo de gran-
des empresas. Hoy, gra-
cias al acompanamiento
técnico y el acceso a redes
estratégicas, muchos em-
prendedores maulinos estén
expandiendo sus horizontes y
llevando su trabajo al mundo),
destacd el equipo del Centro
de Desarrollo de Negocios Ser-
cotec Talca.

El impacto de este acompa-
fiamiento se refleja en casos
como el de Luis Rodrigo Peral-
ta, quien ha iniciado la expor-
tacion de servicios, y Paulina
Vera, microempresaria que ha
comenzado a importar pro-
ductos estratégicos para su ne-
gocio local.

“Gracias al apoyo del Centro

deNegocios Sercotec Talca, lo-
gré escalar mis importaciones
desde Corea del Sur de forma
segura y cumpliendo toda la
normativa aduanera. Hoy en
La Segunda Opinion traemos
cosméticos coreanos —como
sérums, cremas, maquillaje y
protectores solares— ademds
de accesorios inspirados en K-
dramas, lo que ha permitido
diversificar mi oferta, fidelizar
a mis clientas y posicionar mi
marcacomo una referencia en
Talca’, coment Paulina Vera
Fonseca, microempresaria
asesorada por el Centro.
“Exportar servicios edito-
riales me ha permitido po-
sicionar a Ediciones Filacte-
ria en ferias internacionales
del libro como Guadalajara,
Buenos Aires y Barcelona.
Gracias al acompainamiento
del Centro de Negocios Ser-
cotec Talca, he podido com-
prender aspectos técnicos
como la facturacién y cer-
tificacién para exportacion,
y proyectar alianzas estraté-
gicas con agencias y socios
del ecosistema editorial en
América Latina. Aunque
los resultados comerciales
son a largo plazo, el mayor
logro ha sido entender que
es posible internacionalizar
un proyecto cultural desde
regiones’, comentd Rodrigo
Peralta, director de Edicio-
nes Filacteria.

Este conjunto de acciones se
alinea con la visién de Ser-
cotec de fortalecer la com-
petitividad de las MiPymes,
diversificar mercados y ge-
nerar una base exportadora
sélida desde las regiones.
En ese sentido el director
regional de Sercotec Mau-
le, Oscar Araya, comenta
que “En Sercotec estamos
comprometidos con for-
talecer las capacidades ex-
portadoras e importadoras
de nuestras pymes, por-
que sabemos que abrirse al

mundo no solo diversifica

mercados, sino que también
genera empleos, valor local e
innovacion’.

Si tienes un negocio forma-
lizado o empresa con poten-
cial internacional, acércate
al Centro de Desarrollo de

Negocios Sercotec Talca y
comienza tu camino al co-
mercio exterior. Mds infor-
macion en sus redes sociales
@cdn_talca o directamente
en sus oficinas ubicadas en 4
norte 1154, Edificio Alame-
da Office, Talca.



