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La historia de la salida de Glov

de Chile que termind en un

requerimiento de la FNE por colusmn Vo

POR BLANCA DULANTO

La Fiscalia Nacional Eco-
nomica (FNE) no olvida y
eso quedo claro este lunes,
luego de que presentara un
requerimiento por colusion
ante el Tribunal de Defensa de
la Libre Competencia (TDLC)
contra las plataformas de
reparto Delivery Hero (ma-
triz de Pedidos Ya) y la firma
hispana Glovo.

sLarazon? Acuso a las dos
empresas de reparto por ha-
ber celebrado y ejecutado un
acuerdo de asignacion de
zonas de mercado en 2019 que
incluyé cuatro paises: Chile,
Perti, Ecuador y Egipto.

El pacto sedenominé Project
Greeny termino con la salida
de Glovo del pais, pese a que
su retirada fue percibida como

I Este lunes
la Comisidn
Europea impuso
una multa

de USS 374
millones a la
hispana y a
la matriz de
Pedidos Ya.

consecuenciade la férrea com-
petenciaenel sector. “Sibien
Glovo intent6 explicar alaFNE
estarepentina salidadel mer-
cado, invocando un supuesto
bajo rendimientode su filialen
Chile, los propios ejecutivos de
laempresadesmintieron esa
justificacion”, dijo la Fiscalia
en su requerimiento.

El caso es internacional.

Este lunes, la Comision
Europea impuso una mul-
ta de 329 millones de euros
(USS 374 millones) a Glovo
y Delivery Hero por formar
durante cuatro anos un cartel
en el reparto de comidas y
otros productos.

Detras de la multa

En mayo de 2018 entro a
la propiedad de Glovo la ale-
mana Delivery Hero, gigante
mundial de la dltima milla
e inversionista mayoritario
en Pedidos Ya, ademas de
poseedor de una participacién
minoritaria en Rappi.

Ese fue el principio del fin.
Lo que comenzd como un
acuerdo para potenciar el
negocio con nuevos recursos,
paso a ser la gran piedra de
tope en la ruta de crecimiento

de Glovo: antes de completar
su tltima ronda de financia-
miento, la alemana sali6 a
bloquear la operacién.
Delivery Hero impuso sus
propias reglas para frenar
su crecimiento dado que la
esparnola se estaba abriendo
paso peligrosamente en mer-
cados claves para sus negocios
de reparto, principalmente
representados por Pedidos Ya.
La alemana exigia que el
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actor saliera de todos los mer-
cados donde tenia negocios ~lo
que representaba el 85% de
su operacién-, lo que para el
resto de los inversionistas no
era rentable y dejaba contra
la espada y la pared a Glovo.
Finalmente, cerrar las ope-
raciones de Glovo en Chile
y Egipto fue la salida para
destrabar el financiamiento,
aunque la eleccion de estos
paises no fue al azar. Para

Delivery Hero, el mercado local
—junto con Argentina- es el de
mds peso en Latinoamérica,
aligual que lo es Egiptoenel
norte de Africa.

En ese sentido, laalemana
leentregé las operaciones en
Perti y Ecuador a cambio.

Este martes Delivery Hero
declaré que “esta cooperando
plenamente con las autori-
dades y entregara todos los
antecedentes necesarios”.
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