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Gigante china de

eame Technology nacié en 2017 y ya cuen
con presencia en 120 paises, 4.000 tiendas
isicas y 785 patentes registradas.

POR MARTIN BAEZA

Nacié recién en 2017, pero me-
nos de una década les basté para
convertirse en una multinacional
con ventas en 120 paises, 4.000
tiendas fisicas y 785 patentes
registradas. Se trata de Dreame
Technology, fabricante de robética
china fundada por Yu Hao -quien
permanece como CEO- que se ha
especializado en el segmento de
limpiezadel hogar, particularmente
en el segmento de aspiradoras
inteligentes.

Y dentro de ese agresivo proceso
de expansion que vienen desarro-
1llando a nivel mundial, el siguiente
paso es Chile.

Si bien la compaiia ya habia
comenzado a vender sus productos
en el pais a fines de 2024, ahora
se lanzaran con mas fuerza. El1 30
de mayo inauguraron el primer
showroom (sala de exposiciones)

que tienen en América Latinaen la
calle Antonio Bellet, en la comuna
de Providencia. Y a partir de ahi, la
idea de la asiatica es convertirse en
la marca de tecnologia de limpieza
mas importante del pais, abriendo
entre 27 y 30 puntos de venta en
un periodo de 12 meses.

En esa linea, para la firma los
puntos de venta fisicos son crucia-
les para su estrategia de negocio,
porque si bien sus productos ya
estaban disponibles via online,
creen que para poder tener una
mayor penetracion en el mercado,
los consumidores deben tener opor-
tunidades para verlos y probarlos.

La hoja de ruta de Dreame, asi-
mismo, implica que, desde Chile,
la compania comience a abrirse a
otros paises sudamericanos: bara-
jan entre sus opciones Argentina,
Colombia, Uruguay y Peru.

Asi lo reveld el presidente de
Mercados Emergentes de la com-

paiiia (drea del negocio que incluye
las operaciones en Medio Oriente,
Africa, Indiay América Latina), Toni
Xia, en conversacion con Diario
Financiero.

La primera razén para elegir
Chile, explico el ejecutivo, es que
“es un pais estable, con una clase
media en crecimiento (...) y nota-
mos una brecha cuando observamos
el mercado local, donde muchos de
los productos inteligentes para el
hogar son demasiado caros o no
ofrecen realmente un buen ren-
dimiento. Por eso entra Dreame”.

Apuesta regional

En segundo lugar, resalté la
ubicacién del pais como una zona
estratégica para saltar a los otros
paises de la regién. “Lo vimos no
solo como un mercado, sino tam-
bién como una base para nuestra

presencia en Sudamérica”, dijo.
Y, por tiltimo, Xia destaco la rela-

cién entre Chinay Chile. “Son dos

paises con una conexién realmente

fuerte. Hay confianza y apertura
y eso crea mas oportunidades
para que calibremos y crezcamos
localmente”, sostuvo el ejecutivo.

Dreame Technology busca repli-
car lo que hicieron en México, pais
en el cual abrieron sus primeros
puntos de venta en febrero de 2024
yya se han convertido en un actor
relevante en los segmentos donde
operan, asegurd Xia.

“Tras analizar el mercado, cree-
mos que existe un enorme potencial
en el mercado chileno. Luego de
planificar internamente, con-
sideramos que Chile es un pais
muy importante para introducir
la tecnologia mas avanzada en el
mercado local, atender a los con-
sumidores locales y garantizarles
una vida mas facil con la tecnologia
mas avanzada”, sostuvo el lider
internacional de la tecnolégica.
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