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Comercio establecido busca apoyo ante
impacto de ambulantes e msegurldad

La Camara de Comercio y Turismo
de San Antonio se reunié con el
seremi de Economia.

Jesus Farias Silva
cronica@ lidersanantonio.cl

1 comercio estableci-
E do del centro de San

Antonio enfrenta
una sostenida disminu-
cién en sus ventas, situa-
€i6n que sus representan-
tes atribuyen al avance del
comercio ambulantey a la
inseguridad en el sector.
Frente a este escenario, la
Cimara de Comercioy Tu-
rismo expuso sus princi-
pales inquietudes ante au-
toridades regionales, con
el objetivo de avanzar en
un trabajo conjunto que
permita implementar me-
didas concretas de apoyoy
recuperacion.

La reunion fue encabe-
zada por el seremi de Eco-
nomia, Marcelo Arredon-
do, y cont6 con la partici-
pacion de la delegada pro-
vincial Carolina Quinte-
TOS, representantes muni-
cipales y miembros de la
Camara de Comercio lo-
cal.

La instancia surgié por
solicitud de la propia Ca-
mara y la Delegacion Pro-
vincial, con el objetivo de

abrir un canal directo de
didlogo con la Seremi de
Economia.

En el encuentro se dis-
cutié la posibilidad de
conformar una mesa pi-
blico-privada para focali-
zar el trabajo en sectores
del centro que presentan
mayores dificultades, co-
mo las galerias comercia-
les y el mercado.

“Nos concentramos en
la conversacién para em-
pezar por algo. A partir de
ahi, hacer un trabajo mas
colaborativo en una mesa
publico-privada que nos
permita ir viendo cémo
podemos ir agregando he-
rramientas”, sefialé el se-
remi Arredondo, quien re-
conocié que el gremio
“tiene una serie de dificul-
tades y problematicas”.

REUNION
El seremi explicé que se
contempla la participa-
cién de entidades como el
Servicio de Cooperacién
Técnica (Sercotec), que po-
dria aportar a través de
programas de asesoria y
financiamiento.
“Quedamos ya con fe-
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cha para tener una proxi-
ma reunién con acuerdos,
tener a disposicién un ma-
yor conocimiento de las
empresas que estdn en es-
ta condicién y poder tam-
bién relacionarnos con
otros servicios publicos
que pueden ir colaboran-

do de forma mads sistémi-
ca”, indicd.

En la reunion también
se abordé la necesidad de
avanzar en procesos de re-
gularizacion para quienes
ejercen el comercio infor-
mal.

“La situacion es que en

sonlos problemas que
mas aquejanal comercio
establecido:la inseguri-
dad y los ambulantes.

el comercio les va mal y
hay un desaliento porque
ven una disminucion, y
hay una situacién conuna
vision bastante negativa.
Identifican como los cau-
santes el comercio ambu-
lante y la violencia que se
genera ahi”, comentd la
autoridad regional.

Como ejemplo de in-
tervencion publica ante si-
tuaciones similares, el se-
remi relaté lo realizado en
Cabildo, donde se disefié
un programa de Sercotec
para formalizar a peque-
flos mineros informales.

“Eso puede ocurrir acd
mismo, identificando
dénde estin esos grupos
de personas para llevarlos
hacia eso”, senald el secre-
tario regional, y destaco
que en la cita estuvo pre-
sente el encargado del
centro de negocios de Ser-
cotec, precisamente para
comenzar a trazar ese ca-
mino.

Finalmente, las autori-
dades valoraron el en-
cuentro y coincidieron en
la necesidad de avanzar en
un trabajo conjunto conel
comercio local. Desde la
Cdmara se reitero el lla-
mado a preferir el comer-
cio establecido porque en-
trega respaldo y garantias
a los consumidores. (4]



