
El dispositivo tiene un
costo de 450 dólares.
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Nintendo Co. abrió las ventas de la Switch 2, y los compradores están buscando tiendas para
aumentar sus posibilidades de conseguir la consola de 450 dólares. El lanzamiento mundial marca
uno de los mayores debuts de gadgets en años, recordando la fiebre del primer día que rodeó al
iPhone hace una década, de acuerdo con un reporte de Bloomberg.

En Japón, los sitios web ofrecen a los fans consejos sobre las tiendas de electrónica con más
probabilidades de tener modelos en stock, mientras que los minoristas han pedido a Nintendo que
envíe la mayor cantidad de unidades posible para satisfacer la alta demanda. En EE.UU., las tiendas

GameStop Corp. y Best Buy Co. esperan que la Switch se agote el día de su lanzamiento. 
“La Switch 2 es todo lo que Nintendo tiene, así que el fracaso no es una opción”, declaró Serkan

Toto, director ejecutivo de la consultora del sector Kantan Games Inc.
La llegada de la consola marca un hito para la industria, ya que podría influir en las decisiones

comerciales de socios y competidores durante los próximos años. 

ESTRENO DE NUEVA CONSOLA ES EL “TODO O NADA” 
EN EL MERCADO DE LOS VIDEOJUEGOS 

La Universidad de Yale, reconocida por
su apuesta por el capital privado y el capi-
tal de riesgo, está ultimando la venta de
hasta US$ 2.500 millones en esos activos
ante posibles cambios fiscales.

Los funcionarios de esta universidad de la
Ivy League se encuentran en conversaciones
avanzadas para la venta de la cartera, cuyo
nombre en clave es “Project Gatsby”, con un
descuento total que se espera que sea infe-
rior al 10%, según personas con conocimien-
to de las negociaciones que hablaron con
Bloomberg, pero que pidieron no ser identi-
ficadas por tratarse de información privada.
Algunos compradores habían valorado par-
tes de la cartera con un recorte de hasta el
15%, de acuerdo con estas fuentes.

La operación sería la primera vez que
Yale vende participaciones significativas de
capital privado en el mercado secundario y
representaría un reposicionamiento de su
fondo de dotación de US$ 41.000 millones.

YALE NEGOCIA VENTA
DE US$ 2.500 MILLONES
EN PARTICIPACIONES 
DE CAPITAL DE RIESGO

La operación de venta se conoce en Yale
como “Project Gatsby”. 
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La nave tiene unos 800 vehículos eléctricos a bordo. 
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oyecciones de crecimiento económico,
s al país y amigos son la huella que el
omista Stanley Fischer dejó en Chile. El
émico murió el sábado pasado y desde

onces los testimonios de su paso por
tiago y otras ciudades han comenzado a
ordarse entre quienes lo conocieron y
bajaron con él.
Entre los chilenos que evocaron su tra-
jo con Fischer figuran Vittorio Corbo,

oberto Zahler y Rodrigo Vergara, quie-
es destacaron el compromiso del acadé-
ico con la creación de políticas públicas.
El interés por estos temas quedó re-

gistrado en los archivos periodísticos,
pues Fischer mantenía una activa pre-
sencia en los medios, en las entrevistas
durante los diversos cargos que de-
sempeñó en la reserva Federal de Es-
tados Unidos, Banco Mundial, Fondo
Monetario Internacional y Banco
Mundial, entre otros.

En 1998, en un artículo publicado
por el periódico estadounidense The
New York Times, Fischer destacó la
política de encaje en Chile como una
eficiente manera de desanimar el
ingreso de capitales extranjeros:
“Chile frenó el ingreso de capitales
por préstamos de corto plazo pro-
cedentes del extranjero” gravándolos, señaló en esa ocasión. 

Más tarde, en una visita a Chile en noviembre de 2001, cuando la presidencia
del país la ejercía Ricardo Lagos Escobar, una de las preocupaciones en el país era
—como en la actualidad— el crecimiento económico. En una nota sobre su visita,
publicada por “El Mercurio” el 22 de noviembre de ese año, se consigna que el
economista “consideró totalmente factible que Chile retome niveles de creci-
miento económico del orden del 6%, ya que su actual nivel de expansión está por
debajo de su potencial”.

Dos años más tarde, en diciembre de 2003, volvió a visitar Santiago y reiteró
su mirada positiva del país, especialmente en el plano institucional: “La inde-
pendencia del Banco Central y la meta de la inflación son muy fuertes en Chile,
las más fuertes en América Latina y probablemente del mundo. Creo que el
consenso que existe sobre las políticas macroeconómicas adecuadas es un
gran capital que tiene el país”, afirmó en esa época.

IRADA SOBRE CHILE QUE TENÍA 
ALLECIDO ECONOMISTA STANLEY FISCHER 

El académico Stanley Fischer visitó Chile
en 2001 y 2003.
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Un barco que transportaba unos 3.000 automóviles a
México fue abandonado en medio del océano Pacífico
luego de incendiarse el martes.

El humo se vio por primera vez saliendo de una cu-
bierta del “Morning Midas”, que llevaba a bordo vehícu-
los eléctricos, según informó en un comunicado Zodiac
Maritime, operador del buque. La nave tiene unos 800
vehículos eléctricos a bordo, informó Bloomberg.

La tripulación inició las maniobras de extinción, pero
no se pudo controlar el incendio, añadió la empresa.

En los últimos años se han producido varios incendios
importantes en buques que transportaban vehículos
eléctricos, lo que ha suscitado la preocupación de que
las baterías de esos coches puedan incendiarse y provo-
car desastres importantes.

La aseguradora Allianz escribió en un informe el mes

pasado que la demanda de baterías de iones de litio,
incluidas las de los vehículos eléctricos, supone un
nuevo riesgo para el sector del transporte marítimo
mundial, especialmente teniendo en cuenta el valor
de los vehículos que trasladan los buques de trans-
porte de automóviles más grandes.

BUQUE CON VEHÍCULOS
ELÉCTRICOS QUEDÓ
ABANDONADO EN EL PACÍFICO
TRAS SUFRIR INCENDIO

“El mundo fue y será una porquería, ya lo sé (…)”. El tango
“Cambalache”, escrito por Enrique Santos Discépolo en
1934, adquiere un nuevo sentido en 2025, con una realidad
aún más cruda, predadora y geopolítica del poder, donde
los aliados de ayer son adversarios y los adversarios, ene-
migos. La racionalidad económica y la ideología no parecen
ya impulsores principales de las pugnas internacionales
como fue por décadas. 
Desconocemos los alcances de la guerra comercial desen-
cadenada por la administración Trump y sus impactos
sobre la economía real. Aunque se despeje el polvo,
domina la incertidumbre sobre futuras medidas y si
acaso se cumplirán los compromisos negociados con
terceros. ¿El arancel del 10% impuesto a Chile es nego-
ciable o será más bien el mínimo aplicado por Estados
Unidos al mundo?
El Financial Times denomina TACO (“Trump always
chickens out”) a los retrocesos arancelarios por presión
de los mercados financieros, pero advierte sobre posi-
bles medidas aún más peligrosas. Estados Unidos ha
pateado el tablero mundial en lo económico, militar y
diplomático. Esta semana, la OCDE anunció la peor
contracción del PIB mundial desde la pandemia.
Consensos multilaterales globales para enfrentar
la crisis parecen hoy imposibles. Pero cada vez
más voces estiman que habrá que buscar una
gobernanza global sin los Estados Unidos. De
hecho, en los primeros 100 días de la nueva ad-
ministración se suscribieron (sin Estados Unidos)
dos acuerdos multilaterales en temas tan im-
portantes como el cambio climático y la salud.
La Organización Marítima Internacional acordó
aplicar impuestos al carbono a las emisiones
del transporte marítimo y la Organización
Mundial de la Salud (OMS) aprobó por 124
votos un acuerdo para la colaboración inter-
nacional sobre futuras pandemias.
En el ámbito económico-comercial hay opcio-
nes plurilaterales como el Acuerdo de Arbi-
traje de Apelación Provisional (MPIA) de la
OMC al que pertenecen ya 54 países, creado
hace 5 años como alternativa al órgano de
apelación bloqueado por Estados Unidos.
Para hacer frente a la crisis de la mejor
manera posible, es fundamental coordi-
narse con los socios del CPTPP y de la
Unión Europea. Sería también deseable
una coordinación con ASEAN y China
(que tiene su propio juego), y que algu-
nos socios de América del Sur acompa-
ñen esta alternativa. La propuesta de
una articulación alrededor del CPTPP
de países que se comprometen con
cumplir las reglas de la OMC es una
buena noticia. Este camino parece más
realista y fructífero para Chile que
adherir al variopinto club de los
BRICS. El Gobierno mantiene abier-
tas sus opciones en lo que ha llamado
una autonomía estratégica.

GOBERNANZA GLOBAL 
SIN ESTADOS UNIDOS

En la industria local observaban con preocupación la si-
tuación de Diego de Almagro en Pudahuel, apuntando a
que era un reflejo de las complejidades que enfrentan los
operadores e inversionistas para desarrollar nuevos proyec-
tos hoteleros en el país. 

Asimismo, actores de la industria señalan que surge la du-
da respecto a los futuros desarrollos hoteleros en la zona de
Enea, luego de que algunos operadores han detenido sus in-
versiones en el sector debido a la incertidumbre para obtener
sus permisos. Esto, en medio de los planes de expansión por
US$ 4.000 millones del Aeropuerto de Santiago, para ampliar
la capacidad y recibir hasta 84 millones de pasajeros al 2050.

Desde hace más de un año, la cadena Diego de Alma-
gro (DA Hoteles) tenía previsto iniciar las opera-
ciones de su nuevo hotel que se ubicaría a 5 minu-
tos de distancia del Aeropuerto de Santiago (en la

zona de Enea, en Pudahuel) tras finalizar su construcción. 
Pese a ello, en todo este lapso el hotel de 310 habitaciones,

que contó con una inversión de US$ 20 millones, se encontra-
ba prácticamente vacío —salvo unos pocos trabajadores y
guardias que circulaban al interior de las instalaciones—, da-
do que no contaba con la autorización para recibir huéspedes,
debido a que no tenía el permiso de recepción de obras de la
Dirección de Obras Municipales (DOM).

No obstante, tras largos meses de tramitaciones, Diego de
Almagro obtuvo la recepción de la obra para su estableci-
miento a fines de mayo, señaló Álvaro Castilla, gerente gene-
ral de DA Hoteles. “Ya presentamos los papeles para iniciar el
trámite de patente comercial y empezar a operar. Esperamos
que en el transcurso de junio iniciemos con la marcha blanca”.

Castilla detalló que el principal “cuello de botella” estaba
en las distintas correcciones a las “observaciones y realizando
mitigaciones que nos pedían los diferentes entes (...). Uno tie-
ne la voluntad de hacerlo más rápido, pero de repente no es
tan rápido como uno quisiera, por los tiempos del aparato pú-
blico”, afirmó.

Conocedores del tema aseguraron que la cadena tuvo que
realizar obras de urbanización exterior, fuera del nuevo com-
plejo hotelero, para obtener las autorizaciones. Una vez que
fueron certificadas y aprobadas por el Servicio de Vivienda y
Urbanización (Serviu), la firma podía proceder a la recepción
de obras definitiva por parte de la DOM.

“Muchas veces la gente me pregunta por el famoso tema de
la ‘permisología’, pero acá nunca fue un tema de ‘permisolo-
gía’ (...). Hay cosas que podrían ser más rápidas, pero ya es
tema pasado y, afortunadamente, logramos corregir los temas
que nos solicitaban”, aseguró el ejecutivo.

Castilla indicó que presentaron “los antecedentes para ob-
tener la patente comercial, que es la primera instancia, y des-
pués pedirán la patente de alcohol, pero ya con la patente co-
mercial podemos operar como hotel”.

“Hotel fantasma”
cerca del aeropuerto abrirá tras más
de un año de esperas y trámites

Firma inició trámites para recibir la patente comercial y operar su
nuevo complejo de 310 habitaciones en la comuna de Pudahuel.

El nuevo hotel de
la cadena com-
plementará su
actual oferta de
134 habitaciones
en la zona.
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Análisis
ALICIA FROHMANNSolo el 10,3% de los 262 asientos de directorio corresponden a personas con competencias

digitales avanzadas, según los resultados del estudio Digitally Savvy Boards 2025, que se pre-
senta hoy en Boston, Estados Unidos, por la consultora Ready 2 Digital.

Según sus promotores, el análisis se basó en metodologías del MIT Center for Information
Systems Research (MIT CISR), el cual define a un directorio digitally savvy como aquel que
incorpora al menos tres miembros con competencias tecnológicas estratégicas, capaces de inci-
dir efectivamente en decisiones clave, evaluar riesgos del modelo de negocio y promover nuevas
formas de crear valor, entre otras funciones.

El estudio analizó los 28 directorios del IPSA a través de 65 parámetros relacionados con
habilidades digitales, utilizando herramientas de inteligencia artificial, análisis de datos y análisis
del equipo de Ready 2 Digital. Al considerar que algunos directores ocupan más de un puesto, la
cifra final del universo se reduce todavía más, de los 236 directores, solo 8,47% son “digitally
savvy”.

¿QUÉ TAN DIGITALES SON LOS DIRECTORIOS? 

B4

A
P

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

05/06/2025
  $3.939.342
 $20.570.976
 $20.570.976

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

     320.543
     126.654
     126.654
      19,15%

Sección:
Frecuencia:

ECONOMIA
0

Pág: 4


