de visitas convertida
en tienda hasta
trajes de gala
importados de
Turquia y Estados
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Desde una pieza de la moda

Un hito importante en la
vida de su tienda es la
linea para novios.

Los vestidos importados
de Estados Unidos y los

Unidos, ha construido ::J:: tsuuroz:ut:im :o:::no;
un sello de elegancia un referente para celebra-

y calidad con raices
en Vallenar y
expansion por el
norte de Chile.

Por Valentina Echeverria O.

Nacié un 20 de junio en
Santiago, pero fue en Va-
llenar donde Cecilia Se-
rantoni encontré el impulso
para convertirse en empren-
dedora. Recién casada y
acompafiando a su esposo
por una oferta laboral en
la Compafiia de Acero del
Pacifico, comenz6 a traer
encargos desde la capital:
zapatos, carteras y ropa que
sus amigas le pedian con
entusiasmo. Lo que empezd
como un favor, pronto se
transformé en oportunidad.

“Un dia, el duefio del nego-
cio donde iba en Santiago
me ofrecié precios especia-
les si compraba con frecuen-
cia. Asi obtuve una pequefa
ganancia y decidi convertir
el dormitorio de visitas en
mi primera tienda", recuerda
Cecilia. Sin saberlo, co-
menzaba a tejer el inicio de
una marca que hoy lleva su
nombre y prestigio.

En paralelo, una amiga le
pidié administrar un local de
artesania.

Con la ayuda de su esposo,
organizaron inventarios,
ventas y la bodega del local.
Al regresar, la amiga les
ofrecié venderles el nego-
cio. “Ya nuestras clientas
nos conocian como Cecilia
Serantoni, asi que el nom-
bre surgid naturalmente”,
explico.

Desde entonces, su trayec-
toria ha sido una mezcla
de intuicion, elegancia y
perseverancia. Con tiendas
en Copiapé, Vallenar, Vi-
cufia y tres en La Serena,
“entre ellas una tienda con
varias secciones, incluso
peluqueria, en el Unico local
en la calle Huanhuali 417,
en donde hemos hecho
grandes cambios de provee-
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Cecilia Serantoni Hidalgo

“Hemos tenido una
gran evolucion
necesaria para

mantenernos vigentes”

dores para diferenciarnos
de Is grandes tiendas” con
productos exclusivos y de
calidad internacional.

“Importamos desde Estados
Unidos, Francia, Alemania,
Canada y Turquia. Quere-
mos entregar algo Unico, no
masivo”, asegura.

El concepto ha evolucionado
con los afios, incorporando
nuevas secciones. Una de

ciones especiales. Tam-
bién ofrecen opciones
para madrinas, padres,
acompanantes, incluidos
los pajes, consolidando
un servicio completo para
quienes dan el “si".

las mas exitosas ha sido la
linea de trajes de hombres,
pensada para quienes bus-
can vestimenta formal. “La
demanda nos sorprendio.
Hoy tenemos una seccion
variada y muy bien recibida”,
comenta con orgullo.

Y su tienda en Huanhuali
refleja esta evolucién, por-
que no solo ha sido una
boutique, sino también, un
espacio de encuentro con
la moda, el estilo y la con-
fianza.

Cecilia, que de nifia sofiaba
con ser bailarina de ballet,
aun guarda la sensibilidad
y el gusto por lo estético.
“Mi infancia fue libre, con
juegos como la pillada, las
escondidas y el hula hula.
Era otra época, mas inocen-
te”, cuenta.

Hoy, cerca de cumplir un
afio mas de vida, mira hacia
atras con gratitud y hacia
adelante con entusiasmo. “A
los emprendedores les diria
gue mantengan una postu-
ra optimista. Que innoven
siempre ante los cambios
del mercado”

Cecilia Serantoni no solo
ha vestido a generaciones
del norte chileno, sino tam-
bién ha demostrado que los
grandes negocios pueden
surgir del vinculo humano,
la pasion por hacer las co-
sas bien y en las ganas de
transformar lo cotidiano en
excepcional.

Nunca sofié con tener una tienda propia, pero la
vida me fue guiando por ese camino. Los suefios
también se construyen paso a paso, con esfuerzo,
honestidad y mucho amor por lo que uno hace.

Eso es lo que me ha mantenido vigente durante

tantos anos.”



