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vo de Credit Suisse Robert Sha-
fir, se vendió por US$ 52 millo-
nes en 2023; Shafir había paga-
do US$ 29,38 millones en 2016.

Los precios nominales tam-
bién se han disparado. En el
condominio en construcción de
Aurora Capital en Jane Street
140 en el West Village, un pen-
thouse está en el mercado por
US$ 87,5 millones y tres unida-
des ya están acordadas por más
de US$ 40 millones desde que
se iniciaron las ventas el año pa-
sado. En el West Village, Zec-
kendorf Development está
construyendo en Clarkson 80,
donde una residencia en todo
un piso se vende por US$ 75 mi-
llones. Una conversión de gara-
je a condominio en Perry 125
tiene un penthouse de US$ 57,5
millones en contrato. En West
Chelsea, el ex director ejecutivo
de Howard Hughes Corp., Da-
vid Weinreb, ha puesto en venta
su penthouse en West 21st. Stre-
et 551 por US$ 75 millones.

“Estos son nuevos niveles
que nunca hemos visto antes”,
afirmó Orrigo, quien tiene a su
cargo la venta del departamen-

Hace casi una década, el fi-
nancista Harsh Padia y su espo-
sa Purvi Padia gastaron US$
29,1 millones en un departa-
mento en el West Village de
Manhattan, al pagar un dineral
por un dúplex en el condominio
de Charles Street 150. En marzo
de este año, vendieron la uni-
dad en US$ 60 millones, más
del doble de lo que pagaron y
una cifra récord para el centro
de Manhattan.

La identidad del comprador
era reveladora: trabaja en Jane
Street Capital, una firma de co-
mercio cuantitativo que hace
poco expandió su sede en la cer-
cana Vesey Street 250 en Bat-
tery Park City, según personas
al tanto del acuerdo. 

Se está produciendo un cam-
bio sísmico en el centro de Man-
hattan. Tradicionalmente, las
propiedades más caras de la ciu-
dad han estado en zonas resi-
denciales, en Billionaires’ Row,
Central Park West y Upper East
Side. Pero con un exceso de ven-
tas caras como también otras
propiedades en venta más abajo
de 14th Street, los precios en el
centro están empezando a com-
petir con los enclaves residen-
ciales más caros de la ciudad.

A medida que las firmas fi-
nancieras y tecnológicas han
migrado al centro —junto a un
nuevo comercio minorista, par-
ques e instituciones cultura-
les—, una nueva ola de cons-
trucción de condominios de lu-
jo a lo largo de West Side Hig-
h w a y e s t á a t r a y e n d o a
compradores adinerados a ve-
cindarios como el West Village,
Tribeca y Chelsea.

“Hay todo un grupo de perso-
nas muy ricas que trabajan en las
inmediaciones, lo que significa
que a menudo quieren vivir en ese
mismo sector”, señaló el agente de
bienes raíces Clayton Orrigo, de
Compass. “Están acaparando el
sector de West Side Highway”.

Ha habido más ventas de casas
por sobre los US$ 30 millones
más abajo de la 34th Street en los
últimos cinco años que en la dé-
cada anterior, según datos de
Corcoran Sunshine Marketing
Group. Desde 2023, en el área se
ha llegado a más de mil millones
de dólares en ventas de casas por
sobre los US$ 20 millones.

En febrero, un penthouse en
Vestry Street 67 en Tribeca se
vendió por US$ 41,4 millones,
mientras que una unidad en
One High Line de West Chelsea
se vendió el año pasado por US$
49 millones. Un penthouse en
Charles 150, ligado al exejecuti-

to de Weinreb.
El centro ha atraído desde ha-

ce tiempo a compradores ricos,
con condominios como el de
Charles 150 y Vestry 70 que se
venden a altos precios. Pero en
los últimos años, la construc-
ción de oficinas y comercio mi-
norista en Meatpacking District
y Hudson Yards ha
llevado a las firmas
financieras y tec-
nológicas a optar
por espacios de ofi-
cina en el centro,
atrayendo a com-
pradores incluso
más adinerados.

Compañías co-
mo Deloitte, StubHub y Jane
Street Capital han firmado im-
portantes contratos de arrenda-
miento en Hudson Yards y cer-
ca del World Trade Center.

En febrero, Google abrió su
nuevo espacio de oficinas en
Manhattan en el antiguo St.
John’s Terminal en Washing-
ton Street en Hudson Square.
“Es una de las corporaciones
más ricas del planeta”, aseguró
Leonard Steinberg de Com-

pass. “Eso cambia el perfil del
vecindario”.

A mediados de mayo, la com-
pañía de comercialización de
artículos deportivos Fanatics
firmó un contrato de arrenda-
miento en Hudson Square; el
fundador y director ejecutivo
Michael Rubin es propietario de

un penthouse de
US$ 43 millones en
la cercana Leroy
Street 160.

La demanda por
las muchas casas
históricas de pie-
dra rojiza del área
es sólida —se ven-
dió una casa parea-

da de US$ 72,5 millones en
Greenwich Village en 2024—
pero hay pocas casas renova-
das disponibles. Mientras tan-
to, los compradores ricos están
clamando por adquirir unida-
des grandes en edificios de
condominios más nuevos, se-
gún agentes, pero el inventario
es limitado. Quedan pocos si-
tios para construir y los nuevos
edificios enfrentan restriccio-
nes de altura en áreas históri-

cas, por lo tanto muchos de los
nuevos condominios en el cen-
tro son edificios boutique con
menos unidades que aquellos
en Billionaires’ Row.

“Hay simplemente una lista
de compradores que no han po-
dido adquirir departamentos
ultralujosos en el centro”, seña-
ló Peter Zaitzeff, de la corredora
de bienes raíces Serhant, quien
tuvo a su cargo la venta de la
unidad de los Padia.

Zaitzeff formaba parte del
equipo de ventas en Vestry 70,
que inició las ventas en 2016, y
todavía recibe llamadas telefó-
nicas casi semanalmente en que
le preguntan si tiene algo en el
edificio de 47 unidades. “Tengo
clientes en el edificio que pue-
den indicar básicamente su pre-
cio”, dijo, pero una mayoría no
está motivada para irse. “No se
entra en ese edificio”.

Los nuevos condominios en
el centro están atrayendo a com-
pradores adinerados con unida-
des más grandes que las que ha
habido en el área en el pasado, y
con comodidades de lujo com-
parables a aquellas en Billionai-
res’ Row.

“En el pasado, simplemente
no se podía conseguir esa esca-
la; ya sea que fuera una casa pa-
reada o departamento”, obser-
vó Steinberg, y agregó que los
compradores tienen una “obse-
sión con lo nuevo” y pagarán
una prima para evitar una reno-
vación. “Es realmente una ca-
rrera armamentista en lujo para
superar a su vecino”.

Hay solo 14 unidades en Jane
140, cuyas comodidades inclu-
yen estacionamiento automati-
zado, piscina, gimnasio, sauna,
entrada cubierta para vehículos
e incluso un parque privado, in-
dicó Bobby Cayre, de Aurora. A
mediados de mayo, se habían
vendido 12 unidades desde que
empezaron las ventas en agosto
de 2024. “Para ser sinceros, no
tuvimos una galería de ventas”,
explicó Cayre. “Estábamos ven-
diendo a través de reuniones
por Zoom”.

Con 112 unidades, Clarkson
80 es uno de los nuevos pro-
yectos más grandes. El edifi-
cio, ubicado al lado de las nue-
vas oficinas de Google en St.
John’s Terminal, en un princi-
pio tenía precios desde US$
6,755 millones por una unidad
de dos dormitorios hasta US$
63 millones por una de cinco
dormitorios. Desde febrero, la
constructora ha subido los
precios cuatro veces, y la resi-
dencia de US$ 75 millones —la
que medirá alrededor de 684
metros cuadrados con cinco
dormitorios— se lanzó en ma-
yo. Las comodidades incluyen
un restaurante privado, pisci-
na y biblioteca. Los residentes
también tienen la opción de
comprar cavas de vino priva-
das. ¿El costo? Hasta un US$ 1
millón cada una.

Artículo traducido del inglés por “El Mer-
curio”.

Los precios nominales se han disparado:

Los más ricos de
Nueva York quieren
vivir en el centro ahora

E.B. SOLOMONT

The Wall Street Journal

Los compradores adinerados están siguiendo a las firmas
tecnológicas y financieras hasta el centro de Manhattan,
pagando decenas de millones para vivir en barrios como
Greenwich Village, Tribeca y West Chelsea.

Los nuevos
condominios en el

centro de Nueva York,
como el 80 Clarkson en
West Village, alcanzan

precios altísimos. 
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INQUILINO
Google abrió su nuevo
espacio de oficinas en

Manhattan en el
antiguo St. John’s

Terminal.

Uno de los principales
ejecutivos de inteli-
gencia artificial de

Tesla dejó la compañía, un
revés para el proyecto de
robótica Optimus, que
según el CEO Elon Musk
es crucial para el futuro de
la compañía. Milan Kovac,
vicepresidente de ingenie-
ría, supervisó el desarrollo
de Optimus en Tesla, un
robot humanoide funda-
mental para la visión de
Musk de transformar al
fabricante de vehículos
eléctricos en una empresa
de robótica e inteligencia
artificial. En una publica-
ción en X, Kovac declaró
que se marchaba por moti-
vos personales y que su
apoyo a Musk y Tesla es
férreo. Escribió: “Mi mar-
cha no cambiará nada”.
Kovac se unió en 2016 al
equipo de Autopilot de
Tesla, que trabajó en los
primeros proyectos de
inteligencia artificial de la
compañía, incluyendo el
software de asistencia al
conductor. Se hizo cargo
del equipo de Optimus en
2022 y colaboró estrecha-
mente con Ashok Ellus-
wamy, actual vicepresiden-
te del equipo de Autopilot
y software de IA de Tesla. 

n Procter & Gamble anun-
ció que recortará 7.000
empleos, aproximadamen-
te el 15% de su fuerza labo-
ral no manufacturera a
nivel mundial, durante los
próximos dos años. El
fabricante del detergente
Tide, los pañales Pampers
y las toallas de papel
Bounty contaba con un
total de aproximadamente
108.000 empleados en
junio del año pasado. Los
ejecutivos de P&G, en una
conferencia en París, tam-
bién indicaron que planean
recortar la cartera de pro-
ductos de la compañía,
abandonando algunas
categorías y desinvirtiendo
en algunas marcas más
pequeñas en ciertos merca-
dos. La firma no ofreció
detalles sobre estos planes.
En abril, P&G reportó una
baja en las ventas trimes-
trales y redujo su pronósti-
co de ventas para el año
fiscal, debido a la incerti-
dumbre del consumidor y
la volatilidad geopolítica. 
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