
  

e | EMPRESAS 

  

Emblemática cadena PF + 
hotelera del norte 

El Grupo Terrado adquirió el Hotel Torremayor 
por US$ 11,5 millones, con lo que alcanzó un 
total de ocho hoteles en el país. 

POR LAURA GUZMÁN 

Amás de una década de su apertu- 

ra, el Hotel Torremayor Providencia 

tiene nuevos dueños. El inmueble, 

inaugurado en 2014 y hasta ahora 

operado por la familia Magnani y 

sus socios, fue adquirido por Hote- 

les Terrado, uno de los principales 

actores hoteleros del norte del país, 

en una operación cercana a los 

USS 11,5 millones. 
La transacción -que fue liderada 

por el gerente general de multifa- 

mily y hotelería del Grupo Casal, 

Carlos Gellona- marca un nuevo 

paso en la expansión del holding 

ligado al empresario Juan Carlos 

Toledo, que suma así su octavo 

hotel: cuatro en Iquique (Suites, 

Cavancha, Prat y Club), dos en 

Antofagasta (Suite y Studio 56 

Apart), uno en Rancagua y ahora 

otro en Providencia. 

El Torremayor Providencia cuenta 

con 91 habitaciones en diferentes 

categorías estándar y superior, 

dobles y matrimoniales-, además 

de servicios como lobby bar, rooftop, 

piscina al aire libre y restaurante. 
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Vicente Smith asume la gerencia general de Grupo 
Cintac 
E El ingeniero comercial y MBA del Instituto Tecnoló- 
gico de Massachusetts (MIT), Vicente Smith, asumirá la 
gerencia general de Grupo Cintac, empresa de solucio= 
nes para la construcción que es parte del Grupo CAP. 
Con casi 20 años de trayectoria profesional, el eje- 
cutivo ha liderado organizaciones en Chile, Latinoa- 
mérica y Estados Unidos. Actualmente, forma parte 
del directorio de ADS Tigre, empresa brasileña-ame- 
ricana líder en productos y soluciones para obras de 

saneamiento, drenaje y gestión de aguas pluviales. 
“La experiencia y visión de Vicente serán clave para 
dar continuidad a nuestro camino. Confiamos en su 
liderazgo para seguir consolidando a Cintac como 
un referente en el sector”, expresó Claudia Bobadi- 
lla, presidenta de Grupo Cintac. 
Smith reemplaza en el cargo a Patricio Merello, 
quien lideró el proceso de transformación de la 
compañía. 

  

  

  

  

    
  

Gracias a su conectividad, el hotel 

apunta principalmente a huéspedes 

extranjeros que llegan a Santiago 

por negocios o turismo. 

La trastienda de 
la operación 

Según explicó Gellona, la venta 

respondió a la llegada de una oferta 

que cumplía con las expectativas de 

los propietarios, permitiéndoles 

liberar capital para continuar sus 

inversiones en el rubro inmobiliario 

de renta industrial y comercial. 

Además, detalló, permite al grupo 

vendedor concentrarse en los otros 

dos activos que siguen operando en 

el sector hotelero de la región, el 

Torremayor Lyon en Providencia y 

  

    
        

NúcleoMayor Apart, en La Dehesa 

(comuna de Lo Barnechea). 

Para Terrado, en tanto, la ad- 

quisición se alinea con un objetivo 

de largo plazo, el cual se centra en 

consolidar su presencia en la Región 

Metropolitana. 

“Siempre existió el interés de 

contar con un hotel en el sector 

oriente de Santiago, y este activo 

cumplía con todos los requisitos: 

buena conectividad, alto estándar 

de construcción, número adecuado 

de habitaciones y excelente expo- 

sición”, señaló la compañía. 

Desde Casal además destacaron 

que la compra no solo refuerza el 

posicionamiento de Terrado como 

operador con presencia nacional, 

       a 

sino que también es vista como una 

señal del renovado dinamismo del 

mercado hotelero, ya que si bien 

existe una amplia cartera de hoteles 

en venta, ésta es una de las primeras 

operaciones de envergadura desde 

la pandemia. 

“El repunte en las tasas de ocu- 

pación a niveles prepandemia ha 

dinamizado el mercado y reactivado 

el apetito de inversionistas y ope- 

radores”, enfatizó Gellona. 

Así, con este escenario sobre la 

mesa, Casal comentó que el grupo 

hotelero continúa evaluando alter 

nativas para seguir creciendo, con el 

foco puesto en activos que cumplan 

con su estrategia y estándares de 

operación. 

  

   El Ahora la firma “concentrará sus esfuerzos en mejorar 
el servicio, potenciar la infraestructura de sus clubes y 
consolidar una operación sostenible”, dijo la firma. 

   

  

Wiesner. 

La compañía sostuvo que 

entre los factores que la lle- 

varon a su reorganización se 

incluían el estallido social de 

2019, el cierre prolongado 

durante la pandemia y la 

alta inflación post Covid-19, 

además de “una expansión 

nacional ambiciosa que ten= 

sionó las finanzas, pese a su 

éxito en cobertura”. 

“Superada esta etapa críti- 

ca, Energy concentrará sus es- 

En diciembre, la principal 

cadena de gimnasios de Chile, 

Energy Fitness Club, había 

solicitado su reorganiza- 

ción judicial, con pasivos por 

$ 10.383 millones. 

Y este miércoles, la cadena 

reportó que ha recibido un 

respaldo decisivo del 95% de 

sus acreedores para aprobar 

su plan de reorganización. 

“Este 95% de aprobación es 

un voto de confianza enorme, 

no solo hacia Energy, sino hacia 

todolo que representamos: una 

red de bienestar real para miles 

de personas. Hoy comienza 

una nuevaetapa de trabajo, de 

reinversión en nuestros clubes, 

devolveraofrecerexcelenciaen 

servicio e instalaciones. Vamos 

a honrar esta oportunidad 

con resultados”, declaró en 

un comunicado el actual CEO 

y fundador de Energy, Alex 

fuerzos en mejorar el servicio, 

potenciar la infraestructura 

de sus clubes y consolidar 

una operación sostenible”, 

dijo la empresa.
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