“Los.repuestas de maqui-

=naria y'los neumaticos

son insumos criticos para
la actividad-minera.

Percepcion de ejecutivos

Piezas y neumaticos:
Los insumos de la
mineria con mayor

riesgo por aranceles

Su poca disponibilidad y la dependencia
de China los hace susceptibles de ser
afectados por la guerra comercial.

CATALINA MUNOZ-KAPPES

Las piezas de maquinaria y
los neumdticos son los insumos
de la minerfa que revisten ma-
yor riesgo de sufrir un impacto
producto de las tensiones co-
merciales entre Estados Unidos
y China. Esta esla percepcién de
12 ejecutivos del drea de abaste-
cimiento y de logistica de em-
presas mineras, que fueron en-
trevistados entre abril y mayo
por la consultora Vantaz Group
y el Centro de Estudios del Co-
bre y la Minerfa (Cesco).

Daniela Desormeaux, direc-
tora de estudios de Vantaz
Group, explica que en el caso de
los repuestos y de los neumdti-
cos se percibe una menor dispo-
nibilidad de los insumos y una
mayor dependencia de China
para obtenerlos, lo que los hace
susceptibles a disrupciones.
“Denota que en el fondo el mer-
cado estd mds apretado o que
hay que hacer una gestién de
compras 0 manejo de inventario
muy estratégico”, dice.

En contraste, otros insumos
criticos como la cal tienen bajo
riesgo de sufrir indisponibili-
dad y poca dependencia de Chi-
na, por lo que el impacto por las
tensiones comerciales es mds in-
cierto.

Percepcion general

Vantaz y Cesco también en-
cuestd a 382 ejecutivos y cola-
boradores de empresas mineras
y proveedoras sobre su percep-
cién general del impacto de la
guerra arancelaria en el merca-
do del cobre. E1 57% cree que la
imposicién de aranceles entre
Estados Unidos y China serd
desfavorable, mientras que el
13% estima que serd muy desfa-
vorable. En contraste, un 22%

percibe que podria tener un im-
pacto favorable.

“Una industria como la del
cobre tiene espacio para reac-
cionar. Las interpretaciones
pueden ser stiper diversas. Pue-
de ser que al final sf es desfavo-
rable, porque puede que China
no tenga la capacidad de com-
prarnos el cobre que nos com-
pra siempre. O, por otro lado,
puede ser favorable porque nos
estd abriendo la puerta a otro
cliente que es Estados Unidos.
Estados Unidos estd poniendo
aranceles alaimportacién de cé-
todos de cobre, no a la de con-
centrado, porque ellos quieren
desarrollar una industria de
fundicién. Entonces, esto més
que nada nos permite entender
que obviamente estdn todos
muy al tanto de lo que estd pa-
sando”, sefiala Cristian Cifuen-
tes, analista sénior de Cesco.

Pese a la incertidumbre que
generan las tensiones comercia-
les a nivel mundial, los encues-
tados se mantienen optimistas
respecto a la situacién econémi-
ca, especialmente en el mediano
plazo, y en su percepcién sobre
la inversién minera. “Los fun-
damentos (del cobre) todavia
son suficientemente sélidos”,
comenta Cifuentes.

Por otrolado, el entorno insti-
tucional y social sigue siendo la
principal barrera para el desa-
rrollo de proyectos mineros.
Los encuestados identifican co-
mo principal “cuello de botella”
los tiempos de tramitacién de
las iniciativas, seguidos de la in-
certidumbre regulatoria y los
conflictos socioambientales.
Luego se ubican los desaffos
mds estructurales de la indus-
tria, como una infraestructura
insuficiente, la escasez de capi-
tal humano y el acceso a finan-
ciamiento.
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