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“M&A CON FOCO EN EXPANSION REGIONAL”

SunRoof vende participacion
mayoritaria a fondo estadounidense
Exagon Impact Capital y consolida plan
de expansion de 250 MWp

Con la entrada de la compaiiia americana como socio estratégico, la empresa chilena inicia una nueva etapa de
crecimiento enfocado en soluciones de descarbonizacién para clientes industriales en América Latina.

La plataforma latinoamericana de solucio-
nes sustentables para el segmento comercial
e industrial, SunRoof SpA, anuncié hoy la venta
de una participacion mayoritaria al fondo de
private equity Exagon Impact Capital (XIC),
firma con sede en Nueva York especializada en
inversiones sostenibles en mercados emergen-
tes y respaldada por algunos de los principales
bancos de desarrollo del mundo.

La operacion marca un hito para el ecosis-
tema de energia distribuida en América Latina,
al consolidar a SunRoof como la plataforma
financiera y operativa de XIC para desplegar
un plan de expansion de 250 MWp en los
proximos afios.

Fundada en 2014 por Francisco Martin
(CEOQ), Nicolas Ibarra (CFO), Rodrigo Infante,
Sergio Ibarra y Rafael Garcia, SunRoof se posi-
cioné como uno de los pioneros en contratos
PPA para clientes industriales en la region. Hoy
cuenta con operaciones en Chile y México y
una cartera de clientes que incluye a compa-
filas como Nestlé, Goodyear, FEMSA Salud,
Sherwin Williams y Grupo Kuo, entre otras.

“Exagon es el socio estratégico que necesi-
tabamos para escalar en México y América La-
tina. Compartimos la vision de que la transicion
energética en la region requiere soluciones
flexibles, creativas y financieramente sofisti-
cadas, que son parte del ADN de SunRoof”,
sefiald Francisco Martin, CEO de SunRoof.

George Osorio, Cofundador y Socio Director
de Exagon Impact Capital sefialo: “El equipo
fundador de SunRoof encarna las cualidades
que buscamos en un socio: un historial empren-
dedor, una profunda sofisticacion financiera, un
compromiso con la transparencia y una cultura
de innovacién”. Adicionalmente afiadié: “Lo
que distingue a SunRoof es su enfoque Unico
y visionario, evidente en cada aspecto de su
operacion: desde la firma de contratos PPA en
dolares que eliminan el riesgo cambiario, hasta
la ventaja competitiva que han logrado con su
innovadora tecnologia de limpieza de paneles
solares.”

Por su parte, Nicolas Ibarra, CFO, precisé
que México se posicionara como el principal
motor de esta expansion, mientras que en
Chile se mantendra una operacion focalizada,
centrada en clientes industriales de primer nivel
y relaciones consolidadas.

“Nuestra propuesta es clara: convertirnos
en |a plataforma de descarbonizacién como
servicio para grandes consumidores industria-
les en América Latina”, agrego el ejecutivo.

El crecimiento de SunRoof ha estado acom-
panado de inversionistas estratégicos como
Lorentzen Investments (Chicago), Frontal Trust,

Francisco Martin (Cofundador y CEO de SunRoof).

Helios Capital y Grupo Gasaly, quienes han
respaldado su vision de negocio y expansion
regional. Asi mismo, Cintac, Geom y HEG han
sido importantes pilares para el desarrollo y
construccién de los proyectos SunRoof en Chile
y México.

SunRoof: De pionero regional a
plataforma estratégica de descarbo-
nizacién

SunRoof inicid sus operaciones en 2014
con la visién de convertirse en una plataforma

Nicolés Ibarra (Cofundador y CFO de SunRoof).

regional de soluciones energéticas para el sec-
tor industrial. Desde sus primeros contratos, la
empresa se propuso disefiar modelos financie-
ramente robustos, orientados a inversionistas
institucionales y ajustados a las necesidades
de cada cliente. A lo largo del tiempo, esta
vision se tradujo en innovaciones contractuales
que surgieron directamente desde la practica:
una de sus principales mejoras se gesto en
una negociacion con Alvaro Molina, CFO de
Centrovet, y luego se replicé con empresas
como Virutex y Nestlé. Cada nuevo desafio dio

pie a contratos més sélidos, con mecanismos
de estabilizacion, rangos de accion y mayor
flexibilidad para los clientes.

En esa misma linea de innovacion y eficien-
cia, en 2019 SunRoof comenz6 a invertir en la
empresa chilena Inti Tech, desarrolladora del
SmartDuster, una tecnologia que permite la
limpieza de paneles solares sin uso de agua
y con mayor frecuencia, reduciendo riesgos
operacionales y mejorando el rendimiento. Hoy,
SunRoof mantiene una participacion relevante
en Inti Tech, que se ha transformado en un
pilar estratégico para su operacion, mientras la
empresa tecnoldgica expande sus ventas en
México y Estados Unidos.

El camino hacia la consolidacién de una
plataforma de 250 MWp sera intencionadamen-
te selectivo. SunRoof proyecta su crecimiento
con un enfoque profesional y consultivo,
ofreciendo no solo energia solar, sino también
acompafiamiento estratégico en procesos de
descarbonizacién industrial. Su modelo se
apoya en innovacién, alianzas de largo plazoy
acceso a capital para iniciativas ESG, facilitan-
do condiciones Unicas para sus clientes. Esta
capacidad se ve fortalecida por el respaldo de
Exagon Impact Capital y una estructura finan-
ciera disefiada especificamente para afrontar
los desafios de la transicién energética en
América Latina.




