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Mercado farmacéutico. Llorar
llorar, que algo queda

@®Desde hace varias semanas y a través
de extensasnotas de prensael laborato-
rioIsraeli Teva, duefio del local Labora-
torio Chile, hallevado a cabo una agre-

siva campanfia en contra de las segiin
ellos, exageradas inspecciones llevadas
acabo porel Institutode Salud Piblica.
Ensusreclamoes incluyen tambiénel aw-
mento de lasimportaciones de medica-
mentos desde otros paises, tales como
Indiay Coreadel Surentre otros.

Ensureclamo, sefialan que los labora-
torios de produccién nacional, entre los
anos 2023-2024 hanrecibido en prome-
dio unas 20 fiscalizaciones cada uno
por parte del ISP, en contraste con las 7
fiscalizaciones que habrian recibido las
empresas farmacéuticas fuerade Chile.
Olvidando, convenientemente que las
empresas de Indiao Coreadel sur, estan
sometidas a la fiscalizacion de sus “pro-
pias autoridades sanitarias” y en algu-
nos casos, de la OMS.

Me imagino que esta “excesiva fiscali-
zacion” impide a Teva / Lab. Chile com-
petir con empresas internacionales,
que deben afrontar los cada vez mas
elevados costos de transporte, ademéas
de los costos para la comercializacion
de sus productos terminados en nues-
tro pais, y a pesar de eso, ain pueden
ofrecer precios inmensamente mas
convenientes que los “productores lo-
cales”. En la misma nota sefiala por un
lado que el mercado nacional “noesun
mercado en crecimiento”, mientras
anuncia la intencion de aumentar la ca-
pacidad desu planta de produccion en
un 30%. éSerd que su estrategia para

crecer es eliminando a la competencia
extranjera y por ende privaindonos de
acceder a precios mas convenientes?

Con sinceridad puedo senalar que es
muy dificil queuna empresa que impor-
te sus materias primas (principios acti-
vos) desde el extranjero para después
elaborar en plaza los productos farma-
céuticos terminados, no puedacompe-
tir de igual a igual contra los farmacos
terminados importados, lo que deben
hacer es muy simple, bajar sus expecta-
tivas de elevadas ganancias a nuestra
costa y reducir sus margenes decomer-
cializacion.

Es de esperar que los altos ejecutivos
delos laboratorios dejen de lado estaes-
trategia para eliminar la competencia,
conexcusascomolade una excesiva fis-
calizacién y se concentren en ofrecer
mejores alternativas de precios a nues-
tra poblacién.
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