
  

  

LA DERROTA JUDICIAL DE 
PAULA SUTIL... CON COSTAS 

Después de tres años 
de juicio civil -y de dis- 

tintas disputas arbitrales 

y litigios en elextran- 
jero-, el caso entre la 
agencia Publicitaria Sutil 

y Asociados, fundada 
por Paula Sutil (her- 

mana del empresario 
Juan Sutib, y las filiales 

locales del conglomerado francés Publicis Groupe sumó un nuevo 

capítulo. 
El pasado 30 de mayo, el g' Juzgado Civil de Santiago desestimó 

la demanda presentada por Sutil en contra de MMS Communica- 

tions Chile y Leo Burnett Chile. 

El conflicto se remonta al 2000, cuando la agencia de Paula Sutil 

firmó un contrato de afiliación con Saatchi 8 Saatchi, posteriormen- 

te absorbida por Publicis. En esa alianza, la agencia chilena habria 

obtenido una exclusividad territorial que -según alegaron- se in- 
cumplió tras la llegada de otras firmas del grupo francés al país. La 
demanda civil, interpuesta en 2022, solicitaba una indemnización 

de US$ 200 millones. 
Lo que más llamó la atención en la sentencia fue que el tribunal 

condenó con costas a la parte demandante. Es decir, Publicitaria 

Sutil deberá hacerse cargo de los costos del juicio. Esa decisión 

no cayó bien en el equipo de Sutil, representado por los abogados 
Andrés Jana y Rodrigo Gil, quienes el 7 de junio presentaron un 
recurso de casación y apelación. También impugnaron el pago de 
costas. Según su presentación, la sentencia "incurre en vicios pro- 
cesales graves” y "se excede manifiestamente de los puntos que 
fueron objeto de la controversia”. 

  

EL SALTO DE SCHOOL OF ROCK A 
REINO UNIDO... LA CUNA DEL ROCK 

“Yo era el mejor candidato para la 
franquicia”, describe el empresario Matías 
Puga. para explicar por qué la matriz esta- 
dounidense de SchooLof Rock lo escogió 
a él y a su equipo para quedarse con la 
máster franquicia de esta icónica escuela 
de música para desarrollar escuelas en 
todo Reino Unido. 

Esta máster franquicia tomada para 
Reino Unido -en mayo del 2024, y que 
le da, a su vez, el derecho a subfranqui- 
ciar en ese mismo mercado- depende 
de la sociedad Sor Investment, donde 
participan varios chilenos, como Alfonso 
Márquez de la Plata, ex ceo de AquaChile, 
varios exgerentes de Derco y por supuesto el 
propio Puga. 

El primer paso fue Londres, ciudad icono 
para el rock mundial, donde abrirán el pri- 
mer local en septiembre, en Twickenham, 
Richmond, al suroeste de la ciudad, un área 
simbólica y famosa por ser una zona donde 
tocaron los Rolling Stones. 

En esta primera escuela, hay tres grupos 
desarrolladores, con un tercio cada uno: la 
propia Sor Investment: el chileno Mario Solari 
y cuatro empresarios ingleses (Samuel Pat- 
terson, Michael Hale, David Seaman y Logan 
Plant); y un grupo que lidera otro inglés, Paul 
Cosgrave. 

Para las siguientes escuelas, la idea es que 
el grupo de Solari con los ingleses asuma 
el 80% y Sor Investment el 20%. Ya hay una 

  

segunda ubicación prevista para 2026 en una 
zona de Notting Hill 

*Creemos que vaa funcionar. La gente me 
pregunta por qué no estaba antes”, dice Puga 
sobre este nuevo salto de SchooLof Rock, a la 
cuna del rock 

Bajo el liderazgo de Puga, School of 
Rock ya suma unas 24 escuelas en siete 
países de América Latina, salvo Brasil: 
Chile, Perú, Colombia, Argentina, México, 
Paraguay y Uruguay, recién abierto en abril 
este último, hecha por Sor Investment y 
socios locales. 

En Chile el grupo original de la máster fran- 
quicia para Latinoamérica la sociedad Sor 
Latam- acaba de vender la escuela de Los 
Dominicos hace cerca de un mes, que tomó 
Andrés Sáenz, ex gerente de Derco. 

UNIÓN INMOBILIARIA PRESENTA PROPUESTA DE PAGO A 
ACREEDORES Y APUNTA A LA VENTA DE BIENES MUEBLES: 
SOLO LA MARCA CLUB DE LA UNIÓN VALE $ 360 MILLONES 

  

En medio de la compleja situación financiera que atravie- 
san dos sociedades, el Club de la Unión y la Unión Inmo- 
biliaria -ambas sometidas a Reorganizaciones Judiciales 
(R)) que están en distintos timing-, esta última finalmente 
presentó una propuesta de pago a sus acreedores 

La Unión Inmobiliaria es la sociedad dueña del histó- 
rico inmueble ubicado en la Alameda donde funciona la 
corporación Club de la Unión. Y cayó en RJ luego de que 
la situación financiera del Club de la Unión le significara 
que éste no pagara las contribuciones, algo a lo que estaba 
obligado el Club, según el contrato de comodato que le 
permite a éste usar el referido inmueble. Y al no cumplirse 
aquel pago, se generó una deuda directa hacia la Unión 
Inmobiliaria y por eso entre los acreedores de esta última 

aparece la Tesorería General de la República (TGR). 
"La propuesta a los señores acreedores consiste en 

vender exclusivamente los bienes muebles delactivo fijo 
(-. pudiendo elegir libremente la proponente elo los bienes 
sujetos a la referida venta", dice parte de la propuesta de 
pago hecha por la Unión Inmobiliaria. Asi, la Unión Inmobilia- 
ría es quien decidirá a cuáles bienes muebles recurrirá para 
venderlos a través de un remate privado, y deja en claro que 
no está contemplada la venta del mencionado edificio, que 
está valorado en $ 26.045 millones como avalúo comercial 

Entre los bienes muebles que registra se cuentan varias 
obras de arte, tapicerias, gobelinos, diversos amoblados de 
estilo -victorianos, Luis XVI, etc-, de arrimo, sillas, lámparas 
y apliqués, pianos y un larguísimo listado. Entre algunos de 
los más valiosos aparecen la marca comercial Club de La 
Unión, valorada en $ 360 millones, y la biblioteca, valori- 
zada en $ 200 millones y en la que se describe que están 
las Obras Completas de Benjamín Vicuña Mackenna en 16 
volúmenes, y las Obras Completas de Diego Barros Arana 
(16 volúmenes), entre una extensa lista de textos históricos. 

También aparece un cuadro de Valenzuela Llanos, Pri- 
mavera en Lo Contador, valorado en $ 170 millones, y que 
aparece con un embargo por cobranza laboral. Además 
hay dos cuadros de Pedro Lira: La mala nueva, óleo sobre 
tela, valorado en $ 150 millones, también registrado con 
embargo por cobranza laboral, y otro óleo sobre tela, Las 
Pataguas de Quilpué, valorado en $ 120 millones. 

La propuesta de la Unión Inmobiliaria considera también que 
le den 18 meses de gracia para pagar y luego, el plan de pagos 
contempla saldar el 100% de sus acreencias en 25 meses, a 
razón de 4% mensual dicho pasivo, sin perjuicio de que con la 
TGR pactarán directamente un convenio de pago. según las 
normas legales aplicables a dichos acuerdos tributarios. 

Junto con la propuesta de pago, también presentó una 
solicitud de prórroga de su protección financiera para 45 
días hábiles más, a contar de este miércoles 18 de junio, 
fecha en que estaba prevista y agendada la realización 
de lajunta de acreedores, pero que, de ser acogida esta 
solicitud, ya no tendría lugar. La prórroga es apoyada por 
acreedores. 

Personas cercanas a la Unión Inmobiliaria explican que el 
pedido de prórroga, pese a ya tener la propuesta de pago, 
se explica pues en la sociedad están conscientes de que 
hay dos juicios laborales vinculados al Club de la Unión 
alos que debería concurrir al pago de esas obligaciones, 
dado que fue declarada como unidad económica con el 
mencionado Club, por la justicia 

En otras palabras, junto con vender muebles para pagar 
asus propios acreedores, la Unión Inmobiliaria también de- 
berá allegar recursos para esas otras obligaciones labora- 
les del Club de la Unión, y solucionar así todo el problema 
de manera integral 

AL cierre de esta edición aún la justicia no se pronunciaba 
sile daba la prórroga solicitada. 
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