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LA MAYOR FIRMA DE STABLECGOINS
DEL MUNDO INVIERTE USS 4
MILLONES EN UNA STARTUP CHILENA

Orionx partié como un exchange
para el retail, se hizo famoso
por la criptomoneda chilena

Chaucha, sobrevivié el cierre de
cuentas bancarias, al desplome
de FTX y vio cémo dos promesas
de inversion de mas de US$ 3
millones se cayeron. Ahorala
mayor empresa de stablecoins
del mundo, Tether, le acaba de
transferir USS$ 4 millones en
efectivo, y el nuevo plan es ser el
proveedor de infraestructura B2B
en Latinoamérica.

L62% de las stablecoins que circu-

lan en el mundo son de Tether. La

empresa, que opera de forma privada,

s la creadora de USDT, la tercera

criptomoneda mas valorizada del mercado,
con USS 154 mil millones. Muy atras le sigue
USDC, propiedad de Circle -que salio a bolsa
la semana pasada- y tiene un market cap de
US$ 61 mil millones.

Elano 2024 esta siendo el de las sta-
blecoins: el secretario del Tesoro Scott
Bessent, se declaro a favor de esta tecno-
logia; el CEO de Bank of America dijo que
estan trabajando en su propia stablecoin:
y el Senado norteamericano aprobd
legislar la Genius Act que regula esta
industria y les exige que esten respalda-
das por activos reales y sean supervisa-
das por autoridades financieras. Desde
que Donald Trump gané las eleciones, la
capitalizacién de mercado de este tipo de
monedas subid un 44%.

A8 milkilometros de distancia, desde
Santiago. una startup quiere ser la puerta de
entrada para Tether en la region. "Queremos
ser los fierros de Tether para Latinoameérica’,
dice Joel Vainstein, CEO de Orionx.

La Chaucha

Pero esa no fue la idea inicial. Orionx partio
coma un exchange de criptomonedas enfo-
cado en el usuario comun.

La historia comenzé en 2017 cuando el
fundador de Justo Nicolas Lopez, vio una
oportunidad en el mundo cripto. Traba-
jaba en un espacio compartido con otras
startups, y alli conocié a Joel Vainstein, que
en ese momento trabajaba en un fondo de
venture capital, y a Robert Zibert y Joaquin
Diaz, de la empresa de Tl Orionsoft. Los
cuatro, ademas de Rodrigo Segal -su socio
en Justo-, se unieron para lanzar Orionx.

Para su suerte, a las pocas semanas ya
tenian sus primeros clientes. Querian crecer
rapido. Buscando proyectos que les dieran

visibilidad se fiiaron en la Chaucha, una cripto
chilena con muchos seguidores, pero que
era dificil de conseguir. Orionx la sumé a su
plataforma de exchange, y el tréfico exploté.
“Fue una locura. Pasamos de cero a 25 mil
usuarios y transaccionamos US$ 17 millones”,
recuerda Vainstein. La moneda subié 2.000%
en cuatro meses.

En enero de 2018, cuando estaban
recién aterrizados en México, la operacion
en Chile se vio amenazada. Los bancos
chilenos, asustados ante la irrupcion
de esta nueva moneda sin regulacion,
empezaron a cerrar las cuentas a todas
las empresas de compra y venta de cripto,
entre ellas Orionx. En abril se quedaron
sin cuentas y tuvieron que devolver todo
el dinero a los clientes. Al mismo tiempo,
recurrieron al Tribunal de Defensa de la
Libre Competencia, que recien en agosto
falld a favor de estas empresas y obligé a
los bancos a reabrirles las cuentas. Para
sobrevivir, Segal logro levantar $ 200 mil
entre los clientes mas grandes. De todas
formas, cuando el tribunal les dio la razén,
los clientes arrancaron, sélo lograron que-
darse con 5% del monto administrado en
su peak. Aun asi decidieron mantener vivo
el negocio de intercambio, aunque fuera
con lo minimo.

Elgiro vino en 2021. Orionx armo una mesa
de OTC -transacciones de alto volumen entre
dos partes- y empezo a operar como una co-
rredora, e incorpord USDT. En el tercer trimes-
tre de ese afio ya estaban sobre los US$ 20
millones de operacién. Ese mismo ano, con el
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precio del bitcoin al alza, recibieron una oferta
de inversion por USS 3.5 millones desde una
firma local El due diligence estaba listo, pero
se cayod antes de firmar. Para entonces, Orionx
ya efa uno de los principales operadores de
Tether en la region.

Se cae la segunda ronda

Vainstein volvié a salir a buscar capital.
Esta vez toco la puerta de Bitfinex, la plata-
forma hermana de Tether. Hubo conversa-
ciones. Acordaron una inversion por US$
3 millones. Era noviembre de 2022. Pero
aparecid el caso FTX. Y la ronda se desmo-
rono. Solo entraron USS 250 mil

En febrero de 2023, Zibert dejo el cargo
de CEQ y Vainstein asumio el liderazgo. Ahi
empujo un cambio de estrategia "Convenci
a mis cofundadores y directores de que el
negocio estaba en la infraestructura. En los
rieles de pagos, la recaudacion y la tesoreria
En un modelo 100% B2B", dice.

Con esa nueva vision, volvid a hablar con
Tether. Les gusté. Cambiaron el foco de la
compania. Dejarian de lado el retaily construi-
rian serviclos para mover pagos con stable-
coins en toda la region.

En octubre de 2024, Vainstein viajé a Luga-
no, donde se celebra el Plan B Forum, uno de
los encuentros clave de la industria cripto. Ahi
cerraron la inversion. La transferencia debia
realizarse en diciembre, pero se atraso.

Vainstein pensoé que otra vez se caeria,
pero no fue asi. Hace pocas semanas,
Tether cerro oficialmente la ronda. Y al dia
siguiente, Orionx recibié US$ 4 millones.

En délares, no en cripto, aclara elem-
prendedor.

“Tether anuncia una inversion estratégi-
ca en Orionx para impulsar la adopcion de
activos digitales en América Latina”, publica-
ron en su sitio web. "Esta inversion, que cierra
oficialmente la Serie A de Orionx, liderada
exclusivamente por Tether, permitira a la
empresa consolidar sus operaciones regio-
nales, mejorar sus capacidades tecnologicas
y ampliar la infraestructura impulsada por
stablecoin para remesas, cobro de pagosy
servicios de tesoreria en toda Ameérica Latina’,
agregaron.

Hoy. Orionx tiene 35 empleados, 130 mil
clientes -la mayoria retail- y ventas por US$ 2
millones anuales. Esperan cerrar el proximo
afio con mas de USS$ 10 millones de factura-
cion. Tienen operaciones en Chile, Colombia,
Peruy México.

Con este capital. la empresa mantendra
su posicion en Chile y seguira regulando-
se en la region, adelanta el CEO. "Lo que
estamos haciendo es traer la digitalizacion
al mundo de pagos para empresas. ;Qué
significa? Cuando quieres comprar délares,
agarras el teléfono, llamas al banquero y te
dan un precio. Eso es un caos. Es terrible.
Entonces nosotros estamos disminuyendo
los tiempos, los costos los estamos redu-
ciendo entre un 70% y 80% para empresas
en promedio, y lo estamos automatizando
y transparentando, porque cuando man-
das dinero. nunca sabes cuanta plata te va
a llegar”, dice, haciendo alusion al servicio
que ofrecen. +



