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Estudio revela que 8
|0S padres apuesta

moda circular

La startup Renueva Tu Cléset (Chile) consulté a 250 madres y padres. En dicha encuesta, la mayoria coincidio que,
en los primeros arios de hijos e hijas, acudir a la ropa de segunda mano es lo mads rentable. El ahorro alcanza - dicen -
hasta el 70%. En Temuco, EcoMom Garage se alinea con la moda circular infantil, y lo hace a través de la venta
directa y un conveniente sistema de canje.

Eduardo Henriquez Ormefio
eduardo.henriquen@australiemuco.ct

gotar nuestras fuentes
A de suministros vitales

debiera ser el tema
central de la poblacion que
hoy habita el planeta, precisa-
mente, para ir en el sentido
contrario a la expresion y evi-
tar la eventual escasez futura.
Uno de los mercados en los
que podemos incidir ahora
mismo es en el del vestuario,
industria que consume mucha
agua alrededor del mundo; y
un mercado que en estos tiem-
pos se inclina, cada vez mas,
hacia la revalorizacion de laro-
pade segunda mano.

Lamoda circular o susten-
table es - en el papel - la que
debiera guiarnos. Y un sector
de la comunidad global asi lo
ha entendido. No en vano, la
revista Forbes Espana publico
en2023 que este segmento co-
mercial alcanza los 200 mil
millones de euros de rentabili-
dad, mientras que al afo 2027
se proyecta que movera cifras
superiores a los 322 mil millo-
nesde euros, unasituacionen
la que hoy incide la mayor
conciencia sobre la sostenibili-
dad de parte de los consumi-
doresy el despegue de las pla-
taformas web para este tipo de
reventa,

En Chile y en la Region La
Araucania estos conceptos ya
estan instalados. No como qui-
sieran quienes los fomentan,
pero ya comienza a desarro-
llarse una historia, una muy
distinta a la que se construye
con la “ropaamericana” o “eu-
ropea” que se vende en fardos,
mas bien una que va en la di-
reccion opuesta del llamado
“fast fashion™.

La startup “Renueva Tu
Cléset”, uno de los marketpla-

Elafio 2014, Cedilia Membrado
e ignado Basaldia fundan en

Chile Renueva TuCléset (RTC),
que tiene su simil en Argenti-
na bajo el nombre de Renova
Tu Vestidor (RTV), compaiiia
que cuenta con 2 millones de

ce mas destacados de América
Latina, el mismo que desde
2014 ala fecha hamultiplicado
labase de usuarios y usuarias,
los que hoy se traducen en 2
millones en la plataforma web,
acaba de dar a conocer los re-
sultados de un estudio aplica-
do a 250 madres y padres en
torno a la ropa de nifio de “se-
gunda vida™. El resultado reve-
la que el 80% de ellos y ellas

elige comprar ropa de reventa
asus hijas e hijos por razones
de consciencia social ambien-
tal, pero especialmente por el
significativo ahorro que esta
modalidad permite.

estudio destaca particu-
larmente la importancia de
precios mas asequibles. “Da-
ros del INE”, precisa el com-
pendio de la encuesta, “indi-
can que los padres en prome-

dio pueden pagar $680 mil pe-
sos en ropa infantil los pri-
meros afios de edad, pero a
partir del andlisis que hizo la
startup se pudo corroborar
que al elegir ropa de segunda
mano, el 40% de padres gas-
6 entre $200 y $500 mil pe-
sos en prendas de ropa, lo
que significa un ahorro de
hasta el 70%".

La encargada de produc-
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tos de Renueva Tu Cléset, Ana
Galassi, refuerza la valoriza-
cién del ahorro que expresan
los padres encuestados. “Las
necesidades de los hijos pue-
den significar un gran gasto en
el bolsillo de las familias, en-
tonces, el poder crear un aho-
rro en ese sentido genera un
gran cambio en las finanzas
del hogar. El hecho de com-
prarropa de segunda manoy
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después tener la oportunidad
de venderla cuando el nifio
crece, permite recuperar algo
del dinero invertido y poder
darle una segunda vida a pren-
das que muchas veces estan
casi nuevas”.

Desde el punto de vista de
lasustentabilidad, acotala eje-
cutiva, uno de los temas que
mas dificultades sugieren es
que con el crecimiento hay
que ir renovando las prendas
constantemente. Segin Re-
nueva tuCloset, cada2a 3 me-
ses se necesitan nuevas piezas
deropa y se detecta una prefe-
rencia por pantalones y zapa-
tos, que a partir del desgaste y
la necesidad de ir cambiando
la talla, que son los mas de-
mandados.

“Es muy importante circu-
lar la ropa de ninos cuando
son pequefios, porque a largo
plazo son de poco uso ya que
estan en plena etapa de creci-
miento, entonces, la mejor op-
cion es traspasarla a una nue-
va familia que la va a necesi-
tar”, explica Galassi, quien co-
mentaque la moda circular es
una tendencia creciente en la
sociedad tanto por la originali-
dad comoen suaporte ala cri-
sis medioambiental.

Galassi recuerda que la
moda sustentable es cada vez
mads preponderante en Chile,
Las personas hoy prefierente-
neruna prenda Ginica y susten-
table, porque hay mds con-
ciencia sobre el fast fashion.
En el presente, existe mds in-
formacién sobre el tema y la
contaminacion textil es parte
de la agenda.

“Crear una prenda nueva -
detalla la ejecutiva - genera un
consumo increible de agua,
por ejemplo, los jeans son los
que mas consumen y necesi-
tan alrededor de 10 mil litros

!

TU CLOSET (CHILE).

para poderse fabricar; un abri-
go aproximadamente puede
costar 2 mil litros. La mayoria
de las prendas pueden invertir
entre 2 mil y 4 mil litros de
agua. Entonces, cuando se
reutiliza se genera un aporte
muy considerable”.

En la actualidad, recalca
Ana, para las madres esta es
una opcion valiosa para el bal-

SANDRA MENDEZ, ABOGADA Y EMPRENDEDORA, CREADFORA DE ECOMOM GARAGE.

sillo, donde, ademas de dejar
de acumular ropa, pueden
darle una segunda vida, lo que
lo hace una solucién también
para el orden en la casa.

TEMUCO

En la capital de La Araucania,
Temuco, la moda sustentable
también esta presente en el
mercado local. Una de las ex-

periencias en desarrolloes la
que promueve EcoMom Gara-
ge; tienda de economia circu-
lar creada por la abogada y
emprendedora, Sandra Mén-
dez, premiada en 2023 como
una las 100 Mujeres Lideres de
La Araucania, tienda que fun-
ciona como una plataforma de
canje y venta directa de ves-
tuario de segunda vida para
pequerios, la cual abarca des-
delatalla doble cero, es decir,
bebés prematuros, hasta pren-
das talla 16 (para nifos o nifias
de 12 anos).

Dicha experiencia funcio-
naalalero de la casa colabora-
tiva Wooden House, ubicada
en Avenida Los Pablos 1887.
Alli, las mamas o familias que,
por ejemplo, acaban de deso-
cupar ropatalla 3 porque ya le
queda chica albebé de lacasa,
pueden contactar alaadminis-
tradora para llevar las pren-
das. Estas son valorizadas y a
cambiose le ofrece al portador
o portadora una tarjeta o
“boucher” con puntos (que se
traducen en pesos), con los

El afio pasado surge EcoMom
Garage, tienda de ropa de se-
gundavida de nifios y nifiasde
cero a 12 afios, la cual fundo-
nade lunes(porlatarde)ado-
mingo, en Avenida Los Pablos
1887, Temuco.

cuales puede comprar ropa de
mama, ropa de bebés, de ni-
fios, nifas, zapatos (infantiles)
odisfraces, ticket que vale por
todo un ano.

“Nosotros apostamos por
el canje, en primer lugar, por-
que deseamos colaborar con
la economia sustentable y que-
remos que la ropa con poco
uso circule y siga teniendo vi-
da(...). Esta idea no es mia”,
comenta Sandra, “es un con-
cepto que si bien hemos ido
perfeccionando y acercandoa
la Regién, y que proviene de
Santiago, mds especificamen-
te de la experiencia que gene-
10 la tienda Travieso, y que en
laactualidad, enla Region Me-
tropolitana, alcanza un nivel
de desarrollo que se traduce
en cero pérdida de textiles, ya
que aquella ropita que tiene
con defectos y que trae dise-
fios atractivos se reutiliza para
fabricarjuguetes, y todo aque-
llos que no se puede vender o
regalar se transforma en hilos
textiles. Nosotros atin estamos
lejos de eso, pera nos gustaria
irhaciaalld”.

La ropa que llega a los col-
gadores y estanterias de Eco-
Mom también estd para venta
directa, a precios convenien-

tes y muy por debajo de los del
mercado; y toda aquella ropa
que no cumple con los estan-
dares para quedarse enla tien-
da se regala a instituciones; y
otro tanto se lo entregamos a
Mujeres Lideres, entidad que
destina algunas donaciones a
mujeres de zonas rurales, don-
de esta ropita es bienvenida.
“La idea es que nada se des-
perdicie”, resalta Sandra Mén-
dez.

La experiencia temuquen-
se, acota esta emprendedora,
es positiva y, poco a poco, ge-
nera una suerte de comunidad
con consciencia social v am-
biental, sin embargo, atin esta-
mos lejos de alcanzar el com-
promiso y consciencia que tie-
nen otras ciudades del pais y
del mundo.

“Yo diria que en la actuali-
dad la gente compra ropa de
segunda mano porque necesi-
ta ahorrar, pero no porque en
entienda y haya adoptado co-
mo parte de su vida la susten-
tabilidad. Diria que son pocas
las mamés que tienen ese pen-
samiento. Tal vez se da mas
entre las madres j6venes, algu-
nas de las cuales andan con el
panal reutilizable y se preocu-
pan de buscar prendas de al-
godon arganico. Es otra gene-
racion la que piensa asi. Pero
diria que estamos de caminoa
este asimilar este cambio cul-
tural”, relata Méndez.

Esla historia que se escribe
en Temuco torno al comercio
responsable del vestuario, par-
ticularmente la de ninas y ni-
Nos, una etapa que genera al-
tos gastos a las familias y que
en este formato permite el
ahorro; el ser responsables
con el medio ambiente y, por
supuesto, con la humanidad,
con las presentes y futuras ge-
neraciones. (-4




