
Desde 2018, el grupo Bethia,
uno de los controladores de Fa-
labella, ha vendido más de
$350.000 millones en acciones
de la compañía, en medio de ne-
cesidades financieras de la socie-
dad ligada a Carlos Heller. 

Y este martes sumó un nuevo
movimiento: una liquidación
por US$ 65 millones. Así, en los
últimos años, su propiedad en el
retailer ha pasado del 9% a poco

más de 5,3%, aproximadamente. 
En la otra vereda, la familia

Fürst, uno de los principales ac-
cionistas de Mallplaza (filial de
Falabella), realizó importantes
compras ayer en la acción de la
matriz, alcanzando práctica-
mente un 2,5% de su propiedad.
Adquirió cerca de un 0,88% de
participación en un total de US$
115 millones.

A lo anterior se suma el por-
centaje que han acumulado en el
último tiempo los otros socios

de Mallplaza, la familia Müller.
Tienen alrededor 5,5% de Fala-
bella, con lo cual Bethia quedó
por debajo de estos últimos.

De esta manera, los socios de
Mallplaza, Müller y Fürst, ya
totalizan cerca de un 8% de Fa-
labella.

Bajo impacto por venta
de Bethia

No suele ser buena noticia
cuando un controlador vende

acciones, pero estos movimien-
tos no preocuparían al mercado.
“No veo gran impacto” por la
venta de Bethia, dice Cristián
Araya, gerente de inversiones en
CASA Wealth Management.
“No es la primera disminución
que hacen”. 

Este martes, Falabella fue la
acción más transada de la Bolsa
de Santiago, con flujos por
$62.584 millones. Y el papel
subió 1,17%, liderando las alzas
del IPSA.

“No es sorpresa que haya
vendido, dado que viene ha-
ciéndolo hace tiempo”, con-
cuerda Germán Guerrero, socio
en MBI Inversiones. “A media-
no plazo no sería raro que siga
habiendo ventas”.

Es que una de las razones de
Heller para vender “es porque
busca disminuir la deuda de Bet-
hia”, dice Rodolfo Friz, director
en Propela Inversiones. Sobre
todo, plantea, tras el Capítulo 11
de Latam Airlines. 

Accionista de Mallplaza ya totaliza un 2,5% de las acciones del retailer:

Fürst sigue avanzando en la propiedad
de Falabella y Bethia retrocede

Junto con los otros socios de la cadena de centros comerciales, la familia Müller,
suman cerca de un 8% del mercado.
PABLO GUTIÉRREZ

Bethia ha vendido acciones en Falabella para disminuir su deuda, según
señalan operadores del mercado.
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La operadora de casinos
Dreams logró luz verde por
parte de autoridades ambien-
tales de la Región del Maule
para construir su nuevo recin-
to en la comuna de Talca. 

La Seremi de Medio Am-
biente y la Dirección Regional
Servicio de Evaluación Am-
biental de la Región del Maule
indicaron que no era pertinen-
te que la empresa deba ingre-
sar el proyecto al Sistema de
Evaluación de Impacto Am-
biental (SEIA). Lo anterior per-
mitiría a la firma iniciar sus
obras una vez obtenido el per-
miso de edificación, según ase-
guró en un comunicado.

“La resolución de ambos or-
ganismos estatales permitirá

concretar un proyecto de US$
21 millones de inversión, que
busca revitalizar las ferias agrí-
colas, industriales y ganaderas
de la ex-Fital, convirtiendo ese
histórico lugar de encuentro de
las familias maulinas en un po-
lo de desarrollo urbano, econó-
mico y cultural”, dijo la firma
en un comunicado.

La iniciativa, que se realizará
en conjunto con la Asociación
Agrícola Central, contempla
no solo un casino de juegos, si-
no que también albergará un
centro de convenciones para
1.200 personas, un museo y
una zona de boulevard con res-
taurantes. 

Dreams obtuvo en 2023 la li-
cencia para operar en Talca,
tras la licitación efectuada por
el regulador. 

Invertirá US$ 21 millones:

Dreams obtiene luz
verde para construir
nuevo casino en Talca

Operadora podrá iniciar sus obras una
vez obtenido el permiso de edificación.
EYN

Chile continúa elevando su
posición como polo de data cen-
ters en la región. Así lo refleja la
puesta en marcha oficial de los
tres nuevos recintos de la esta-
dounidense Microsoft en el país
a partir de este miércoles.

Este proyecto, que fue anun-
ciado en 2020 bajo la adminis-
tración del exmandatario Sebas-
tián Piñera, consideraba una in-
versión de US$ 500 millones, se-
gún se comunicó en esos años. 

En conversación con “El
Mercurio”, Fernando López
Iervasi, presidente de Micro-
soft Sudamérica Hispana, afir-
mó que esta iniciativa configu-
ra la primera región de “Azu-
re” en Sudamérica (sumándose
a México y Brasil en América
Latina) para brindar servicio en
la “nube”, como parte de la red
mundial de la firma.

Si bien López no entregó deta-
lles sobre la inversión definitiva
de la infraestructura que se pon-
drá en marcha, aseguró que los
montos son “significativos y se-
guramente por encima de ese
número anunciado”.

Tampoco entregó detalles so-
bre la ubicación de estos data
centers. Sin embargo, la firma ob-
tuvo el permiso ambiental por
parte del Servicio de Evaluación
Ambiental (SEA) a mediados de
2023 para su recinto bautizado
como “Proyecto Microsoft
SCL03”, que se emplazaría en
Quilicura y tendría una inver-
sión de US$ 317 millones.

De todos modos, López indicó
que la inauguración comprende
de 3 ubicaciones que podrán
operar con uno o más data centers
para que sus clientes accedan a
soluciones tecnológicas y acele-

rar su adopción de inteligencia
artificial en sus procesos pro-
ductivos. Agregó que “la aper-
tura de Chile va a derramar posi-
tivamente en términos de velo-
cidad a países de la periferia, co-
mo puede ser Argentina, Bolivia
y Perú. Aunque lo que tiene que

ver con residencia de datos será
un beneficio muy fuerte para
Chile”.

A nivel local, el ejecutivo de
la firma planteó que la puesta
en marcha de esta región en
Chile podría traer beneficios a
la economía local al adoptar
mejores soluciones tecnológi-
cas al acceder a los servicios de
la nube de la empresa. “Uno de
los grandes beneficios que trae
la inteligencia artificial hoy es
dar salto cuántico de producti-
vidad (...), y no existe inteligen-
cia artificial sin la nube. Enton-

ces, un país que tiene acceso a
nube tiene una ventaja compe-
titiva en términos de infraes-
tructura”, dijo.

Microsoft encargó un estudio
a la firma IDC que realizó una
estimación del impacto que ge-
nerará esta infraestructura en
Chile. Según IDC, en los próxi-
mos cuatro años Microsoft, sus
socios y clientes invertirán unos
US$ 3.300 millones.

Pese a que el anuncio ocurrió
en 2020, Microsoft enfrentó
ciertos “retrasos” producto de la
pandemia y el avance de la inte-

ligencia artificial generativa,
manifestó López. Consultado
por si enfrentaron complicacio-
nes por la tramitación de permi-
sos, el ejecutivo señaló que “no-
sotros cumplimos con todo lo re-
querido y si no, no podemos es-
tar operando a partir de mañana
(hoy)”.

“Hemos logrado después de
cinco años, que no es poco tiem-
po, estar operativos”, enfatizó.

Competencia

Con este anuncio, Microsoft

se sube al carro de grandes in-
versiones en el sector de data
centers en Chile en los últimos
años (ver infografía). A inicios
de mayo, la norteamericana
Amazon indicó que invertirá
más de US$ 4.000 millones en
el país en 15 años, mediante el
lanzamiento de su nueva re-
gión de infraestructura de nube
para Sudamérica.

Consultado al respecto, Fer-
nando López insinuó que no
saldrán a competir en montos
de inversión. “Nosotros mira-
mos el ecosistema. La cifra que
a mí me parece mucho más re-
levante es que se invertirán
US$ 3.300 millones en cuatro
años, y lo va a hacer todo el eco-
sistema (...) Eso es mucho más
inclusivo y de largo recorrido
que una empresa invierta so-
la”, dijo.

Sobre el reciente anuncio de
Amazon, señaló que “estamos
operativos desde mañana. Esa es
una gran diferencia, o sea, po-
drán entrar a la consola y la pue-
den usar”. 

Al igual que Google, Micro-
soft enfrentó una oposición
con su proyecto de data center
en Quilicura durante su trami-
tación ambiental por el consu-
mo de agua que podría revestir
la infraestructura. Sin embar-
go, Google debió renunciar a
su permiso ambiental (RCA)
ante los cuestionamientos de
vecinos por el uso de agua en
su iniciativa.

En este contexto, López indi-
có que el data center de Micro-
soft contempló en su diseño sis-
temas de enfriamiento por aire,
que es “una gran diferencia
competitiva”, dado que “tene-
mos prácticamente nulo consu-
mo de agua”.

Firma estadounidense inaugura primera región con servicios de nube en Sudamérica:

Microsoft se sube a la fiebre por data centers
en Chile e inicia región de nube en Santiago 

N. BIRCHMEIER RIVERA

Fernando López, presidente de Microsoft Sudamérica Hispana, afirma que esta iniciativa permitirá a la economía y empresas
locales avanzar hacia la adopción de inteligencia artificial en sus procesos productivos.

DESARROLLOS
Según cifras del Gobierno, en el
país existen 22 iniciativas de
data centers de mediana y gran

escala.
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