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Family offices en

tiempos de guerra:
ajustan portafolios
ante incertidumbre
geopolitica y apuestan
por activos alternativos

I De acuerdo con BlackRock, el 42%
del capital de estas familias, estd
invertido en estos instrumentos.

POR SOFIA FUENTES

Aunque las tensiones
geopoliticas en Medio Oriente
se habian aquietado en los
ultimos meses, los recientes
ataques entre Israel e Iran
avivaron los temores de una
guerra en la zona.

Y si bien los bombardeos
cruzados no desplomaron
a las bolsas ni dispararon
el precio del petroleo, los
inversionistas estan recon-
figurando sus portafoliosala
espera de una tregua.

En el caso de los family
offices, estos actores si han
mostrado su preocupacion
por la escalada bélica. Se-
gln el Gltimo informe de
este segmento de clientes
de BlackRock, en el que se
entrevistaron a 178 familias
de alto patrimonio, el 84%
respondié que el panorama
geopolitico es un factor critico
alahora de tomar decisiones
de inversion.

El head of wealth para La-
tinoamérica de BlackRock,
Francisco Rosenberg, ase-
gurd a DF que, lejos de to-
mar una actitud defensiva,
estos inversionistas estan
aprovechando el contexto
geopolitico y macroecon6-
mico para tomar decisiones
activas, ajustando portafolios,

aumentando diversificacion,
y reforzando su exposicion a
activos alternativos.

Exposicion a
alternativos

“Gran parte de los family
offices que entrevistamos ya
ya hicieron cambios mar-
ginales a sus portafolios
en lo que va del afio, pero
muchos de ellos no estan
con la expectativa de hacer
ajustes drasticos en el corto
o mediano plazo, aunque si
atentos a la potencial toma
de oportunidades”, asegurd
el ejecutivo.

¢Por qué optan por estos
activos? De acuerdo con Blac-

“Gran FarTe
de los tamily
offices ya
hicieron cambios
marginales en
sus portafolios
en lo que va
del aio”, dijo
Francisco
Rosemberg, de
BlackRock.

kRock, 1a decision no solo se
explica por la resiliencia de
estos activos -que ofrecen
flujos con rentabilidad di-
ferenciada y primas por su
iliquidez-, sino que también,
estas inversiones estan ali-
neadas con “mega fuerzas o
mega tendencias”, como la
infraestructura digital y la
transicion energética.

Segun Rosemberg, “el 42%
del capital de los family offices
anivel global estd invertido
enactivos alternativos, mien-
tras que en Latinoamérica
este nimero alcanza el 32%”,
con el crédito privado y la
infraestructura liderando
las preferencias.

A pesar del atractivo por
estos activos, BlackRock des-
tacd que una de las preocu-
paciones mds importantes de
los clientes de este segmento
son las altas comisiones
que se aplican al ingresar a
mercados privados.

Por ello, el ejecutivo ase-
gurd que actualmente son
mas selectivos al escoger
un fondo, priorizando la
estructurayla transparencia
de la inversion.

En cuanto a los activos
iliquidos, el ejecutivo ase-
guré que por ahora no se
ha visto cambios abruptos
de asignaciones fuera de
Estados Unidos o de ddlar,
pero si sefiald que los family
offices, estan considerando
inversiones en Europay Ja-
pon, principalmente.

DEIITEDS



