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sibilidad a los actores de la 

industria de colocar nuevos 

créditos o bien, al término de 

las vacaciones, refinanciar 

las deudas adquiridas. 

CMF Falabella 
Uno de los actores que tie- 

nen fuerte presencia en este 

negocio es CMR Falabella que, 

al cierre de marzo de 2025, 

aumentó en más de 10% su 

número de tarjetas respecto 

de igual fecha en 2024. 

Este crecimiento se basa 

n “estar presente en la vida 

cotidiana de las personas, 

con descuentos y beneficios 

que les ayuden a simplificar 

y disfrutar más la vida”, ase- 

guró el gerente de medios de 

pago y marketing de Banco 

Falabella, Ignacio Bravo. 

El ejecutivo aseguró que 

la compañía cuenta con la 

información y capacidad de 

personalizar las ofertas según 

cada cliente. En lo que va de 

2025, registran “más de 53 

mil nuevas cuentas promedio 

mensuales”, explicó Bravo. 

Salones VIP 
Entanto, Banco Itaú apues- 

ta por los beneficios que en- 

tregan sus tarjetas “Legend” 

y “Black”, especialmente en 

accesos a salones VIP de aero- 

Puertos y traslados de viajes, 

aseguró el gerente de medios 

de pago, financiamiento y 

experiencia de clientes de 

la entidad, Gabriel Gracia. 

En cifras, esta oferta ha 

provocado que las tarjetas 

de crédito vigentes crezcan 

de 369.387 en marzo de 2024 

a373.408 plásticos luego de 

un año. 

Mientras que Santander, 

uno de los precursores de 

los beneficios con tarjetas 

a través de la alianza con 

Latam (Latam Pass), sigue 

apostando por este negocio y 

actualmente también ofrece 

descuentos en los diferentes 

centros de esquí de Santiago 

y regiones. 

Inteligencia artificial 
Enel caso de Banco Ripley, 

su presidente, Lázaro Calde- 

rón, destacó en la memoria 

2024 de la entidad el éxito de 

las tarjetas de crédito Master- 

card y aseguró que cuentan 

con “más de 752 mil usuarios 

desde su lanzamiento”. 

Actualmente, cuenta con 

un plan promocional enfo- 

cado en el segmento C1-C2, 

personalizando ofertas con 

inteligencia artificial, explicó 

la gerente de marketing del 

Banco, Rosario Vodanovic. 

  

Toesca recluta a exSura Pilar Quintas 
para liderar inversiones inmobiliarias 

AUGUSTO RODRÍGUEZ, 
SOCIO Y LÍDER DE INVERSIONES 
AGRÍCOLAS DE TOESCA. 

  

Arribó como portfolio 
manager. Augusto 
Rodríguez, quien 
encabezaba el área, 
pasará a encargarse de 
la estrategia en activos 
agrícolas. 

POR CRISTÓBAL MUÑOZ 

Unreordenamiento interno en dos de 

sus principales líneas de inversión llevó 

adelante la gestora de fondos Toesca. 

A mediados de junio, reclutó a la 

ejecutiva vinculada al sector inmo- 

biliario, Pilar Quintas, como nueva 

portfolio manager de las inversiones 

en bienes raíces de la firma. 

Quintas arribó a la firma en medio 

de la liquidación del fondo Rentas 

Inmobiliarias, cuya venta ordenada de 
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los activos comenzó el primer trimestre 

con el centro comercial Paseo Machalí. 

“En los últimos meses, hemos visto 

transacciones relevantes -en oficinas y 

activos comerciales- con participación 

de institucionales y privados, lo que 

anticipa un escenario positivo para una 

venta ordenada del fondo”, destacó a 

DF la nueva ejecutiva de Toesca. 

Pero su foco principal será la con- 

tinuación de los otros seis fondos 

inmobiliarios de Toesca -que incluyen 

activos residenciales y comerciales en 

Chile, España y EEUU- y la búsqueda 

de nuevos negocios. 

En un contexto de menor financia- 

miento y liquidez, “vemos espacio para 

capturar activos atractivos en el corto y 

largo plazo, especialmente en segmen- 

tos que han demostrado resiliencia”, 

precisó Quintas, especialmente para 

quienes cuentan con “acceso a capital 

y capacidad de estructuración”. 

  

   

Quintas acumula más de 20 años 

de carrera la industria financiera, con 

foco en activos alternativos y espe- 

cialmente el sector inmobiliario, con 

pasos por Sura Asset Management, 

Venturance, Inversiones Security y 

Banco de Chile, donde ejerció entre 

2003 y 2014 como subgerenta de 

riesgo de empresas inmobiliarias y 

constructoras. 

En mayo pasado, se anunció su arribo 

al directorio de LVM, el joint venture 

en Panamá entre LarrainVial y AMM 

Capital, de Alberto Muchnik. También 

lidera el área de financiamiento de la 

agrupación Mujeres Inmobiliarias. 

Inversiones agrícolas 
Así, Quintas liderará el equipo imo- 

biliario que dirigía desde 2017 el socio 

de la gestora, Augusto Rodríguez. 

“Es una transición que venimos 

preparando desde hace algún tiempo, 

en la que Augusto Rodríguez, quien 

hasta ahora lideraba las áreas Inmo- 

biliaria y Farmland, pasará a dedicarse 

exclusivamente al desarrollo de nuestra 

estrategia agrícola”, explicó el socio y 

CEO de Toesca, Carlos Saieh. 

La estrategia se inició en 2021 con 

su primer fondo, Permanent Crops, y 

hoy se encuentra en una “nueva etapa 

de consolidación”, añadió Saieh. 

A fines de 2024, Toesca anunció su 

asociación con la londinense Astarte 

Capital para lanzar su segundo vehículo 

agrícola, Permanent Crops Il, con el 

objetivo de levantar US$ 350 millones 

para invertir en cultivos permanentes. 

  

TATTERSALL 
Propiedades 

31 ALGARROBO - 

Mínimo: UF 51.900 
30.758 / 996 m2 aprox. 

Buenos Aires 500 - Sector Mirasol 
Licitación 

Jueves 31 de julio de 2025 - 

LICITACIÓN ONLINE 

12:00 hrs | 100% Online 

  

Carolina Marín C. +569 31972877 | cmarinOtattersall.cl Martillero Concursal : Víctor Ovalle T. | N* de Registro: 1316  

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

18/06/2025
  $2.353.257
  $7.443.240
  $7.443.240

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

      48.450
      16.150
      16.150
      31,62%

Sección:
Frecuencia:

ECONOMIA
DIARIO

Pág: 13


