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En medio de potencial salida de la firma del pafs:

Alto precio por
Telefonica trabaria venta
de activos en Chile

o

Especialistas avaldan la firma en hasta US$ 1.500 millones. En
el sector estiman que una oferta serfa por un monto menor.

N. BIRCHMEIER RIVERA

Sibien la espafiola Telefénica
no se ha pronunciado de mane-
ra oficial sobre una futura de-
sinversién en Chile, el presi-
dente del grupo, Marc Murtra,
remarcé la semana pasada que
el foco dela firma estd en priori-
zar sus negocios en Europay su
divisién brasilena.

Durante el primer semestre,
Telefénica alcanzé acuerdos
para vender sus filiales de Ar-
gentina (US$ 1.245 millones),
Colombia (US$ 400 millones),
Uruguay (US$ 440 millones),
Pert (US$ 1 millén) y Ecuador
(US$ 380 millones). La suma de
estas enajenaciones llega a casi
US$ 2.500 millones.

La venta de su filial chilena
estarfa avanzando, tras fichar
como asesor a Citibank. No
obstante, la posible venta de
Telefénica Chile podria verse
trabada por el alto valor que se
estimarfa para la eventual tran-
saccién.

Segun una estimacién elabo-
rada entre G&A Consultores y
la firma argentina Balanz Capi-
tal, la operacién chilena de Te-
lefénica estarfa valorizada en-
tre US$ 1.200 millones y US$
1.500 millones. “Chile dentro
de Latinoamérica era una de las
operaciones mds rentables en
términos financieros y también
en términos estratégicos para
Telefénica”, dice Daniel Guro-
vich, director ejecutivo de G&A
Consultores, a “El Mer-
curio”.

Sin embargo,
Gurovich sos-
tiene que
“probable-
mente va a te-
ner que bajar
(el precio), pe-
10 no tanto co-
mo ocurrid con
Perd. Deberia
ser similar a la
venta de Ar-
gentina”.

Fuentes de la
industria local
sefialan que es-
tos montos estdn
muy por encima
del valor que po-

drfan desembolsar eventuales
interesados. En este sentido, el
precio para quedarse con la
operacién chilena no deberfa
ser mayor a US$ 1.000 millo-
nes, indican, y que los potencia-
les oferentes esperan que la em-
presa siga “deprecidndose” pa-
ra lanzar una propuesta por la
operacién completa.

Esta situacion limitarfa la lis-
ta de eventuales interesados.
Uno de los nombres que sue-
nan fuerte en el mercado para
quedarse con Telefénica Chile
es Millicom. La firma originaria
de Luxemburgo hallegado aun
acuerdo para quedarse con las
filiales de Uruguay, Colombia
y Ecuador.

Contactada por este medio,
no fue posible tener una decla-
racién de Millicom.

Vender por separado
es una alternativa

Otra opcién que toma fuerza
en el sector local apunta a que
los activos de Telefdnica se
ofrezcan por separado sunego-
cio mdvil, fibra o empresas
(B2B), entre otras divisiones.

“En el caso de que nadie qui-
siera comprarlo por completo,
tendrdn que buscar una forma
de desmembrar, o sea dividir
los activos, y ofrecerlos (...). No
creo que sea la intencién de Te-
lefénica, pero de seguro estdn
analizando estas opciones”, se-

nala Gurovich.

Esa alternativa serfa seguida
de cerca por los actores que ya
participan del mercado, afir-
man en el sector. En entrevista
con este medio, Chris Bannister
senald ayer que se abren a ana-
lizar eventuales ofertas por los
activos de Telefénica. Asimis-
mo, Antonio Biichi, CEO de En-
tel, asegur6 a DF que también
estdn viendo si hay oportuni-
dades en la eventual venta de la
firma.

Oscar Cabello, director eje-
cutivo de la consultora Alfa
Centauro, afirma que en el caso
de que se deban repartir los ac-
tivos de Telefénica entre los ac-
tuales incumbentes, “habra
que desarrollar un conjunto de
medidas de mitigacién y es un
trabajo de la Fiscalia Nacional
Econémica muy importante
para que los impactos sean los

menores posibles so-
bre el sistema”.
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§ Telefonica ha ena-
jenado activos en la
region por cerca de
US$ 2.500 millones.
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