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    El bodegaje es un hablitador estratégico para la competitividad empresarial. 

IMPULSO DEL SECTOR: 

Bodegas se adaptan 
ante mayores retos 
Centros logísticos con tecnología y redes más 
resilientes son algunas de las soluciones adaptadas 
con que el sector responde a los desafíos actuales. 

VALENTINA PIZARRO B. 

El auge del e-commerce impul- 
só el bodegaje en Chile. En 2024, 
esta industria creció 8% y se pro- 
yecta que en 2025 lo hará en 10%, 
según datos de la Cámara de Co- 
mercio de Santiago (CCS). Esta 
expansión haredefinido los reque- 
rimientos logísticos, tanto en volu- 
men como en complejidad. 

“Hoy, el cliente final espera en- 
tregas en 24 horas o menos, lo 
que obliga a las empresas a tener 
inventarios más cercanos al con- 
sumidor y operaciones logísticas 
ágiles”, explica Diego Castañeda, 
gerente general Rentas Chile de 
Megacentro, agregando que "es- 
to ha llevado a una demanda cre- 
ciente por centros de distribución 
ubicados en puntos estratégicos, 
con buena conectividad y tecnolo- 
gía incorporada". 

El sector retail ha sido uno de 
los actores más activos en esta 
transformación, migrando hacia 
modelos que requieren nuevas 
soluciones de almacenamiento. Al 
mismo tiempo, las disrupciones 
globales están reconfigurando las 
cadenas de suministro, aumen- 
tando la necesidad de resiliencia y 
cercanía. 

Esta nueva realidad ha genera- 
do una transformación en la infre- 
estructura logística. Las bodegas 
clase A, con mayores alturas, au- 
tomatización, funcionalidad y tec- 
nología, se están posicionando co- 
mo la solución preferida para ope- 
raciones que requieren eficiencia 
y escalabilidad 

DESAFÍOS Y APORTE DE 
MEGACENTRO 

Megacentro, compañía con 
más de 30 años de experiencia, 
ha experimentado un crecimiento 
significativo en este contexto. En 
2024 sumó 60.000 m? a su porta- 
folio, alcanzando una superficie 
arrendable total de 1.920.000 m? 
y una tasa de ocupación del 98% 
para el negocio de renta industrial 
en Chile. 

“Nuestro foco ha estado en 
ofrecer espacios que no solo cum- 
plan con los estándares interna- 
cionales, sino que también se 
adapten a las particularidades de 
cada cliente. Las soluciones a me- 
dida, combinadas con una infraes- 
tructura moderna, han sido clave 

para apoyar la transformación lo- 
gística de las empresas”, afirma 
Diego Castañeda 

Logística, Bodegaje y Transporte 

LECCIÓN PARA CHILE: 

Cómo República Dominicana 
captó millonarias inversiones 
para impulsar la logística 

VALENTINA PIZARRO E. 

o solo por invertir en in- 
fraestructura, sino por 
dibujar una ruta clara a 

largo plazo. República Dominica- 
na vuelve a ser protagonista en 
los mapas globales, ahora como 
hub logístico del Caribe. Este li- 
derazgo no es fruto del azar, sino 
de una política sostenida, articu- 
lada entre el Estado y el sector 
privado, con resultados concre- 
tos en infraestructura, empleo y 
crecimiento económico. 

Este fue el diagnóstico de Feli- 
pe Serrano, presidente de la Cá- 
mara Aduanera de Chile, quien 
conoce de cerca el modelo y ex- 
plica que “el desarrollo logístico 
dominicano surge de una articu- 
lación efectiva entre Estado y 
empresas, a través de la Ley 30- 
24, impulsando una política de 
modernización que fortalece la 
competitividad nacional. Esta 
alianza ha generado inversión, 
empleos de calidad y mejor infra- 
estructura, con efectos prácti- 
cos en eficiencia aduanera, zo- 
nas francas y conectividad, con- 
solidando al país como hubregio- 
nal estratégico”. 

El líder gremial, quien cons- 
tantemente busca modelos de 
referencia internacional para 
aplicar en Chile, explica que a tra- 
vés de la legislación el país im- 
pulsó una política de moderniza- 
ción logística con foco en la com- 
petitividad, De hecho, cuenta 
que el desarrollo dominicano 
responde a una alianza “virtuo- 
sa” entre el Estado y las empre- 
sas, lo que habría generado in- 
versión, empleos de calidad y 
mejor infraestructura, Así, bajo 
su mirada, esto produjo mejoras 

  

Luego de diseñar un plan de largo plazo, en la última década se invirtieron 
más de US$ 1.100 millones en infraestructura portuaria en el país caribeño. 

  

La consolidación de un hub logístico regional desde República Dominicana ofrece valiosas enseñanzas para Chile 

aduaneras, zonas francas más 
dinámicas y mayor conectividad 
regional. 

Al respecto, Felipe Serrano 
agrega: "Dicho país ha consoli- 
dado su hublogístico con más de 
US$ 1.100 millones en inversión 
portuaria en la última década, po- 
sicionándose como plataforma 
clave en la región. Este impulso 
ha generado más de 196.000 
empleos directos en zonas fran- 
cas en solo tres años y atrajo 
US$ 4.010 millones en inversión 
extranjera directa en 2022. Gra- 
cias a esto, el sector logístico 
creció un 10% en 2023 y las zo- 
nas francas exporteron más de 
US$ 8.000 millones, impulsando 

asíssu competitividad global" 

QUÉ SE PUEDE APLICAR 

Por ello, Serrano indica que 
para Chile esta experiencia en- 
seña que un hub “exitoso” no se 
construye solo con infraestruc- 
tura, sino también con visión es- 
tratégica. Invertir en redes inter- 
conectadas, modernizar políti- 
cas públicas y establecer alian- 
zas reales con el sector privado 
son esenciales. Este modelo 
puede ser replicable en el país, 
especialmente en regiones con 
potencial logístico aún subutili- 
zado, como Valparaíso, Biobío o 
Antofagasta, donde una planii- 

cación integrada y acuerdos pú- 
blico-privados podrían dinamizar 
laeconomía local, diversificar ex- 
portaciones y mejorar la inser- 
ción internacional del país. 

Aojos de Serrano, resulta cla- 
ve avanzar hacia una estrategia 
logística nacional que identifique 
nodos estratégicos de desarrollo 
y promueva incentivos concre- 
tos para la inversión privada. Esto 

implica actualizar marcos norma- 
tivos que hoy limitan la eficiencia 
portuaria y aduanera, promover 
consorcios logísticos regionales 
con participación empresarial ac- 
tiva, e incorporar tecnología e in- 
teroperabilidad digital en toda la 
cadena de suministro. 

  

starken 

¡POTENCIA TUS VENTAS! 
Con Starken, ahora tus clientes pueden pagar los 
productos adquiridos mediante tarjetas bancarias 

con nuestro servicio de pago o cobro 
contra entrega. 

  

ALTERNATIVAS 
DE PAGO 

Ahora tus clientes pueden 
elegir como pagar. 

  

AUMENTA 
TUS VENTAS 

Ofreciendo la flexibilidad que 
tus clientes necesitan. 

  

STARKEN 

MAYOR TASA 
DE CONVERSIÓN 
Gestionamos el pago del 
producto en minutos. 

Vive la nueva experiencia de pago aperturando tu cuenta corriente 
con nosotros. Escríbenos a empresasOstarken.cl 

MEA AAA! 

[E clientes en formato c ntra entrega usando ta bito o crédito.  
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