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Plan habitacional nando.

®A raiz de la entrevista a don Ivan
Arriagada, presidente ejecutivo de
AMSA, no puedo menos que aplaudir
todo lo que esta haciendo Antofagasta
Minerals por las comunidades y sus
proveedores, que auguran un creci-
mientosostenible de susactividadesen
la gran mineria. A sus intenciones de
aumentar la presencia local en su fuer-
zalaboral, solo quisiera proponer un, a
mijuicio, indispensable complemento:
un plan habitacional que motive a sus
trabajadores a permanecer en la ciu-
dad.

Es cierto que los servicios bisicos,
los colegios y los insumos en general
son mds caros que en el resto del pais,
pero se podria compensar con el aho-
rTo que significaria contar con una vi-
vienda propia, sin tener que pagar
arriendos que, definitivamente, tam-
bién son mas caros que en cualquier
ofraparte.

Minera Escondidalo hizo en sus co-
mienzos, con unéxitoampliamente re-
conocido por sus trabajadores y sus fa-
milias pero que, desgraciadamente,
perdid el espiritu de su objetivo inicial,
cudl era generar el arraigo en nuestra
queridaciudad. Esta sugerencia traeria
como beneficio adicional la disminu-
ciénen los traslados aéreosy terrestres,
que tanto caos y molestias estan ocasio-

Elvivir en Antofagasta trae consigo
un beneficio adicional para empresa y
trabajadores y que estd comprobado:
disminuyen las inasistencias y las licen-
cias.
Tal vez sea mucho pedir a una em-
presa minera, cuyo rubro no es preci-
samente construir viviendas, pero, y
hablo por experiencia propia y puedo
asegurar que un plan habitacional
coherente es fructifero para todas las
partes. Esto también lo comprobé
cuando Minera Meridian, en El Pefidn,
implementd un plan similar al original
de Minera Escondida.
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