
  

en la mira: Presentan PerProMin 2025 

para destrabar proyectos mineros 
pp n medio del debate 

II nacional sobre los 

MR impactos de la per- 

misología, Cristián Solís, 

gerente General de B2B 

Media Group, conversa con 

MINERÍA CHILENA sobre 

los desafíos regulatorios que 

enfrenta la minería en Chile 

y adelanta los temas clave 

que se abordarán en Per- 

ProMin 2025, arealizarse el 

miércoles 6 de agosto, enel 

Hotel DoubleTree by Hilton 

Santiago-Vitacura. 

  

— ¿Por qué la permisología 

es el eje central de PerPro- 

Min? 

Porque la situación ya dejó 

de ser una advertencia: hoy 

es una urgencia. El recien- 

te estudio del Centro de 

Estudios Públicos (CEP), 

publicado en abril de 2025, 

estima que la permisología 

representa una pérdida de 

enfocado en 

eficiencia equivalente al 

7,3% del PIB, lo que se 

traduceen una subinversión 

cercana a los US$ 22.000 

millones. Además, el | mis- 

mo informe indica que el 

36 % de las empresas del 

sector minero identifica el 

marcoregulatorio comouna 

barrera muy relevante para 

su crecimiento. 

Y si aeso sumamos que, se- 

gún el informe “Inversión en 

la Minería Chilena: Cartera 

de Proyectos 2024-2033” 

de Cochilco, Chile cuenta 

con una cartera de 51 pro- 

yectos por una inversión 

estimada de US$ 83.181 

estrategias 

millones —un 26,6 % supe- 

rior al periodo anterior—, es 

necesario visibilizar la mag- 

nitud del desafío, puesto 

que son iniciativas de alto 

valor que no pueden quedar 

en espera indefinida. 

— ¿Cómo afecta lo anterior 

al sector minero? 

De forma directa. Los pla- 

zos largos no solo encare- 

cen los proyectos, sino que 

generan incertidumbre para 

los inversionistas. Según da- 

tos del informe Observacio- 

nes a la Consulta Pública 

sobre el SEÍA (abril 2025) de 

Minnovex, el tiempo prome-   
El reto «e que Chile se mantenga líder en minería 

empuja a los involucrados a tener que actuar cuanto 

antes. La cita esel miércoles 6 de agosto y lasinscripciones 

ya están abiertas. 
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dio de tramitación durante 

2024 fue de 384 días para 

una DIA, y 1.063 días para 

un ElA. A eso se suman los 

tiempos de preparación de 

los instrumentos y posibles 

impugnaciones. 

— ¿Qué busca lograr PerPro- 

Min 2025? 

Ser una plataforma de 

diálogo técnico y político. 

Analizaremos propuestas 

comoel “Sistema Inteligente 

de Permisos” y los cambios 

al SEÍA. Pero, sobre todo, 

pondremos sobre la mesa 

— ¿Qué pueden esperar los 

asistentes? 

Paneles con autoridades, 

gremios y empresas; aná- 

lisis de casos reales; y es- 

pacios de networking con 

actores clave. Contamos 

con el auspicio Diamond 

de MyMA, reflejo del alto 

interés del sector por des- 

trabar esta temática. 

— ¿Cuál es su mensaje final? 

No hablamos de eliminar 

exigencias, sino de mo- 

dernizarlas. La permiso- 

logía debe ser rigurosa, 

pero también eficiente y 

  

soluciones concretas ybue- coherente. Si queremos 

nas prácticas que puedan que Chile siga liderando 
implementarse convoluntad en minería, tenemos que 

políticay visión alargoplazo. — actuar ya. mch 

sin Solé; 
gerente general B28Medía Group 

Pondremos sobre la mesa soluciones 

concretas y buenas prácticas que puedan 

implementarse con voluntad política y visión 

a largo plazo. Crstuctináeacrepiode 
mineral Grueso- Nueva Cenánela. 

PerProMin 5 

+ Miércoles 6 de agosto de 2025 

+ Hotel DoubleTree by Hilton 
Santiago-Vitacura 

+ Auspiciador Diamond: MyMA 

+ Inscripciones y auspicios: 
conferenciasyferiasb2bmg.cl 
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