
La fusión por absorción entre
Bicecorp y Grupo Security dio
un nuevo paso clave, tras la
aprobación de los accionistas a la
integración de ambos holdings en
un solo conglomerado financie-
ro liderado por el Grupo Matte.

Aunque la toma de control
por parte de Bicecorp se mate-
rializó tras declararse exitosa la
Oferta Pública de Adquisición
de Acciones (OPA), este hito
marca la disolución del Grupo
Security en una nueva entidad
aguas arriba, que asumirá todos
sus derechos y obligaciones le-
gales, materializando formal-
mente la unión de las áreas cor-
porativas de ambas empresas.

En el caso de la disolución de
Security, un 99,57% de los accio-
nistas presentes aprobó la ope-
ración, pero todavía existe un
plazo de un mes para que quie-
nes votaron en con-
tra o no asistieron
puedan ejercer su
derecho a retiro. En
caso de que dicha
proporción de ac-
cionistas supere el
2%, el mandato le-
gal es convocar a
una nueva junta.

Con todo, desde ambas compa-
ñías se muestran confiados en ra-
tificar este respaldo inicial al pac-
to, que fortalecería la posición de
mercado de las dos firmas, argu-

mentan. De acuerdo con las cifras
que concluyeron los evaluadores
independientes, la integración
daría paso a un grupo financiero

con activos totales
por US$ 34.000 mi-
llones y más de 2,4
millones de clientes.

“Permite consoli-
dar una posición de
ambos grupos en
una empresa mu-
cho más sólida de

cara al futuro, entregar un mejor
servicio de cara a los costos de
fondo, de cara a la inversión tec-
nológica. Creo que en general,
los accionistas, y se ve en las vota-
ciones hoy día, están muy con-

tentos con realizar esta operación
de integración, así que yo espera-
ría que se apruebe en definitiva”,
dijo Juan Eduardo Correa, geren-
te general de Bicecorp.

Los pasos que vienen

A la espera de esa resolución
final, el nuevo holding avanza en
su cronograma de implementa-
ción. Correa detalla que “espera-
mos, hacia fin de año, poder fu-
sionar los bancos y las compa-
ñías de seguros”. Dice que no es-
t á c l a r o a ú n q u é o c u r r i r á
primero, y que “va a depender
de algunos temas operacionales,
contables, financieros que tene-

mos que tener totalmente zanja-
dos, pero esperamos estar el pri-
mero de enero del 2026 con esas
dos sociedades (fusionadas)”.

Con todo, el proceso de cara a
contar con una “marca” única
todavía tiene que esperar. “Una
fusión legal no significa que ha-
ya una fusión operacional ni una
fusión comercial de cara a los
clientes, porque el proceso en el
cual van a terminar viendo una
sola banca o una sola compañía
de seguros en los canales, en el
sitio web, en las sucursales, es un
proceso bastante más largo”,
precisa. Proyecta que dicha inte-
gración final podría ocurrir re-
cién en 2027, y que incluso “des-
pués de lo que le llamamos el le-
gal day one, la fusión legal que
vendría a ser a fin de año, van a
convivir todavía, por un lado
Banco Security y por otro Banco
Bice, de cara al cliente”.

Lo que todavía no está claro
es lo que va a pasar con las de-
más filiales y negocios paralelos
de cada uno de los holdings, y
con sus respectivas planillas de
trabajadores. “Seguimos ha-
ciendo un análisis muy detalla-
do área por área, aquí estamos
hablando de un grupo financie-
ro que tiene un banco, que a su
vez tiene muchas divisiones,
que a su vez tiene filiales (…).
Tenemos algunas estimaciones
por supuesto, estamos trabajan-
do en ello y vamos a cuidar mu-
cho a toda nuestra gente”, dijo.

Accionistas aprobaron integración legal de ambos conglomerados:

Bice y Security esperan
concretar fusión legal de bancos
y aseguradoras el 2° semestre

El gerente general del holding ligado a los Matte, Juan Eduardo Correa, proyecta que la
integración final en una sola plataforma se extenderá más allá del próximo año.
JOAQUÍN AGUILERA R. 

El Banco Bice se fusionaría legalmente con el Banco Security antes que
termine este año. 
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PLAZOS
A 2027, recién se

proyecta finalizar la
fusión comercial entre

Bice y Security.

Uno de cada diez vehículos
nuevos vendidos en Chile es de
cero o bajas emisiones, según
indicó la Asociación Nacional
Automotriz de Chile (ANAC).

El gremio manifestó que en
los primeros cinco meses se
anotó un aumento acumulado
de 121,8% en la comercializa-
ción de autos nuevos electrifi-
cados enchufables y electrifica-
dos no enchufables, sumando
11.831 unidades, cerca de 10%
de participación de mercado.

Por primera vez, este tipo de
automóviles alcanzan el 10%
de cuota de mercado, lo que
implica que uno de cada diez
vehículos nuevos comerciali-
zados tiene estas tecnologías.

De ellos, los electrificados
enchufables alcanzaron el
2,52%, y los electrificados no

enchufables, el 7,44%, puntua-
lizó el gremio.

La composición restante del
parque de vehículos nuevos
corresponde en un 63% a vehí-
culos a gasolina y 27% a moto-
rizaciones diésel.

En mayo la comercialización
de vehículos livianos y media-
nos propulsados por nuevas
energías experimentó un avan-
ce de 109,8%, explicado por un
crecimiento de 53,7% en la ca-
tegoría “electrificados enchu-
fables” y un incremento de
137,8% en la de “electrificados
no enchufables”.

En la categoría de vehículos
electrificados enchufables ya
hay un total de 50 marcas con
una oferta de 122 modelos.

En la categoría de vehículos
electrificados no enchufables,
Chile cuenta hoy con 32 mar-
cas presentes y 69 modelos.

Autos nuevos en enero-mayo:

Uno de cada diez
vehículos vendidos es
de cero o bajas emisiones

Los primeros cinco meses anotaron 
un aumento acumulado de 121,8%. 
EYN

En mayo, la
comercializa-
ción de vehícu-
los livianos y
medianos propul-
sados por nuevas
energías experi-
mentó un avance
de 109,8%.
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