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N. BIRCHMEIER

El liderazgo agroexportador
de Chile en la regién cada vez se
ve mds presionado. El gobierno
peruano proyecté la semana pa-
sada que los envios agricolas y
de frutas de ese pafs superardn a
los chilenos entre 2025 y 2027,
arrebatdndole el primer lugar
como el mayor exportador de
Sudamérica en este segmento.

Desde el sector agricola nacio-
nal reconocen que existen una
serie de desafios en el camino
para sostener este liderato.

“Se hace cada vez mds desa-
fiante para Chile mantener su
posicion de liderazgo en la ex-
portacién de frutas en los préxi-
mos afos, debido a la expansion
de la agricultura peruana y a los
desafios internos en términos de
infraestructura”, dijo Antonio
Walker, presidente de la SNA.

Aseguré que Chile actual-
mente “carece de proyectos sig-
nificativos destinados a expan-
dir la superficie de riego”.

Este panorama contrasta con
la realidad en el pais vecino. El
Ministerio de Desarrollo Agra-
rioy Riego (Midagri) de Perd, un
sfmil del Ministerio de Agricul-
tura chileno, anuncié en marzo
que el gobierno peruano impul-
sard 22 proyectos de riego por
mis de US$ 24.000 millones pa-
ra ampliar en un millén las hec-

tdreas agricolas. Estas iniciativas |
les permitirian elevar sus agro-

exportaciones a mds de US$
31.000 millones al 2040. Esto
fortalecerfa a los sectores de
uvas de mesa o ardndanos de Pe-
rd, especies en las que ya supe-
ran a los envios chilenos.

En cambio, Walker indicé que
en Chile “se estdn llevando a ca-
bo iniciativas mds pequefias en-
focadas en mejorar la seguridad
hidrica, pero estas no permiten
hacer crecer la agricultura nacio-
nal”. Y enfatizé: “Esta falta de
expansion en la infraestructura
de riego limita el potencial de
crecimiento futuro del sector
agricola y su competitividad en

Gobierno del pais vecino proyectd superar a Chile en envios agricolas

Agro chileno advierte desatios para
mantener liderazgo exportador ante
menores Inversiones y

Posible alianza estratégica entre ambos paises surge
como opcién. Sin embargo, la SNA cree que es crucial invertir
en infraestructura hidrica y promocion.

gl’m datos de Odepa, las exportaciones silvoagropecuarias chilenas alcanzaron un récord en 2024e
20.400 millones, de los cuales mas de US$ 13.000 millones provinieron del sector agricola.

el ambito internacional”.

A esto se sumaria la baja pro-
mocién a nivel chileno para las
exportaciones agricolas, con
US$ 8 millones, cifra que estarfa
lejos de los casi US$ 50 millones
que maneja el sector peruano,
sefialé Walker.

No obstante, desde la Oficina
de Estudios y Politicas Agra-
rias (Odepa) descartan que el li-

derazgo de Chile esté en peli-
gro. De acuerdo con sus cifras,
las exportaciones silvoagrope-
cuarias alcanzaron un récord
en 2024 por US$ 20.400 millo-
nes, de los cuales mds de US$
13.000 millones provinieron
del sector agricola.

“Chile no ve una amenaza en
el crecimiento exportador de Pe-
rd. Al contrario, valoramos el di-

namismo del sector agricola pe-
ruano como una sefal positiva
para la regién”, dijo Daniela
Acuna, directora (s) de Odepa.
“Sibien es cierto que existe com-
petencia en ciertos productos y
mercados, Chile y Peru tienen
temporadas distintas, productos
complementarios y desafios co-
munes, por lo que vemos opor-
tunidades de colaboracién”.

boom peruano

“ Falta de expansion
en la infraestructura de
riego limita el potencial de
crecimiento futuro del
sector agricola y su
competitividad en el
dmbito internacional”.

ANTONIO WALKER
PRESIDENTE DE SNA

“ Chile no ve una

amenaza en el
crecimiento exportador
de Peru. Al contrario,
valoramos el dinamismo
del sector agricola
peruano como una sefial
positiva para la regién”.

DANIELA ACUNA
DIRECTORA (S) DE ODEPA.

¢Alianza Chile-Pera?

Cristidn Allendes, presidente
de Gesex, planteé que, en lugar
de competir entre ambos pafses,
se debe considerar una estrategia
complementaria para ser “un so-
lo gran proveedor de fruta” para
los mercados internacionales.
Gesex se asoci6 en 2021 con Pura
Fruit (ligada a la familia Cueto)

para formar uno de los mayores
exportadores de uvas.

“Siempre va a haber un cierto
grado de competencia. Pero creo
que la mirada tiene que ser mds
complementaria, porque a los
dos (Chile y Perti) no nos sirve ir
al choque en los periodos en que
el otro produce”, dijo Allendes.

Ivan Marambio, presidente de
Frutas de Chile, indicé que ya
existen alianzas estratégicas con
Perti en materia de promocién
internacional, como es el caso de
la uva de mesa en Estados Uni-
dos con la alianza Global Grape
Group. “Creemos que ese es el
camino correcto. Compartimos
mercados de destino, ventanas
comerciales complementarias y
desafios similares, por lo que tra-
bajar juntos permite fortalecer el
posicionamiento de Sudamérica
como proveedor confiable de
fruta fresca en el mundo”.

Daniela Acufia, de Odepa, indi-
6 que si bien “Chile seguird sien-
do un actor lider en el comercio
internacional de frutas, la mejor
manera de proyectar nuestras ex-
portaciones es a través de la inte-
gracién productiva, complemen-
tariedad y visién regional”.

Pese a que la idea de una alian-
za estratégica entre Chile y Perd
podria ser una “alternativa pro-
metedora e interesante”, Walker
insistié en que “es crucial que
Chile acelere sus inversiones, tan-
to en infraestructura hidrica co-
mo en promocion exportadora”.



