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a EE.UU.

También hay medidas que tienen
un efecto carambola en áreas como el
comercio. Por ejemplo, se pide que el
sistema de compras públicas local
funcione como el norteamericano, li-
mitando la participación a privados
de países que tengan tratados de libre co-
mercio. Eso dejaría fuera a China y otor-
garía mayores posibilidades a EE.UU. de
adjudicarse grandes compras. 

Por este aspecto ya tuvimos conflictos
con EE.UU., cuando se presionó para de-
jar fuera a un proveedor chino que lidera-
ba la licitación de los nuevos pasaportes,
información que era considerada de alta
sensibilidad por el país del norte.

Incluso, llaman a implementar un
mecanismo de screening de inversiones,
identificando el origen real de los capita-
les en el país. Con esto se busca analizar
los riesgos que pudiesen derivar de inver-
siones que ingresen al país y evitar ciertas

En reserva y bajo acuerdos de con-
fidencialidad avanza la negocia-
ción con EE.UU. por los arance-
les. La semana pasada, una dele-

gación de 11 funcionarios que trabaja en
los requerimientos que el gobierno de Do-
nald Trump ha presentado a Chile, viajó a
Washington para conversar al respecto
con su contraparte: la Oficina del Repre-
sentante Comercial de EE. UU. (USTR, por
sus siglas en inglés).

Pero en las tres jornadas de encuen-
tros surgieron nuevos puntos. Y aunque
en Cancillería han recalcado que los pla-
zos con los que buscan llegar a un enten-
dimiento con EE.UU. no pasan necesaria-
mente por la pausa de 90 días que Trump
dio a aquellos países a los que impuso
aranceles sobre 10%, de todas formas al
Gobierno le interesa presentar una pro-
puesta lo antes posible "para que no pase
por Chile" -dicen conocedores de las tra-
tativas- el estar o no dentro de los nuevos
anuncios que el gobierno de Trump haga
el 9 de julio. 

Para ello los esfuerzos están radicados
en la subsecretaría de Relaciones Econó-
micas Internacionales (Subrei), liderada
por Claudia Sanhueza, junto a un equipo
de Hacienda. De hecho, a mediados de
abril ella encabezó un viaje a Washington
para reunirse con el representante co-
mercial de Estados Unidos, Jamieson
Greer. Un mes después, tuvo una se-
gunda reunión con el USTR en el mar-
co de la Apec, en Corea, donde acor-
daron los términos de confidenciali-
dad y el cronograma de trabajo.

Ya en terreno técnico, el diálogo de la
semana pasada fue encabezado por Ri-
cardo Mayer, director general de asuntos
económicos bilaterales y negociador jefe
del equipo chileno, y Daniel Watson, re-
presentante comercial adjunto de EE.UU.
para el Hemisferio Occidental de la USTR.
Las citas tuvieron lugar los días martes,
miércoles y viernes. Algunos de los asis-
tentes, describen la experiencia más co-
mo una procesión -en donde cada país va
a presentar “ofrendas” para evitar un alza
de aranceles- que una negociación tradi-
cional. 

Los temas
Si bien EE.UU. había enviado a Chile

documentos con los temas de su interés,
una vez allá se encontraron con más
“compromisos específicos”. Dos fuentes
confiables confirmaron los elementos de
la negociación que a continuación se de-
tallan.

En general, las solicitudes tienen rela-
ción con materias regulatorios, laborales,
ambientales, sanitarios, comercio, servi-
cios, inversiones, exportaciones y seguri-
dad económica, entre otras. 

Entre los puntos a los que La Segunda
logró acceder, está que Chile modifique
su política migratoria para exigir visa de
tránsito a ciudadanos de algunos países,
como Cuba. Esto, para evitar que el país

industrias estratégicas que-
den bajo una dependencia

dominante; por ejem-
plo, en telecomunica-
ciones.

Este tema ha sido
fuente de división en las
fuerzas políticas y ex-

pertos, pues hay quienes lo defienden y
otros lo critican. De hecho, estuvo implíci-
to en la licitación de una conexión subma-
rina de Internet entre Chile y Oceanía,
que finalmente no se otorgó a capitales
del país comunista.

También se exigiría modificar ciertos
criterios con que Chile maneja las conce-
siones de anchos de banda para activida-
des de telecomunciaciones, lo que podría
facilitar el ingreso de nuevos actores.

Fuentes cercanas a las negociaciones
señalan que si bien la mayoría de las cosas
son atendibles, hay un porcentaje menor
al que no se debería acceder.

Entre estos tópicos estarían el margi-

narse de iniciativas internacionales; no
firmar acuerdos de comercio digital sin
antes consultar a EE.UU., y replicar en
Chile sanciones a empresas aplicadas en
EE.UU.

Para sondear terreno y poder antici-
par en alguna medida qué margen hay pa-
ra rechazar medidas, se iniciaron diálogos
con otros países en negociación.

La incertidumbre por el cobre
Los expertos han sugerido a las auto-

ridades la necesidad de abrir otra nego-
ciación, de cariz más político, debido a la
investigación que el 25 de febrero abrió el
Departamento de Comercio estadouni-
dense -a petición de Trump- sobre la cre-
ciente dependencia de EE.UU en las im-
portaciones de cobre y sus derivados, pro-
venientes de Chile y otros países. Si habrá
o no arancel para el cobre, dependerá en
gran medida del resultado de ese proceso 

Gobierno busca responder antes del 9 de julio

Siete duras exigencias de EE.UU.
a Chile para renegociar aranceles
Una delegación de 11 funcionarios viajó la semana pasada a Washington
para comenzar la negociación técnica. 

Nicolle Peña
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fue mayor o menor. El viaje más caro lo
hizo el senador Rojo Edwards (ind. de de-
recha) a Uzbekistán, entre los días 21 y 25
d e m a y o , y t u v o u n c o s t o t o t a l d e
$3.159.392. 

En el otro extremo, hubo viajes más
“austeros” como el que hizo Chahuán a
México, que implicó sólo $268.681.

Niegan “turismo”
La naturaleza de las misiones es di-

versa: giras presidenciales, sesiones inter-
parlamentarias, foros económicos y fir-
mas de acuerdos, entre ellas.

Los senadores defienden la necesi-
dad de ir al exterior y de participar en acti-
vidades de este tipo, bajo el argumento
de que se enmarcan en la llamada diplo-
macia parlamentaria.

Gahona explica que la Cámara y el
Senado participan en “distintos acuer-
dos internacionales con distintos parla-
mentos y organismos. Como el Ejecuti-
vo tiene actividades en el extranjero,
también las tiene el Congreso”.

En su caso, por ejemplo, va al Par-
lamento Andino (exPacto Andino): “Se
diseñan marcos normativos para tener
una especie de compatibilización de
las legislaciones. Es como la labor del

Congreso, durante dos días”, explica.
Gahona resalta que asociaciones o

redes de este tipo existen en todo el
mundo. Por lo mismo, rechaza las sus-
picacias y, en especial, la posibilidad
de que se los confunda con una espe-
cie de “turismo” con fondos públicos:

“Bajo ningún punto de vista”, dice.
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El senador Iván Flores (DC) viajó
días atrás a Washington. Lo hizo
en su condición de presidente de
ParlAmericas (una red interna-

cional de legisladores) y se reunió con el se-
cretario general de la OEA, Albert Ramidin.

“La agenda fue muy clara, los temas
que cruzan a los 35 países de las cuatro
américas”, destaca Flores, uno de los 29
parlamentarios que han salido en misión
oficial al extranjero este año, según la web
de la Cámara Alta.

Aparte del viaje a la capital estadouni-
dense, Flores registra otras dos salidas: In-
dia y Uruguay. En comparación con sus
colegas, esas tres misiones ubican al sena-
dor en la “medianía” de la tabla, pues va-
rios de sus pares suman el doble de visitas
-o más- al extranjero.

Itinerario de Ossandón
El primer lugar lo ocupa el presidente

del Senado, Manuel José Ossandón (RN),
con 11 viajes: Panamá (dos veces), Colom-
bia, España, Marruecos (2), Brasil, Ecua-
dor e Italia (3). 

En los últimos dos meses, Ossandón
fue sucesivamente a Roma por los funera-
les del Papa Francisco, por la entroniza-
ción de León XIV y con motivo de una con-
ferencia de diálogo interreligioso, respecti-
vamente. En algunos de sus viajes oficiales,
ha estado en más de un destino. Así, sus
salidas de Chile en misión son menos de 11.

De Japón a Uzbekistán
Por detrás de Ossandón se ubican

Sergio Gahona (UDI) y Francisco Cha-
huán (RN), cada uno con seis visitas a
otros países. El primero estuvo en Pana-
má (2), Colombia (2), Marruecos y Espa-

ña. El segundo, en Estados Unidos,
China, Uzbekistán, Suiza, México y
Japón. Inmediatamente por detrás
figuran Alfonso de Urresti (PS) y Lore-
to Carvajal (PPD), cada uno con cinco
salidas. En total, los 29 senadores acu-
mulan 74 viajes a 20 países. Los destinos
que más se repiten son Estados Unidos
(11), Panamá (8), Colombia (6), India
(5) y Uruguay (5).

En el otro extremo, hay estados que
en el primer semestre de 2025 registran
sólo una visita, como Ecuador, Argentina
y Perú. 

Uno costó más de $3 millones
Sin contar dos viajes al extranjero

(que aún no figuran en el portal del Se-
nado), las salidas implicaron para la
corporación un costo de $99.289.585.

Dependiendo de los destinos y la ex-
tensión de las misiones, el desembolsó

Misiones oficiales a 20 países

Senadores suman 
74 viajes al extranjero
en lo que va del año
Cámara Alta desembolsó casi $100 millones
para financiar las salidas

Marcelo Pinto E.

que podría culminar en noviembre y que
no tiene relación con las conversaciones
que Chile tiene actualmente con el USTR. 

Consultada por este medio, la subse-
cretaría de Relaciones Económicas Inter-
nacionales acotó que el 17 y el 20 de junio,
equipos técnicos de la institución y del
ministerio de Hacienda "sostuvieron, en
Washington D.C., la primera ronda de

"con el objetivo de finalizar las conversa-
ciones en el menor plazo posible. En para-
lelo, el Gobierno mantiene una coordina-
ción directa con el sector privado y exper-
tos en materia de comercio internacional y
política exterior, a través de instancias co-
mo el grupo público-privado liderado por
Cancillería y el Consejo de Alto Nivel para
la Respuesta Estratégica de Política Eco-
nómica y Financiera Internacional (CPE-
FI) del Ministerio de Hacienda".

máticas acordadas el pasado 16 de abril
entre la subsecretaria Claudia Sanhueza y
el representantes comercial de EE.UU.,
Jamieson Greer. Entre ellas están econo-
mía digital, seguridad económica, barre-
ras arancelarias y no arancelarías, y consi-
deraciones comerciales varias". 

Dado los acuerdos de confidenciali-
dad no se refirieron a los requerimientos
mencionados en esta nota, pero agregaron
que quedan otras dos rondas planificadas

conversaciones presenciales con sus con-
trapartes de la Oficina del Representante
Comercial de Estados Unidos (USTR, por
su sigla en inglés) para avanzar en la hoja
de ruta conjunta que busca fortalecer la
relación económica-comercial bilateral
en beneficio de ambos países. La delega-
ción estuvo liderada por el director gene-
ral de Asuntos Económicos Bilaterales de
la Subrei, Ricardo Mayer y durante los en-
cuentros se abordaron, en detalle, las te-

(Viene de la página 4)

Algunos de de los 11 viajes al extranjero de Manuel José
Ossandón en lo que va del año estaban programados
antes de que llegara a la presidencia del Senado. “Al
asumir se sumaron nuevas responsabilidades protocola-
res y de representación”, explica.
Menciona el funeral del Papa Francisco, al que fue “con-
vocado directamente” por Gabriel Boric: “Cada viaje ha
tenido un objetivo claro y vinculado a los intereses es-
tratégicos, comerciales o internacionales del país”, dice.
Desplazamientos que, previene, no han interferido en su
labor (el vicepresidente Ricardo Lagos Weber lo ha
suplido en la sala).
-¿Cómo se conjuga el gasto en los viajes con la aus-
teridad fiscal?
-Cada misión internacional debe estar debidamente
respaldada con invitaciones formales, objetivos concre-

tos, reportes de actividades y, cuando corresponde,
reembolsos. La normativa vigen exige total transparen-
cia. Como presidente me corresponde dar el ejemplo.
-¿De qué modo reditúan estas misiones?
-Muchas tienen carácter de visitas de Estado o de
participación en foros multilaterales. En un mundo
globalizado, Chile no puede ser una isla.
Ossandón da un ejemplo: “Como presidente del Parla-
mento Andino he trabajado activamente para visibilizar
y buscar soluciones a los inmigrantes bolivianos que
llegan a Chile a trabajar en condiciones precarias, hoy
(eso) se encuentra en proceso de solución”.
Las misiones oficiales, argumenta, permiten “cono-
cer experiencias internacionales exitosas, revisar
legislación comparada y observar políticas públicas
innovadoras”.

Ossandón: “Como presidente, me corresponde dar el ejemplo”
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