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nreservay bajo acuerdos de con-

fidencialidad avanza la negocia-

cién con EE.UU. por los arance-

les. La semana pasada, una dele-
gacién de 11 funcionarios que trabaja en
los requerimientos que el gobierno de Do-
nald Trump ha presentado a Chile, viajé a
Washington para conversar al respecto
con su contraparte: la Oficina del Repre-
sentante Comercial de EE. UU. (USTR, por
sus siglas en inglés).

Pero en las tres jornadas de encuen-
tros surgieron nuevos puntos. Y aunque
en Cancillerfa han recalcado que los pla-
zos con los que buscan llegar a un enten-
dimiento con EE.UU. no pasan necesaria-
mente por la pausa de 90 dias que Trump
dio a aquellos paises a los que impuso
aranceles sobre 10%, de todas formas al
Gobierno le interesa presentar una pro-
puesta lo antes posible "para que no pase
por Chile" -dicen conocedores de las tra-
tativas- el estar o no dentro de los nuevos
anuncios que el gobierno de Trump haga
el 9 de julio.

Para ello los esfuerzos estdn radicados
en la subsecretaria de Relaciones Econé-
micas Internacionales (Subrei), liderada
por Claudia Sanhueza, junto a un equipo
de Hacienda. De hecho, a mediados de
abril ella encabezé un viaje a Washington
para reunirse con el representante co-
mercial de Estados Unidos, Jamieson
Greer. Un mes después, tuvo una se-
gundareunién con el USTR en el mar-
co de la Apec, en Corea, donde acor-
daron los términos de confidenciali-
dad y el cronograma de trabajo.

Ya en terreno técnico, el didlogo de la
semana pasada fue encabezado por Ri-
cardo Mayer, director general de asuntos
econdmicos bilaterales y negociador jefe
del equipo chileno, y Daniel Watson, re-
presentante comercial adjunto de EE.UU.
para el Hemisferio Occidental de la USTR.
Las citas tuvieron lugar los dias martes,
miércoles y viernes. Algunos de los asis-
tentes, describen la experiencia més co-
mo una procesién -en donde cada pais va
a presentar “ofrendas” para evitar un alza
de aranceles- que una negociacién tradi-
cional.

Los temas

Si bien EE.UU. habia enviado a Chile
documentos con los temas de su interés,
una vez alld se encontraron con mas
“compromisos especificos”. Dos fuentes
confiables confirmaron los elementos de
la negociacion que a continuacion se de-
tallan.

En general, las solicitudes tienen rela-
cién con materias regulatorios, laborales,
ambientales, sanitarios, comercio, servi-
cios, inversiones, exportaciones y seguri-
dad econdémica, entre otras.

Entre los puntos alos que La Segunda
logré acceder, esta que Chile modifique
su politica migratoria para exigir visa de
transito a ciudadanos de algunos paises,
como Cuba. Esto, para evitar que el pais

propiedad intelectual.

Gobierno busca responder antes del 9 de julio

Siete duras exigencias de EE.UU.
a Chile para renegociar aranceles

Una delegacion de 11 funcionarios viajé la semana pasada a Washington
para comenzar la negociacion técnica.
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sea utilizado como trampolin para migrar
a EE.UU.

También hay medidas que tienen
un efecto carambola en dreas como el

economia digital.

industrias estratégicas que-
den bajo una dependencia
dominante; por ejem-
plo, en telecomunica-

comercio. Por ejemplo, se pide que el Felipe Tagle, ciones.
sistema de compras publicas local lefedivisionderecho Este tema ha sido
internacional.

funcione como el norteamericano, li-
mitando la participacién a privados

de paises que tengan tratados de libre co-
mercio. Eso dejaria fuera a China y otor-
garfa mayores posibilidades a EE.UU. de
adjudicarse grandes compras.

Por este aspecto ya tuvimos conflictos
con EE.UU,, cuando se presiond para de-
jar fuera a un proveedor chino que lidera-
ba la licitacién de los nuevos pasaportes,
informacién que era considerada de alta
sensibilidad por el pafs del norte.

Incluso, llaman a implementar un
mecanismo de screening de inversiones,
identificando el origen real de los capita-
les en el pais. Con esto se busca analizar
los riesgos que pudiesen derivar de inver-
siones que ingresen al pais y evitar ciertas

fuente de divisién en las

fuerzas politicas y ex-
pertos, pues hay quienes lo defienden y
otros lo critican. De hecho, estuvo implici-
to enlalicitacion de una conexién subma-
rina de Internet entre Chile y Oceania,
que finalmente no se otorg6 a capitales
del pafs comunista.

También se exigirfa modificar ciertos
criterios con que Chile maneja las conce-
siones de anchos de banda para activida-
des de telecomunciaciones, lo que podria
facilitar el ingreso de nuevos actores.

Fuentes cercanas a las negociaciones
sefnalan que si bien la mayoria de las cosas
son atendibles, hay un porcentaje menor
al que no se deberia acceder.

Entre estos tépicos estarfan el margi-

narse de iniciativas internacionales; no
firmar acuerdos de comercio digital sin
antes consultar a EE.UU,, y replicar en
Chile sanciones a empresas aplicadas en
EE.UU.

Para sondear terreno y poder antici-
par en alguna medida qué margen hay pa-
rarechazar medidas, se iniciaron didlogos
con otros paises en negociacion.

La incertidumbre por el cobre
Los expertos han sugerido a las auto-
ridades la necesidad de abrir otra nego-
ciacién, de cariz mas politico, debido a la
investigacion que el 25 de febrero abri6 el
Departamento de Comercio estadouni-
dense -a peticién de Trump- sobre la cre-
ciente dependencia de EE.UU en las im-
portaciones de cobre y sus derivados, pro-
venientes de Chile y otros paises. Si habrd
o no arancel para el cobre, dependerd en
gran medida del resultado de ese proceso
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que podria culminar en noviembre y que
no tiene relacién con las conversaciones
que Chile tiene actualmente con el USTR.

Consultada por este medio, la subse-
cretaria de Relaciones Econdmicas Inter-
nacionales acot6 que el 17 y el 20 de junio,
equipos técnicos de la institucién y del
ministerio de Hacienda "sostuvieron, en
Washington D.C., la primera ronda de

conversaciones presenciales con sus con-
trapartes de la Oficina del Representante
Comercial de Estados Unidos (USTR, por
su sigla en inglés) para avanzar en la hoja
de ruta conjunta que busca fortalecer la
relacién econémica-comercial bilateral
en beneficio de ambos paises. La delega-
cién estuvo liderada por el director gene-
ral de Asuntos Econémicos Bilaterales de
la Subrei, Ricardo Mayer y durante los en-
cuentros se abordaron, en detalle, las te-

maticas acordadas el pasado 16 de abril
entre la subsecretaria Claudia Sanhueza y
el representantes comercial de EE.UU.,
Jamieson Greer. Entre ellas estdn econo-
mia digital, seguridad econdmica, barre-
ras arancelarias y no arancelarias, y consi-
deraciones comerciales varias".

Dado los acuerdos de confidenciali-
dad no se refirieron a los requerimientos
mencionados en esta nota, pero agregaron
que quedan otras dos rondas planificadas

"con el objetivo de finalizar las conversa-
ciones en el menor plazo posible. En para-
lelo, el Gobierno mantiene una coordina-
cién directa con el sector privado y exper-
tos en materia de comercio internacional y
politica exterior, a través de instancias co-
mo el grupo publico-privado liderado por
Cancilleria y el Consejo de Alto Nivel para
la Respuesta Estratégica de Politica Eco-
némica y Financiera Internacional (CPE-
FI) del Ministerio de Hacienda".



