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Las duras exigencias de Estados Unidos para
renegociar los aranceles comerciales con Chile

na delegacionde 11 fun-

u cionarios viajo la sema-

na pasada a Washing-

ton para avanzar en los reque-
rimientos del gobierno norte-
americano para llegar a un

acuerdo comercial antes del 9~

de julio.

Eldialogo estuvo encabeza-
do por Ricardo Mayer, director
general de asuntos economi-
cos bilaterales, y Daniel

WﬂlSOH, rEIJlE‘SEl]IE!I]IE comer-
cial adjuntode EE.UU., ysere-
unieron los dias martes, miér-
coles y viernes.

Segin informo La Segun-

qda. la delegacion se encontrd
“con una serie de “compromi-

sos especificos” mas alli delos
temas que Estados Unidos ha-
biadeclarado comode interés.

Las solicitudes tendrian re-
lacién con materias regulato-

rias, laborales, ambientales, sa-
nitarios, comercio, servicios, in-
versiones, exportaciones, segu-
ridad economica, entre otras.

El medio senalo que entre
los puntosestd que Chile su po-
litica migratoria para exigir vi-
sa de transito a ciudadanos de
algunos paises, como Cuba,
para evitar que el pais sea usa-
do como trampolin para mi-
grara EE.UU.

En materia comercial, pi-
denque el sistema de compras
pliblicas limite la participacion
a privados de paises que ten-
gan tratados de libre comercio.
Eso dejaria fueraa China y au-
mentaria las posibilidades de
China.

Fuentes cercanasa la nego-
ciacion sefialaron que la mayo-
ria de lostemas son atendibles,
pero hay un porcentaje menor

al que no se deberia acceder.
Por ejemplo, marginarse de
iniciativas internacionales, no
firmar acuerdos de comercio
digital sin antes consultaral pa-
is norteamericano y replicar
en Chile sanciones estadouni-
denses a empresas.

Bajo este nuevo contexto,
se iniciaron conversaciones
con otros paises que estan en
negociacion, para poder son-
dear terreno y poder anticipar
que margen hay pararechazar
algunos de los requerimientos.

Consultada por La Segun-
da, laSubsecretaria de Relacio-

nes Economicas Internaciona-
les sefiald que dado los acuer-
dos de confidencialidad nopo-
dian ahondar en los temas de
las negociaciones, pero expli-
caron que quedan otras dos
rondas planificadas “con el ob-
jetivo de finalizar las conversa-
ciones en el menos plazo posi-
ble. En paralelo, el Gobierno
mantiene una coordinacién di-
recta con el sector privadoy
expertos en materia de comer-
cio internacional y politica ex-
terior”, a través de un grupo
publico-privado del Ministerio
de Hacienda. 4]



