
El nuevo convenio

con la aerolínea

podría derivar

incluso en

beneficios para

acceder a la

Fórmula 1 en

Brasil, de la que

Aramco es

patrocinador.

Un golpe en el mercado de
las estaciones de servicio

de combustible y de las millas
para via jar fue el que dio
Aramco esta semana tras dar a
conocer su nueva alianza con
la aerolínea Latam. 

La pregunta “¿Acumula mi-
llas Latam?” ya no se hará más
al cargar bencina en las bom-
bas Copec. La compañía saudí
le arrebató al grupo Angelini
uno de sus programas de fide-
lización más importantes: la
acumulación de millas Latam
Pass, que mantenían en alianza
desde hace más de una década.

Según comentan fuentes
cercanas a las negociaciones,
las conversaciones para llevar
a cabo el convenio se empeza-
ron a gestar hace casi un año y
fueron lideradas personal-
mente por Cristián Ortiz, CEO
de Latam Pass, y Carlos La-
rraín, CEO de Esmax, matriz

de Aramco. 
Por parte de Latam, asegu-

ran conocedores de los hechos,
estaba el interés de darle un se-
gundo impulso a su programa
de acumulación de millas por
medio de la venta de combusti-
bles y ver nuevas opciones de
partners en Chile y Sudamérica,
momento que coincidió con la
llegada de la compañía saudí.

“La relación de Latam con

Copec partió cuando la compa-
ñía era LAN, o sea, era una rela-
ción de más de 25 años, por lo
que Aramco tuvo que realizar
un trabajo de joyería para con-
vencer de que cambiar era una
buena opción”, señalan testi-
gos de la alianza. 

Sin embargo, esto no se aca-
baría aquí: esta nueva asocia-
ción es solo el inicio de benefi-
cios adicionales que podrían
ofrecer en conjunto. 

Entre ellos, suena una alter-
nativa que también involucre el
circuito de la Fórmula 1 que se
realiza en la ciudad de São Pau-
lo, Brasil. Es que Aramco es uno
de los patrocinadores de este
evento deportivo y además es
el socio principal del equipo
Aston Martin. Por lo que no
descartan que, así como se acu-
mulen millas para viajar, tam-
bién haya convenios o concur-
sos específicos con la Fórmula 1
en Brasil, comentan fuentes
cercanas. “Una alianza como

esta tiene mucho potencial para
que surjan más cosas. Ambas
son compañías muy grandes”.

Fidelización en las
estaciones de servicio

Ha pasado poco más de un
año desde la llegada de Aramco
a Chile luego de la adquisición
de Esmax —que operaba la li-
cencia de Petrobras— en mar-

zo de 2024. Fue la primera
compañía que adquirieron en
América Latina y que sería la
puerta de entrada para su ex-
pansión regional.

Desde entonces, la compañía
ha intensificado la competen-
cia por la fidelización de clien-
tes. Aramco espera reinaugu-
rar antes de fin de año más de
300 estaciones de servicio re-
brandeadas con su marca.

Copec, por su parte, está
buscando la fidelización por
medio de su línea de negocios
ligada a la alimentación de pa-
so. En abril se conoció la adqui-
sición del 70% de Procafecol
Chile, sociedad que administra
la operación de Juan Valdez.
Esta marca se suma así a la
compra de las hamburguesas
Streat Burger y la franquicia de
la pizzería Sbarro.

Un año de negociaciones: cómo se
gestó la alianza de Aramco con Latam
que le arrebató a Copec el convenio
de las millas para viajar
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Aramco llegó a
Chile tras la
adquisición de
Esmax, empre-
sa que operaba
Petrobras en
Chile.
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“Este es el último curso que
doy en Brasil, después me
queda uno en enero en Ca-

nalOm y con eso cuelgo los guantes”.
Gustavo Ponce Lerou (78) es reconoci-
do como el precursor del yoga en Chi-
le. En 1996 inauguró el centro Yogas-
hala en Las Condes y el centro de retiro
y bienestar CanalOm en Los Vilos.
Hoy, ambos inmuebles lucen el cartel
“Se Vende”. El segundo hermano del
empresario Julio Ponce Lerou, se reti-
ra del negocio. 

Habla con “El Mercurio” desde Río
de Janeiro, donde está oficiando el pe-
núltimo taller de Yoga antes de su sali-
da. Deja claro que hablará de todo, me-
nos de su hermano, con quien estuvo la
semana pasada en el homenaje que le
hizo SQM en Iquique, tras anunciar su
salida oficial de las sociedades que con-
forman el grupo Pampa. “Él es suma-
mente reservado”, indica Gustavo. Y
vuelve al yoga: “Los indios son muy
sabios y dicen que el ser humano vive
100 años, por lo que hay que dividir la
vida en etapas de 25 y cuando uno lle-
ga a los 75, que fue mi caso hace tres
años, decidí que tenía que vender todo
y retirarme”, relata. Sin embargo
—agrega— era un mal momento.
“Ahora que se acerca el cambio de Go-
bierno y seguramente se va a reactivar
el sector inmobiliario, pensé que era un
buen minuto para poner en venta am-
bas propiedades”.

Yogashala es la escuela de
yoga más antigua de Chi-
le. Está en la calle Mar-
ne en la comuna de
Las Condes, y se em-
plaza en un terreno
de 420 m2 y 284 m2

construidos. El recinto tiene un valor
de UF 22.500, lo que equivale a más de
$880 millones. 

CanalOm está en Los Vilos, Cuarta
Región, en un terreno de 25 mil m2.
Tiene 23 habitaciones, dos comedores,
cancha de tenis, piscinas, spa, entre
otras instalaciones. Su valor es de UF
77.000, equivalente a unos $3.022 mi-
llones, más de US$ 3 millones. El 2024
lo puso en venta.

Hoy, ambos están encargados a
varias empresas de corretaje pa-

ra concretar su enajenación. Y
ya han surgido interesados.
Por Yogashala, cuenta que
un indio representante del
movimiento Hare Krishna,
una rama del hinduismo,

quería comprar el lugar para
hacer un templo. “Me ofreció

la mitad del valor que tiene y
cash, pero no me era conve-

niente”, dice.
Por CanalOm, en
tanto, asegura que

casi cerró el nego-
cio con un consor-
cio ruso que quería
hacer de este un
centro de longevi-
dad utilizando in-
teligencia artifi-

cial. De hecho, se-
ñala que le habían

ofrecido incluso que-
darse como consejero
o asesor. Sin embargo,
a los pocos días de ce-

rrar el trato, se cayó.
“Pero la puerta no

se ha cerrado to-
talmente”, dice.

Una vez que
las ventas se
c o n c r e t e n ,
G u s t a v o
P o n c e

—cuenta— se
dedicará a cui-

dar de sí mismo. Entre esos planes está
recuperar su vínculo con Japón, país al
que llama su segundo hogar luego de
haber vivido por más de 20 años, donde
incluso fue embajador entre 1987 y
1990, al final del período de Augusto Pi-
nochet. “Me gustaría instalarme ahí, no
en las grandes ciudades, sino en una isla
donde nadie sepa quien soy”, cuenta. Y
agrega: “En Japón me siento absoluta-
m e n t e e n c a s a ,
quiero estar allá un
par de meses al año
o más, y así tam-
bién practicar cali-
grafía japonesa que
es uno de mis hob-
bies, para eso se ne-
ces i ta t iempo”.
Además prevé ter-
m i n a r u n l i b r o
—“quizás va a ser
el último que escri-
ba”—, se llamará Yoga Hormonal. Pon-
ce ya tiene a su haber 25 publicaciones.

Yoga: “Es lo que hago hoy sin
parar”

El retiro de Gustavo Ponce no fue au-
tomático. El año pasado empezó a ale-
jarse de las clases. De hecho, este año no
ha realizado ninguna. “Me quedan es-
tos dos cursos y con eso se termina mi
ciclo de enseñanza”, dice en alusión al
taller que está realizando en Brasil y
otro que impartirá en enero próximo en
CanalOm. “Creo que he dejado un le-
gado importante porque he formado a
miles de profesores en todas partes del
mundo. Ahora les corresponde a ellos
continuar con esto”, subraya.

Ponce, pasó su niñez con su familia
en La Calera. En el colegio era el prime-
ro en gimnasia, “si no me sacaba un sie-
te me deprimía, pero no me importaba
que me fuera mal en matemáticas”. 

Partió en el yoga a los 11 años, de ma-
nera autodidacta, luego de haber en-
contrado un libro en una venta de se-
gunda mano. Le llamó la atención la

portada donde había un hombre con co-
lor de piel diferente y un turbante. “Lo
abrí y había fotografías en blanco y ne-
gro de una persona haciendo unos ejer-
cicios que me parecían bastante curio-
sos. Me lo compré y lo tengo hasta
hoy”. El libro se llama ‘Yoga y Deporte’
de Selvarajan Yesudian y la húngara
Elizabeth Haich, quienes introdujeron
esta práctica en Europa. “Esto era cuan-
do nadie había escuchado la palabra yo-
ga en Chile, ni siquiera yo. Ponía el libro
en el suelo y trataba de hacer las postu-
ras que allí aparecían”, recuerda.

La secundaria la hizo en el Instituo
Barros Arana; junto a sus hermanos
viajaban desde Quillota en tren a San-
tiago donde pasaban toda la semana
en el internado. A los 16 años se matri-
culó en Derecho en la Universidad de
Chile donde estuvo 4 años y a los 21 se
fue en barco a Japón desde Buenos Ai-
res a estudiar artes marciales pero sin
abandonar el yoga, ya que le daba la
flexibilidad que necesitaba para sobre-
salir en más en esta disciplina. Sin em-
bargo, unos años después se lesionó y
volvió al yoga 100%. “Es lo que hago
hoy sin parar”.

Trabajó y vivió en diferentes países.
En 1975 estuvo en Chile, donde fue uno
de los primeros agregados comerciales
de ProChile, y el año 77 volvió a Japón
donde desarrolló una ascendente carre-
ra hasta ser embajador en el país nipón.
En paralelo, comenzó a enseñar yoga a
sus amigos. De hecho, fue en esa época
cuando compró el terreno en Los Vilos

donde poco a poco
fue construyendo
CanalOm.

En 1990 se fue a
Bélgica a cargo de la
oficina de SQM y
como responsable
de todos los merca-
d o s d e E u r o p a ,
Oriente y Oceanía.
En 1995 estuvo en
India, país al que
fue durante 45 años

seguidos y vivió tres años. En esa
oportunidad estudió con el creador
del método Ashtanga Vinyasa Yoga,
que luego introdujo en Chile. Ya en
1999 cuando terminó de construir Yo-
gashala empezó a enseñar y a dedicar-
se enteramente a esto.

Incluso, hace algunos años desarro-
lló un nuevo método que ha enseñado
internacionalmente, conocido como
GPBalance o Yoga Hormonal. “GP son
mis iniciales. El cuerpo y la mente
siempre deberían estar en un estado de
homeostasis que se consigue con los 7
hábitos de higiene de vida que pro-
pongo. Es un método que ha crecido
rápidamente”, cuenta. Y agrega: “Mi
gran orgullo es haber creado un méto-
do que ayuda a la salud de miles de
personas como es el Yoga Hormonal”. 

Ahora, le dice adiós a la enseñanza.
Sin embargo, es claro que esto no im-
plica dejar de practicar. “Para mí, el
yoga es un amor apasionado al que le
he sido absolutamente fiel toda mi vi-
da. Hasta que la muerte nos separe”,
subraya entre risas. 

Gustavo Ponce Lerou, precursor del yoga en Chile pone a la venta
su centro: “Decidí que tenía que vender todo y retirarme”

Tras su retiro, prevé

irse a Japón, país donde

fue embajador y

además terminar de

escribir el libro ‘Yoga

Hormonal’, basado en

un método que él creó.
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El centro de retiro y yoga CanalOm está
ubicado a la orilla del mar en Los Vilos,
cuarta región. 
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Gustavo Ponce (78)
en Brasil, donde está
impartiendo su pe-
núltimo curso como

maestro de Yoga
antes de su retiro. 

El Centro Yogashala, primera escuela en Chile que actualmente está a la venta y tiene un
costo de más de $800 millones. 
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