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ACTUALIDAD
SEMANAL

FRACASA LICITACION DE SEGUROS
COMPLEMENTARIOS DE FONASA

n mayo del afio pasado
E se aprobo la ley corta de

Isapres que consideraba,
entre otros aspectos, la Modali-
dad de Cobertura Complemen-
taria (MCC); mecanismo tamhbién
conocido como seguro comple-
mentario, pensado para aque-
llos que, habiendo tenido que
migrar aFonasa o habiendo sido
siempre parte de ese sistema,
quisieran una mayor cobertura
financiera en el sistema privado.

La tltima etapa de este pro-
ceso era lalicitacion, con la que
se determinaria el precio, pues
las estimaciones variaban entre
los $20.000y $28.000 adiciona-
les al 7 % obligatorio por este
seguro complementario. Sin
embargo, ninguna empresa se
presento.

La noticia no fue una total
sorpresa, pues tanto empresas
como algunos expertos habian
advertidolos problemas de dise-
fio que tenia la MCC. La Asocia-
cion de Aseguradores sostuvo
que “gportunamente adverti-
mos que era necesaria laincor-
poracion masiva de beneficia-
rios. Para ello, por ejemplo,
nuestros estudios demostraron
que era requisito una adhesion
relevante de prestadores con
capacidad hospitalariay de alta
complejidad, que fueran atrac-
tivos para las personas”.

Sobre este (ltimo, sdlo un
30% de las camas privadas del
pais estaria disponible para el

o

nuevo sistema y hay regiones
donde la oferta hospitalaria es
minima. Segun la exsubsecreta-
riade Salud y directora ejecuti-
vade CIPS-UDD, Paula Daza, es-
to se debe a que “los precios
que puso Fonasa, los aranceles,
eran muy bajos”.

Anadio gue “distintos estu-
diosindicaron que la prima, co-
mo estaba instaurado el siste-
ma, no podia costar menaos de
50, 52 mil pesos por persona y
eso es tremendamente alto”.

Desde Fonasa, en tanto, in-
dicaron que ese arganismo
“realizard una nueva programa-
cidn que permita retomar el
proceso conforme a lo estable-
cido por la ley (maximo tres me-
ses) con la mayor celeridad po-
sible”. “Uno espera que aqui a
tres meses vuelva a presentar
una propuesta atractiva”, con-
cluyd la doctora Daza. =




