
pecialmente desde el mundo académico y cen-
tros especializados. “La estrategia no es ser lo
más grande (…) hay que tener el compromiso de
seguir haciendo inversiones, no que se torne algo
con carácter político, sino con carácter de inno-
vación tecnológica”, sostuvo.

El ejecutivo también advirtió sobre las expec-
tativas inmediatas. “Mucha gente quiere algo pa-
ra ayer o mañana”, dijo, subrayando que lo im-
portante es construir capacidades con visión de
futuro. Para Nvidia, el avance en IA debe ser “sos-
tenido, colaborativo y con foco en resolver desa-
fíos concretos del desarrollo regional”.

La segunda edición del Latin American Tech-
nology Conference, convocada por Digevo,
se realizó este miércoles en Santiago, con la

participación de una delegación de Nvidia Lati-
noamérica: Marcio Aguiar, director ejecutivo de
Nvidia Enterprise para América Latina; Guilher-
me Fuhrken, retail & telco regional sales manager;
Brenda Olivas, senior solutions architect, y Fabio
Alves, senior account manager for higher educa-
tion and research.

En conversación con Innovación de “El Mer-
curio”, Aguiar valoró la agilidad de Chile en
adoptar tecnologías de inteligencia artificial, es-

REPRESENTANTES PARTICIPARON EN CONFERENCIA CONVOCADA POR DIGEVO Marcio Aguiar,
director ejecuti-
vo de Nvidia
Enterprise para
América Latina.
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“La estrategia no es ser lo más
grande”: la apuesta de Nvidia por

una IA con foco regional

La empresa tecnológica
recalcó que el camino
hacia la adopción de
inteligencia artificial en
la región debe priorizar
la sostenibilidad del
talento, la
infraestructura y la
articulación con
universidades y startups.
FERNANDA GUAJARDO SEPÚLVEDA
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RODRIGO GONZÁLEZ, DE MINVERSO: “LA
COMPUTACIÓN ESPACIAL ES MÁS DEMOCRÁTICA”

Rodrigo González, fundador y CEO de la star-
tup Minverso, es el invitado de esta semana a
este pódcast en que se analiza el impacto de la
digitalización en los temas clave para el futuro del
país. En este episodio, el foco de la conversación
está en cómo herramientas digitales inmersivas
pueden contribuir al desarrollo económico de
Chile, un área en que esta compañía ha acumula-
do experiencia.

“Desarrollamos experiencias metaversales, muy
asociadas a la realidad virtual, a la inmersión, a la
computación espacial, pero con casos prácticos,
que puedan agregar valor, productividad y segu-
ridad laboral. Sacamos esta tecnología de los
videojuegos y la llevamos a la minería”, explica
González.

Destaca que luego del boom que generó el
metaverso hace algunos años, hoy han logrado
aplicarlo de manera concreta a los procesos de

capacitación, inducción y seguridad laboral. “A
diferencia de un proceso con PowerPoint, donde
debes imaginar situaciones, acá las puedes recre-
ar y vivir virtualmente, por lo que te conectas
emocionalmente con esas experiencias”, añade.

Para González, la educación es un ámbito
donde estas tecnologías tienen un amplio poten-
cia, al “romper las leyes físicas” y permitir entrar
a una célula, viajar a otros planetas o retroceder
en el tiempo y conocer la antigua Roma, todo lo
cual podría provocar un aprendizaje más signifi-
cativo en los estudiantes.

En ese sentido, cree que el soporte que da esta
tecnología es un buen aliado: “La computación
espacial es una experiencia mucho más intuitiva
que el mouse. Aquí vamos a interactuar tomando
cosas con las manos, de forma verbal o con la
mirada. Es una computación mucho más fácil y
democrática para poder acceder”.

tunidades de colaboración. Esa expe-
riencia fue liderada por el equipo de
Emprendimiento UDD, con la colabo-
ración de UDD Ventures y de Loreto
Bravo, directora del Instituto de Data
Science UDD. El proceso combinó en-
trevistas personalizadas, scouting técni-
co y análisis de afinidad con inteligen-
cia artificial, permitiendo diseñar estos
encuentros estratégicos.

EN VOZ DE LOS
EMPRENDEDORES

Una de las emprendedoras presentes
fue Paula Riquelme desde la región del
Biobío, fundadora de Woku y más recien-
temente Inpla, quien valoró la instancia
que, en sus palabras, “pone a tu startup
frente a quienes toman las decisiones”. En
el evento, cuenta, cerraron cinco conexio-
nes clave, acelerando su ciclo de negocios.

Otro emprendedor que también salió

“L
o que queremos lo-
grar son conexiones.
Algunos hablan co-
nexiones improba-
bles. Nosotros quere-

mos hablar de conexiones probables”,
sostuvo Daniel Contesse, vicerrector de
Innovación y Desarrollo de la Universi-
dad del Desarrollo, al dar la bienvenida
a Meet&Connect by startup.connect,
evento organizado por la universidad
en conjunto con Fundación País Digi-
tal. “Queremos juntar partes y piezas,
facilitar y ser un puente para que esa
conexión produzca definitivamente un
salto de valor, de velocidad en el desa-
rrollo del emprendimiento”, agregó. 

El encuentro vinculó a 24 startups
con 17 corporativos para impulsar co-
nexiones estratégicas y negocios reales
a través del modelo venture client y la
innovación abierta. Compañías tecno-
lógicas como Toku, Soquimat, Photio y
Movener (ambos finalistas al premio
Startup del Año que entrega “El Mercu-
rio”), fueron algunas de las presentes,
junto con representantes de un amplio
abanico de empresas, con nombres co-
mo Banco de Chile, Kaufmann, Clínica
Alemana, Entel, Caja Los Andes y Fala-
bella, entre otras.

¿El balance final? 110 reuniones uno a
uno, donde grandes empresas se vincu-
laron con startups para explorar solu-
ciones a desafíos reales y detectar opor-

contento fue Patricio Larraín, de Qura-
te.Tech, una startup que busca aumen-
tar las ventas a través de videos con op-
ción de compra. Avanzaron a reuniones
con distintos actores importantes del
sector retail que estuvieron presentes. 

“HÁGANLO HOY”

Previo a las rondas de negocio, la jor-
nada se inició con una presentación de
Gert Findel, cofundador de Acid Labs,
quien finalizó su exposición con dos
mensajes clave. Para corporativos, les
dijo: “Háganlo con miedo, pero hágan-
lo hoy”. En tanto, para las startups el
mensaje fue “elijan bien sus batallas,
prepárense intensamente, porque solo
tendrán algunas oportunidades claras
para demostrar su valor”. 

La actividad también contó con un
panel llamado “Los nuevos desafíos del
modelo venture client”, donde Findel
continuó sobre el escenario y se le su-
mó Bernardita Araya, gerenta de CMPC
Ventures; Gerardo Zañartu, gerente del
corporate venture capital de Carozzi, y
Ángel Morales, director ejecutivo de
UDD Ventures, en una conversación
moderada por Pelayo Covarrubias, pre-
sidente de País Digital y director de pro-
yectos corporativos de la UDD.

“En la lógica del venture client, ¿qué es
lo que más buscas de la empresa que está
acá?”, fue una de las primeras preguntas
que eligió para abrir el debate, dirigida a
la gerente de CMPC Ventures, quien res-
pondió en cinco palabras: “Que resuelva
un problema concreto”. En base a su ex-
periencia, dijo, está “lleno de soluciones
preciosas a problemas inexistentes. Dan
un pitch hermoso y se ganan premios de
emprendimiento y después dices ‘ya, pe-
ro ¿a quién le sirve?’”, comentó.

El encuentro que resultó en más
de 100 reuniones uno a uno entre
corporativos y startups locales
Meet&Connect by startup.connect,
evento organizado por la Universidad del
Desarrollo en conjunto con Fundación País
Digital, vinculó a 24 startups con 17
empresas, con el foco puesto en “conexiones
probables”. SOFÍA MALUENDA

UNA JORNADA QUE ACTIVÓ EL MODELO DEL VENTURE CLIENT:

El público pre-
sente llenó el
auditorio en la
Plaza de la Inno-
vación de 
la UDD.
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Paula Riquelme
(a la derecha)
fue una de las
emprendedoras
presentes en el
evento, donde
logró cerrar
cinco conexio-
nes clave. 
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INICIATIVAS STEM LIDERADAS
POR MUJERES Y NIÑAS
Ya está abierta la convocatoria del
Premio InspiraTEC, el que busca
visibilizar proyectos y emprendi-
mientos basados en STEM (Ciencia,
Tecnología, Ingeniería y Matemáti-
cas), que sean liderados por niñas,
jóvenes y mujeres. Este reconoci-
miento premia en tres categorías:
Joven Inspiradora, Emprendedora
STEM y Empresaria STEM. Las tres
ganadoras recibirán un galardón, el
que será entregado por la Subsecre-
taría de Economía para reconocer el
aporte social de sus proyectos. Ade-
más, formarán parte de la Red Ins-
piraTEC. Todos los detalles de la
postulación están disponibles en
www.premioinspiratec.cl, mientras
que la convocatoria estará disponi-
ble hasta el 6 de agosto.

TALENTO TÉCNICO 
PROFESIONAL
Hasta el 31 de julio hay plazo para
postular al premio Fuerza TP, una
iniciativa conjunta de Inacap y “El
Mercurio”, cuyo propósito es desta-
car y visibilizar a quienes, desde la
educación técnico profesional, han
contribuido de forma significativa al
desarrollo de sus regiones y del país.
Se contempla reconocer cuatro
categorías: trayectoria, aporte em-
presarial, docencia e innovación
tecnológica. La postulación está
abierta en www.fuerzatp.cl.

EMPRENDIMIENTOS
CON POTENCIAL DE INTERNA-
CIONALIZACIÓN
Con el objetivo de apoyar empren-
dimientos innovadores y sosteni-
bles que busquen abrirse a merca-
dos internacionales y/o levantar
capital privado, Corfo anunció la
convocatoria 2025 de su Programa
Escalamiento, que está dirigido a
emprendimientos que ya cuenten
con ventas y un modelo de negocios
consolidado, que requieran finan-
ciamiento para seguir creciendo y
escalando. El llamado estará abierto
hasta el 17 de julio a las 16:00 horas.
Para más información sobre esta
convocatoria, sus plazos y requisi-
tos, visitar el sitio web de Corfo.

NEGOCIOS CERVECEROS
EN VALDIVIA
En el marco de la Semana de la
Capital Cervecera, que se celebrará
entre el 8 y el 13 de julio en Valdivia,
se desarrollará la primera Rueda de
Negocios de la Copa Cervecera 2025,
una instancia orientada a fortalecer
los vínculos comerciales entre pro-
ductores de cerveza artesanal y com-
pradores estratégicos. La actividad,
organizada por la Corporación Regio-
nal de Desarrollo Productivo de Los
Ríos (CRDP), se realizará el próximo
jueves 10 de julio en el Hotel Villa del
Río, Valdivia. Más información en
copacapitalcervecera.cl
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