
Guerrero Olivos, afirmó que
“los requisitos de procedencia
de esta excepción son suma-
mente exigentes y corresponde
a las partes presentar pruebas
y/o antecedentes a la FNE que
permitan generar su convicción
respecto de la verificación de
cada uno de dichos requisitos”.

Para Óscar Gárate Maudier,
profesor de Derecho Económi-
co y Regulatorio de la U. Diego
Portales, “el hecho de acogerse
a un proceso de reorganización
judicial no configura automáti-
camente y necesariamente la
excepción de empresa en cri-
sis”. Agregó que todo “depende
de la calificación de circunstan-
cias económicas que deben ser
examinadas caso a caso”.

En tanto, Juan Ignacio Dono-
so indicó que sería “una excep-
ción que podría justificar una
operación al 100%, con el argu-
mento de que si no se lleva a ca-
bo esta operación, la empresa va
a salir del mercado (...). Pero si
existen alternativas plausibles y
la Fiscalía considera que la ope-
ración sería muy riesgosa, no
aceptará esa excepción”. 

Los planes de la estadouni-
dense Mountain Capital Par-
tners (MCP) para convertirse
en el principal operador de los
centros invernales de la Re-
gión Metropolitana deberá pa-
sar el escrutinio de la Fiscalía
Nacional Económica (FNE). La
firma formalizó su propuesta
con la intención de ser accio-
nista mayoritaria y controla-
dora de la operadora Andacor,
dueña de El Colorado y Fare-
llones en Santiago y en el sur
del país, con El Pillán (Villarri-
ca) y Volcán Osorno.

La norteamericana —que
opera 17 centros de esquí entre
Estados Unidos y Chile, inclu-
yendo a Valle Nevado y La
Parva— prevé sumar las 1.025
hectáreas de extensión que to-
talizan El Colorado y Farello-
nes a su portafolio, invirtien-
d o u n m o n t o m á x i m o d e
$6.000 millones.

De concretarse esta jugada,
que quedará sujeta a la apro-
bación de la FNE, MCP será el
gran operador del mercado de
esquí en la zona de los “Tres
Valles”, que agrupa a los com-
plejos Valle Nevado, La Parva,
El Colorado y Fa-
rellones, ubicados
en la Región Me-
tropolitana.

Sin embargo, es-
pecialistas en mate-
ria de libre compe-
tencia señalan que
MCP tiene la tarea
“cuesta arriba” pa-
ra obtener el visto bueno de la
FNE sobre esta operación de
concentración con Andacor. La
entidad liderada por Jorge
Grunberg mantiene en curso
una investigación por la adqui-
sición de La Parva. 

“En principio, obviamente la
empresa la tiene cuesta arriba.
Es difícil ver que se apruebe una

operación que se lleve el 100%
del mercado (en Región Metro-
politana)”, dijo Juan Ignacio
Donoso, asociado sénior de Ba-
ker McKenzie y ex subjefe y co-
ordinador legal de la División
Antimonopolios de la FNE. 

Sin embargo, indicó que
MCP tendrá la “posibilidad de
argumentar que eventualmen-
te esta operación genera efi-
ciencias o que pueden haber

ciertas condicio-
nes que eviten los
riesgos anticom-
petitivos”.

Donoso aseguró
que, al tratarse de
un deporte de “éli-
te” y con tickets ca-
ros, la firma nor-
teamericana po-

dría plantear que esta operación
brindará mayor acceso al públi-
co nacional. “Creo que tienen
argumentos para alegar eficien-
cia y tratar de convencer a la
FNE, pero obviamente lo tienen
cuesta arriba”, sostuvo.

Asimismo, el organismo de-
berá definir si con la integra-
ción de El Colorado y Farello-

nes a la operación de MCP, no
superará los umbrales de con-
centración, “independiente de
que las empresas sean competi-
doras”, dijo Cristián Reyes, so-
cio de Aninat Abogados. “Estos
umbrales consideran tanto las
ventas conjuntas de las empre-
sas o grupos involucrados co-
mo las ventas individuales de
cada uno de ellos”, señaló.

De todos modos, Reyes afir-
mó que “aun en el caso de que la
operación no supere los umbra-
les, la Fiscalía podría investigar-
la para evaluar si produce efec-
tos en la libre competencia o no,
independiente de que exista
otra investigación anterior”.

Dado que Andacor propuso
la entrada de un socio estratégi-
co para salir de su reorganiza-
ción judicial, cercanos a la em-
presa indicaron que el ingreso
de MCP es crucial para su conti-
nuidad. En este contexto, la
FNE podría aprobar la opera-
ción aludiendo a la “excepción
de empresa en crisis” para que
no se concrete su quiebra y no
desaparezca del mercado. 

Juan José García, abogado de

Empresa estadounidense aspira a controlar El Colorado y Farellones:

Los obstáculos que enfrentará
Mountain Capital para quedarse
con el negocio invernal de la RM

La firma, que ya opera con Valle Nevado y La Parva, deberá convencer a la FNE que
la operación generará mayores eficiencias en el rubro, señalan abogados.
N. BIRCHMEIER

TRES VALLES
En la industria llaman
así a la zona en que se

ubican Valle Nevado, La
Parva, El Colorado y

Farellones.
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MCP reveló su
intención de
invertir unos
US$ 6 millones
para incorporar
El Colorado,
Farellones, Pillán
y Volcán Osorno
a su cartera de
centros de esquí.

Fue el papel más operado de
la Bolsa de Santiago, con
$69.164 millones, según publicó
ayer El Mercurio Inversiones. Y
un grupo de insiders estuvo
detrás de estos movimientos,
de acuerdo con la publicación.
Según fuentes cercanas, el
grupo Bethia (familia Heller
Solari) vendió unos 11,8 millones
de acciones del retailer (alrede-
dor de un 0,5% de la propie-
dad) a un valor total de
$60.433 millones (o unos US$
65,1 millones). Así, este accio-
nista habría bajado su partici-
pación a cerca de 5%. Los
compradores habrían sido Del
Río, Cúneo y Cardone.

EN UNOS $60 MIL MILLS.:

Bethia vende
0,5% de
Falabella a otros
accionistas

Los compradores habrían sido
Del Río, Cúneo y Cardone.
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Grupo Patio inició este miér-
coles sus obras para la construc-
ción de un nuevo outlet ubicado
en La Calera. Este proyecto con-
sidera una inversión de US$ 14,5
millones y forma parte de un
plan más ambicioso para levan-
tar hasta 14 establecimientos co-
merciales en el país. 

Este nuevo outlet integra la pri-
mera etapa del plan que diseña-
ron los nuevos controladores pa-
ra los próximos cinco años y que
será financiada con el aumento
de capital por US$ 60 millones

que fue aprobado recientemente
por sus accionistas. Tras la salida
de la familia Jalaff, Patio tiene co-
mo sus principales socios a las
hermanas Paola y Gabriela Luk-
sic, Óscar Lería, Eduardo Elberg
y Guillermo Harding.

En este contexto, Jaime Muni-
ta, CEO de Grupo Patio, señaló a
“El Mercurio” que tienen un
“plan concreto” para esta nueva
etapa en la compañía, que se
“sustenta en un plan estratégico
y financiero a cinco años, defi-
niendo un crecimiento discipli-
nado y sostenible a futuro”. 

Munita indicó que en la firma

prevén desarrollar “entre 12 y 14
proyectos, que se van a dividir
entre centros vecinales (con su-
permercados y comercio com-
plementario), strip centers (con
farmacias y otros comercios) y
stand alone”. Todas estas iniciati-
vas se desarrollarán en Chile, se-
ñalaron cercanos a la firma.

Pese a los inconvenientes que
en el sector privado han alertado
para el desarrollo de proyectos en
Chile, como es la “permisología”,
Munita afirmó que “si bien el en-
torno presenta desafíos, en Gru-
po Patio mantenemos una visión
optimista y de largo plazo sobre

Chile”. En esta línea, enfatizó que
“creemos que el país ofrece fun-
damentos sólidos y un mercado
con alto potencial para el desarro-
llo de nuevos proyectos”.

Consultado por si una even-
tual llegada de Jeannette Jara
(PC) a la presidencia del país,

luego de convertirse en la candi-
data del oficialismo, afectaría las
decisiones de inversión del gru-
po en Chile, el ejecutivo indicó:
“Nuestro plan estratégico está
diseñado con una mirada de lar-
go plazo y no se define en fun-
ción de coyunturas puntuales”.

En cuanto a las desinversio-
nes que realizarán en sus nego-
cios en México, Estados Unidos
y de sus act ivos hote leros
(Hyatt Place en Vitacura y 40%
en Hotel Selina en Pucón), Mu-
nita sostuvo que la decisión pa-
sa por la estrategia de focalizar-
se en sus negocios principales:
desarrollo y gestión de activos
comerciales e industriales.

“Al contrario de ser deficita-
rios, muchos de los activos que
estamos enajenando —como ho-
teles o proyectos de renta resi-
dencial— fueron negocios ren-
tables”, aseguró.

Tras iniciar la construcción de un nuevo outlet en La Calera

Independiente del gobierno, Grupo
Patio prevé desarrollar 14 proyectos
comerciales en Chile en cinco años

Jaime Munita, CEO del conglomerado, señala que los planes de la firma
no se definen “en función de coyunturas puntuales”.
N. BIRCHMEIER

Jaime Muni-
ta, CEO de
Grupo Patio.
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‘‘Creemos que el país ofrece fundamentos
sólidos y un mercado con alto potencial
para el desarrollo de nuevos proyectos”.
.........................................................................................................................................

JAIME MUNITA
CEO DE GRUPO PATIO

SANTIAGO DE CHILE, VIERNES 4 DE JULIO DE 2025

ECONOMÍA Y NEGOCIOS

La Asociación de Empre-
sas de Gas Natural en Chile,
AGN, manifestó ayer que el
consumo del hidrocarburo en
Argentina se ha elevado a ni-
veles de 100 millones de me-
tros cúbicos diarios por los
requerimientos de calefac-
ción producto de las bajas
temperaturas en ese país.

Si bien el gremio advirtió
que esta tensión en el siste-
ma de transporte de gas tra-
sandino no ha generado nin-
gún impacto para los clien-
tes locales con contratos de
gas a firme,“sí se han aplica-
do restricciones a clientes
con contratos de transporte
interrumpible”.

AGN agregó que el termi-
nal de GNL de Quintero, que
abastece a la zona centro-sur,
se encuentra operativo y con
inventarios suficientes para
responder a los requerimien-
tos de clientes que tienen dis-
ponible GNL para ello.

Desde la cartera de Ener-
gía argentina señalaron que
“lo que se hizo fue cortar ini-
cialmente todos los contra-
tos de transporte interrum-
pibles, tal como corresponde
en este tipo de situaciones.
La gran mayoría de las ex-
portaciones utilizan trans-
porte interrumpible, por lo
que fueron alcanzadas por
esta medida. Luego se afec-
taron los contratos con “ven-
tana” (posibilidad de inte-
rrupción ante situaciones
extremas), se conmutó a
combustibles líquidos todo
lo técnicamente posible de la
Generación Termoeléctrica
y, en última instancia, con-
tratos firmes, con el objetivo
central de proteger la de-
manda prioritaria en ambos
países (hogares, hospitales,
escuelas, comercios)”.

Sube 25%:

Demanda 
de gas en
Argentina
enciende
alertas en Chile

Hasta el minuto 
no hay impacto
para los contratos
a firme.
EYN 

En medio de una baja en las
tensiones comerciales, ayer el
precio del cobre llegó hasta
US$ 4,59 por libra, el valor más
alto registrado desde mayo de
2024 cuando el metal alcanzó
los US$ 4,66 por libra. “Los
acuerdos en materia arancela-
ria junto con la disminución de
las tensiones geopolíticas han
reducido la incertidumbre
sobre el comportamiento de la
economía mundial”, consigna
Álvaro Merino, director ejecuti-
vo de Núcleo Minero. Emanoe-
lle Santos, analista de merca-
dos de XTB Latam, indica que
la situación también ha fortale-
cido el peso chileno, mientras
que el dólar ha mostrado seña-
les mixtas a nivel global.

ALCANZÓ US$ 4,59:

Precio del 
cobre llega a su
valor más alto
en 14 meses
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