
En medio de la caída bursátil y de ventas de Tesla, en junio se
alejó de la compañía Omead Afshar, hasta entonces, lugarte-
niente de Elon Musk en la fabricante de autos eléctricos.

Musk, atareado con la creación de un nuevo partido político
en EE.UU. (ver A 4), asumió el frente europeo de Tesla y dejó a
Tom Zhu a cargo de Asia.

Zhu es ahora la segunda persona más poderosa de Tesla, mano
derecha de Elon Musk, y su posible sucesor. Clave fue su trabajo
en la expansión global de la compañía, especialmente en el mer-
cado chino.

Tom Zhu Xiaotong, de 45 años, ha sido vicepresidente sénior de
la empresa (a cargo de operaciones globales), presidente de Tesla
China, y director de la gigafábrica de Shanghái. Se unió a Tesla en el
año 2014.

EL EJECUTIVO DE ORIGEN CHINO
QUE ESCALÓ HASTA SER EL
NÚMERO 2 DE TESLA
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Compras con su tarjeta bancaria realizadas en Santiago de Chile mientras él se encontraba la semana pasa
en Sevilla, España, alertaron al ministro de Hacienda, Mario Marcel. “El fraude ocurrió en Chile, a través 
transacciones registradas en la aplicación de una institución financiera, por lo que se procedió al bloqueo de
tarjeta correspondiente y a informar el desconocimiento de las compras al comercio donde la tarjeta fue m
utilizada”, detalló la Secretaría de Estado en un comunicado de prensa. 

El jefe de finanzas públicas echó a andar el procedimiento que indica la ley en caso de que una persona se
víctima de un fraude en sus medios de pago. Pero no pudo concurrir a hacer la denuncia pues está con licenci
médica. Efectivos de Carabineros de Chile acudieron a su hogar para tomar la declaración correspondiente.

Aunque en la cartera de Hacienda no se informó sobre cuál es el banco del ministro, en su declaración de
intereses y patrimonio solo se menciona una institución: Banco de Chile, con la que tiene contratado un crédito
de consumo. Consultado el Banco de Chile por este diario, respondió que no se referiría al asunto.

EL AGITADO REGRESO DE MARCEL A CHILE: LICENCIA MÉDIC
Y VÍCTIMA DE FRAUDE EN SU TARJETA BANCARIA 
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ZUCKERBERG AHONDA GUERRA 
POR “CEREBROS”: CONTRATA 
A JEFE DE IA DE APPLE

El principal ejecutivo de
Apple Inc. a cargo de los
modelos de inteligencia ar-
tificial se marcha a Meta
Platforms Inc., lo que supone
otro revés en los esfuerzos de
IA del fabricante del iPhone.

Ruoming Pang, un distin-
guido ingeniero y gerente a
cargo del equipo de modelos de
la base de Apple, se marcha,
según personas con conoci-
miento del asunto que habló con
Bloomberg. Pang, quien se unió
a Apple procedente de Alphabet
Inc. en 2021, es la última gran
contratación para el nuevo grupo
de superinteligencia de Meta, se-
gún las fuentes, que pidieron no
ser identificadas debido a los mo-
vimientos de personal no anuncia-
dos.

Para conseguir a Pang, Meta ofre-
ció un contrato por valor de decenas
de millones de dólares anuales, según las fuentes. El director ejecutivo de Meta,
Mark Zuckerberg, ha estado en plena campaña de contratación, incorporando a
importantes líderes en IA, como Alexandr Wang de Scale AI, el fundador de la
startup Daniel Gross y el exdirector ejecutivo de GitHub Nat Friedman, con una
alta remuneración.

El lunes, Meta también contrató a Yuanzhi Li, investigador de OpenAI, y a
Anton Bakhtin, quien trabajó con Claude en Anthropic PBC, según otras personas
con conocimiento del asunto. El mes pasado, contrató a varios otros investigado-
res de OpenAI.

En Meta, matriz de Facebook, Insta-
gram y WhatsApp, Mark Zuckerberg ha
convertido la IA en la principal prioridad
de la compañía.
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Solo al mirar comisiones, algunas inter-
mediarias destacan. Trii —una platafor-
ma que no está regulada por la CMF, pero
que opera bajo el paraguas de Vector Ca-
pital— ofrece transar desde los $1.990 por
operación y sin cobro variable (bajo una
cuenta con un capital menor a $1.115.000).
Para montos superiores, la comisión sube

a una tasa variable de
0,25% más IVA, sin co-
bros mensuales por
mantención o custodia. 

La asesoría y la infor-
mación que entregan

los departamentos de estudios de las inter-
mediarias son otro factor a considerar. En
Renta4 Corredores de Bolsa —quienes
han liderado el ranking de mejores carteras
recomendadas de El Mercurio Inversiones
en dos de once veces—, las comisiones
funcionan de forma diferente: cobran
0,15% más IVA, más una comisión fija de
$3.000 por papel y una comisión de man-
tenimiento de la cuenta de inversión por
$5.000 más IVA. Y el monto mínimo para
operar es de $110.000 por título.

Otra que ha liderado en rankings pasa-
dos es BTG Pactual. Ahí, el costo es de
0,4% + IVA sobre el monto transado, con
un mínimo de $1.000. No hay costos de
mantención de cuenta ni por traspasos de
custodia. 

¿Pagaría a un algoritmo para que mue-
va su portafolio? “Ahora hay algoritmos
en Chile para inversores retail que tienen
convenio con algunas corredoras de bol-
sa”, dice Hugo Osorio, gerente de inver-
siones en Portfolio Capital. Antes que un
robot pudiera manejar sus inversiones,
era solo un privilegio de inversionistas
institucionales. “La idea es rentar mejor
que el IPSA, y el algoritmo administra la
cartera, es decir, no es un fondo mutuo ni
de inversión”, aclara Osorio. 

Pero algunos elementos no cambian.
“Antes de seleccionar una corredora de
bolsa se debe definir si se quiere acceder a
servicios adicionales o solo operar online”,
dice Rodolfo Friz, director en Propela In-
versiones. “Si solo se quiere operar algu-
nas como Consorcio destaca, mientras
que si se quiere más servicios, otras son
las preferidas, como LarrainVial. E Itaú no
cobra comisiones por transar ETF”, plan-
tea. 

En un mercado en donde la transparen-
cia no abunda, y solo algunas corredoras
tienen como información pública sus co-
bros, hay varias claves a considerar: una
es si se busca solo operar
o se requieren más servi-
cios, como asesoría, eje-
cutivos o informes de re-
search. Y si lo que se busca
es menores costos, hay al-
gunas aplicaciones que no están regula-
das por la CMF, pero que operan al alero
de otras corredoras. 

Con alto volumen, “se puede llegar a
comisiones de 0,05% o incluso menos al
utilizar por ejemplo plataformas como
HT, Sebra o Bloomberg”, dice Cristián Se-
púlveda, inversionista de alto patrimonio
y parte de la comunidad de inversores
“DrMarket”. Pero también ve relevante
“el respaldo institucional, mientras que la
relación con el ejecutivo o la mesa de dine-
ro es clave para efectos de la elección de
un broker”, plantea. 

Y, para clientes de mayor patrimonio,
hay otras consideraciones, como “las líne-
as de crédito para poder operar en simul-
táneas”, dice Sepúlveda.

MBI Corredores de Bolsa, en tanto,
ofrece una comisión de 0,22% más IVA
por operar online y un costo fijo de
$5.000 por papel. Si se opera a través
de un ejecutivo, la comisión variable
sube a 0,4%, pero se trata de personas
“con alta experiencia en el mercado,
dedicación al cliente y rápida res-
puesta”, dice Francisco Mettroz, sub-
gerente MBI Trading en MBI Corre-
dores de Bolsa.

Vector Capital, a través de su pla-
taforma Vector Trade, cobra 0,15%
más IVA, junto a un costo mensual
de $100.000, aunque tiene como
requisito tener un patrimonio de
2.000 UF. La plataforma ofrece
operar y ver las puntas de compra
y venta sin desfase, junto a la pro-
fundidad del mercado.

En Consorcio ofrecen una co-
misión de 0,25% por corretaje al
contar con un patrimonio de
$100 millones, de lo contrario el
costo sube a 0,4% en la comi-
sión variable. 

La variedad de costos es am-
plia: por ejemplo, está la tarifa
variable de 0,35% de Santan-
der, o el 0,6% de Banco Estado
Corredores de Bolsa (0,6%),
entre otros.

Cómo escoger a su intermediaria
para transar acciones chilenas

Se cuentan desde plataformas con bajos precios, pero sin supervisión directa de la
CMF, hasta las clásicas corredoras que ofrecen otros servicios —como asesoría o
informes de research— que justificarían, a juicio de algunos, los mayores cobros.

La asesoría y la
información
que entregan los
departamentos
de estudios de
las intermedia-
rias es otro
factor a consi-
derar, señalan
en el mercado. 
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MARCOS BARRIENTOS

Más detalles en 
www.elmercurio.com/inversiones

Starbucks Corp. está evaluando la eliminación del aceite de
canola de su línea de productos alimenticios en Estados Uni-
dos.

Por ejemplo, la empresa está considerando reformular sus
bocaditos de clara de huevo y pimiento rojo asado sin aceite de
canola, según informó un portavoz en respuesta a una consul-
ta de Bloomberg News. Además, la cadena añadirá al menú un
nuevo bocadito de huevo elaborado con aceite de palta.

La marca se encuentra inmersa en una renovación estraté-

gica con el objetivo de revertir la caída de sus ventas. Una
de las prioridades de Starbucks es lanzar productos que
atraigan a consumidores más preocupados por la salud.
En junio, el director ejecutivo de la compañía, Brian Nic-
col, se comprometió en una reunión con el secretario de
Salud y Servicios Humanos de EE.UU., Robert F. Ken-
nedy Jr., a alinear el menú de la cadena con las priori-
dades sanitarias de la administración Trump, según
publicó Kennedy en X.

CADENA DE CAFETERÍAS EVALÚA MODIFICAR SU MENÚ PARA
ALINEARSE CON PRIORIDADES SANITARIAS DE TRUMP 
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Ladrones armados robaron un camión que transportaba 33 toneladas de concentrado
de oro y plata perteneciente al Grupo Minero Bacis, lo que ocasionó a la empresa pérdidas
valoradas en varios millones de dólares.

Los asaltantes interceptaron el semirremolque utilizando dos vehículos de color blanco,
agredieron al conductor y a los guardias de seguridad que lo escoltaban, y los mantuvie-
ron como rehenes durante una hora y media, según informó la compañía en un comunica-
do citado por Bloomberg. El camión —que tenía como destino el puerto de Manzanillo,
en el Pacífico— fue recuperado, pero no así el remolque con el concentrado de metales
preciosos.

El robo se produce en un contexto de creciente inseguridad en las carreteras mexica-
nas, donde se registra un intento de asalto aproximadamente cada 50 minutos. 

MILLONARIO ROBO DE ORO Y PLATA EN
CARRETERA SACUDE AL SECTOR MINERO MEXICANO

No hay una narrativa clara sobre la actual situación global. De manera apa-
rentemente arbitraria, Donald Trump ha ido echando tuercas en los engranajes
de la economía internacional. ¿Quién se beneficia?
En el caso de Estados Unidos, esto parece claro. La recientemente aprobada ley
presupuestaria es un ejemplo de lo que el Financial Times denomina el “pluto
populismo” de la actual administración. Una especie de Robin Hood al revés,
donde los más ricos se benefician y los pobres pasan a ser más pobres. La ley
disminuye los impuestos a los más ricos, a la vez que reduce el gasto en salud,
educación, energías limpias, beneficios para alimentación, investigación médica y
prevención de enfermedades. Aumentan exponencialmente los presupuestos en
defensa y control de la inmigración. Los principales beneficiados son algunas me-
gaempresas tecnológicas, la industria armamentista y contratistas de sectores
priorizados.
En estos días vence el plazo de 90 días posteriores al 2 de abril cuando Trump
anunció alzas arancelarias a todos los países. Luego, reaccionando frente a la caída
de los mercados, Trump tuvo que recular y anunció un plazo para negociar y buscar
acuerdos. Desde entonces, solo ha habido dos acuerdos (Reino Unido y Vietnam) de
futuro incierto.
Trump anunció cartas a los países sin acuerdo (casi todos ellos), para informar nue-
vos aranceles desde el 1 de agosto. Japón y Corea del Sur ya recibieron sus respecti-
vas cartas, con una tasa del 25% por razones de “seguridad nacional”. Apenas conoci-
da la noticia, las bolsas empezaron a caer nuevamente. Trump también anunció nuevos
aranceles para otros países, con un 40% para Laos y Myanmar que figuran entre los
más pobres del mundo. ¿Mandará muchas cartas? Es posible que Chile reciba una,
manteniendo —por ahora— el arancel del 10% (excluyendo cobre y madera) que se le
aplica desde abril. Las negociaciones más relevantes serán con la Unión Europea, Japón
y Corea del Sur. Con China, los temas a tratar van mucho más allá de lo arancelario o las
normas técnicas. Los aranceles han pasado a ser una herramienta geopolítica. 
Según los analistas, cualquiera sea el resultado de los llamados aranceles “recíprocos”,
estos no reducirán el déficit de cuenta corriente de Estados Unidos, ni permitirán el rena-
cer de la industria manufacturera, y tampoco reemplazarán con recaudación aduanera el
impuesto a la renta. Productores y consumidores de todo el mundo serán afectados nega-
tivamente, sobre todo en los países en desarrollo. Por ahora, los 10 principales ganadores
en términos de valor accionario han sido corporaciones europeas de la industria de la
defensa y empresas chinas del sector tecnológico.

CUI BONO?

Análisis
ALICIA FROHMANN

En las carreteras mexicanas se
registra un intento de asalto aproxi-
madamente cada 50 minutos. 
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