
W A S H I N G T O N . — El Pres idente
Trump decidió retrasar la puesta en mar-
cha de sus llamados aranceles recíprocos
para el 1 de agosto después de que aseso-
res, entre ellos el secretario del Tesoro,
Scott Bessent, le mencionaran que podría
lograr acuerdos comerciales con más tiem-
po, según personas al tanto del tema.

La percepción de los personeros de go-
bierno, incluido Bessent, era que estaban
avanzando en los acuerdos con varios so-
cios comerciales como India y la Unión
Europea a medida que se aproximaba la
fecha límite anterior de Trump, según las
personas. Una pausa inicial en los arance-
les recíprocos tenía que terminar, según lo
programado, a las 12:01 hrs. del miércoles
hasta que Trump el lunes pospuso otra
vez la fecha de aplicación por tres semanas
y envió cartas que advertían a los países de
las tasas que enfrentarían ese día.

El fin de semana anterior a su anuncio
del lunes, Trump deliberó a través de lla-
madas telefónicas y conversaciones priva-
das con aliados desde su club de golf pri-
vado en Bedminster, Nueva Jersey, según
personas al tanto de los contactos. El Presi-
dente estaba sopesando si debería dar una
nueva fecha límite en agosto o enviar car-
tas sin una fecha y simplemente hacer una
declaración sobre las nuevas tasas de aran-
celes, precisaron las fuentes.

Trump había reflexionado públicamen-
te sobre no llegar a hacer acuerdos para
evitar aranceles. Su inclinación a permitir
que los aranceles entraran en vigor cam-
bió después de que Bessent le explicara
que algunos acuerdos estaban próximos a
concretarse, pero necesitaba más tiempo.
Bessent fue un asesor clave que convenció
con éxito a Trump de poner una pausa ini-
cial de 90 días a sus aranceles del “Día de
la Liberación” en abril que desconcertó a
los mercados mundiales.

El vocero de la Casa Blanca, Kush Desai,
señaló que EE.UU. está viendo un gran inte-
rés para que se bajen los aranceles, pero
Trump “ha sido claro: Estados Unidos, el
mayor y mejor mercado de consumo del
mundo, tiene las cartas y la influencia en las
negociaciones para establecer unilateral-
mente acuerdos con tasas arancelarias apro-
piadas para nuestros socios comerciales”.

En sus llamadas telefónicas, Trump ex-
presó a asesores y aliados que estaba frus-
trado ante la falta de avance con los países,

só, mientras mencionaba que su equipo
continúa negociando con otras naciones.

El martes también anticipó otros aran-
celes que se aplicarían bajo una autoridad
legal separada, y señaló que impondría
aranceles del 50% al cobre y hasta del
200% a productos farmacéuticos, citando
preocupaciones de seguridad nacional. A
las empresas se les otorgaría hasta un año
y medio para trasladar las cadenas de su-
ministro farmacéuticas antes de que en-
traran en vigor los gravámenes.

Lutnick más tarde afirmó que el anun-
cio sobre el cobre se publicaría durante el
día, pero hasta el martes en la noche aún
no había nada. Agregó que los informes
que resumen los niveles arancelarios para
semiconductores y productos farmacéuti-
cos se darían a conocer el 1 de agosto.

Trump también restó importancia a la
perspectiva de que todos los países lle-

guen a un acuerdo para evitar sus altos
aranceles recíprocos. “Tenemos 200
países. No podemos reunirnos con 200
países”, dijo durante la reunión.

Los aranceles recíprocos apuntan a
países que la Casa Blanca considera co-
mo malos actores en materia comercial.
Enfrentan una tasa más elevada en lugar
de los aranceles básicos globales del 10%
que Trump ya ha impuesto a casi todas
las importaciones estadounidenses. En
muchas instancias, los impuestos recí-
procos no se igualan a aquellos que se
aplican a las exportaciones estadouni-
denses. La Casa Blanca señaló que las ta-
sas arancelarias recíprocas, o el arancel
básico del 10% para las naciones perti-
nentes, no se aplicarán a productos afec-
tados por los aranceles específicos del
sector como el cobre o el aluminio.

Prácticamente, habría sido difícil para
la Oficina de Aduanas y Protección Fron-
teriza (CBP) actualizar miles de códigos
de productos en el Programa Arancela-
rio Armonizado para cada nación sujeta
a un arancel recíproco antes de la fecha
límite del miércoles, en especial después
de que Trump alteró algunos de esos im-
puestos con acuerdos o cartas que asig-
naban nuevas tasas arancelarias, observó
Wilbur Ross, secretario de Comercio du-
rante el primer período de Trump.

“Le toma (a la CBP) un tiempo aplicar
los aranceles”, aseguró Ross, y citó los mu-
chos códigos que habrían tenido que ac-
tualizarse el 9 de julio. Un vocero de la
CBP calificó esa afirmación como falsa y
agregó que la entidad ha “estado en vías
de aplicarlos por completo, y sigue estan-
do lista para hacerlo ante cualquier orden
del presidente”.

Los países que recibieron cartas aún
podrían negociar tasas más bajas si re-
ducen considerablemente sus aranceles
y regulaciones sobre los bienes estadou-
nidenses, precisó Lutnick. “Incluso
cuando envía una carta, ha visto que en
esta él dice, si cambia la forma en que
trata a EE.UU., lo escucharemos y pen-
saremos al respecto”, indicó Lutnick.

En las últimas semanas, la oficina del
Representante de Comercio de EE.UU. ha
hecho circular los documentos de los tér-
minos que exponen las demandas de
EE.UU. para sostener conversaciones co-
merciales con cerca de dos docenas de na-
ciones, según personas que están al tanto
de los documentos. Estos son similares a
las cláusulas que se propusieron para un
“acuerdo sobre comercio recíproco” con la
Unión Europea, según informó The Wall
Street Journal el mes pasado.

“No hay nada como un plazo final pa-
ra lograr que alguien llegue a la mesa”,
comentó Ross al referirse a las cartas que
Trump envió esta semana.

Artículo traducido del inglés por “El Mercurio”.

Jefe de Estado aplazó la puesta en marcha de aranceles recíprocos hasta 1 de agosto: 

Trump postergó los aranceles
recíprocos después de que Bessent

quisiera más tiempo para los acuerdos
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El mandatario también decidió enviar cartas como
una forma de mantener la presión.

El Presidente Trump en una reunión del ga-
binete el martes.
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IMPEDIMENTO
Habría sido difícil para la Oficina de

Aduanas y Protección Fronteriza (CBP)
actualizar miles de códigos de productos
en el Programa Arancelario Armonizado

para cada nación sujeta a un arancel
recíproco antes de la fecha límite. 

y culpó a esas naciones por no llegar a la
mesa con ofertas que, desde su punto de
vista, fueran lo suficientemente buenas
para EE.UU., según algunas de las perso-
nas al tanto de las llamadas del presidente.
Este sostenía en privado que estaba apro-
vechando la ola de impulso de su firma
del “Proyecto de Ley Grande y Hermoso”
y su bombardeo a Irán, y quería que esos
logros se volvieran victorias en política
comercial, observaron las fuentes.

Al final, Trump decidió enviar las car-
tas junto con la postergación como una
táctica de negociación para obtener con-
cesiones de último minuto de los socios
comerciales, dijeron personas al tanto
del tema. El martes afirmó que se espe-
ran más cartas, y agregó que dentro de
unos dos días iba a enviar una carta a la
Unión Europea. Funcionarios de EE.UU.
y del bloque europeo siguen estando en
estrecho contacto.

El secretario de Comercio Howard
Lutnick más tarde declaró en la CNBC
que se puede esperar que se publiquen
en línea entre 15 y 20 nuevas cartas aran-
celarias a líderes mundiales en los próxi-
mos dos días.

Trump, desde hace tiempo un resonante
defensor del uso de aranceles, manifestó
que estaba impaciente por aplicarlos a una
serie de países, a pesar de su nueva orden
ejecutiva. “LOS ARANCELES SE VAN A
EMPEZAR A PAGAR EL 1 DE AGOSTO
DE 2025. No ha habido ningún cambio en
esta fecha, ni habrá ningún cambio”, escri-
bió el mandatario en Truth Social el martes.
Durante una reunión de gabinete el martes,
afirmó que sus cartas a otras naciones cons-
tituían un convenio sobre comercio bilate-
ral: “Una carta significa un acuerdo”, preci-
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Merck & Co. cerró
un acuerdo de
aproximadamente

10.000 millones de dólares
para adquirir Verona Phar-
ma, reforzando su cartera
de productos con Ohtuvay-
re, el tratamiento para la
enfermedad pulmonar
obstructiva crónica, mien-
tras se alista para la pérdi-
da en 2028 de la exclusivi-
dad de la patente de Key-
truda, el exitoso medica-
mento contra el cáncer.
“Estamos bien encamina-
dos a la transición hacia
una cartera con un conjun-
to mucho más diversifica-
do de factores de creci-
miento futuro”, declaró el
director ejecutivo, Rob
Davis. Merck adquirirá
Verona por 107 dólares por
acción de depósito esta-
dounidense (ADS), una
prima del 23% respecto al
precio de cierre de la com-
pañía londinense, de 86,86
dólares, el martes. El acuer-
do está previsto que se
cierre a finales de año. 

n La junta directiva de
Tesla se enfrenta a una
fecha límite inminente para
programar su junta anual
de accionistas. El miérco-
les, un grupo de 27 accio-
nistas solicitó a la junta
directiva de Tesla que
convocara la junta anual,
argumentando que, de no
hacerlo antes del 13 de
julio, la compañía incum-
pliría las normas. En Texas,
donde Tesla tiene su sede,
las empresas están obliga-
das a celebrar juntas anua-
les con los inversores cada
año dentro de los 13 meses
siguientes a la última, si así
lo solicitan los accionistas.
La última junta de Tesla
fue el 13 de junio de 2024.
“Creemos que es un mo-
mento muy importante
para que la junta se reúna
con los accionistas y res-
ponda a preguntas sobre el
rendimiento de la compa-
ñía, la capacidad de aten-
ción del director ejecutivo
y otros asuntos que pare-
cen ser de máxima priori-
dad en este momento”,
declaró Kevin Thomas,
director ejecutivo de la
firma canadiense de aseso-
ría Share, en una entrevis-
ta.
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