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. Arancel comunicado desde el 7 de Julio (%)

Las dGltimas cartas de Trump para los cambios de aranceles

. Arancel anunciado el 2 de Abril (%)
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imponer aranceles a sus productos

La frase de sulibro permite evaluar




aranceles anunciados el “Dia de la
Liberacion”, a excepcidn de marcos
de acuerdo con Reino Unido, China
y Vietnam. La administracion de
Trump opto por enviar cartas para
comunicar nuevos aranceles y un
nuevo plazo de su vigencia. Ayer
viernes sumo un nuevo pais a esta
lista: India, con el cual India negocia
un acuerdo comercial que reduciria
los aranceles por debajo de 20%. La
tarifase comparaconlatasade 26%
propuestainicialmente. El acuerdo
permitiria a ambas naciones seguir
negociando mas rebajas como parte
de un pacto final. A diferencia de
lo ocurrido con una veintena de
otros paises esta semana, India no
esperarecibir una carta de exigencia
arancelaria de Washington.

Mas tiempo

Las cartas enviadas desde el
pasado 7 de julio son presentadas
como una demanda, un acto de
presion. En la préactica, se convir-
tieron en una extension del plazo
para negociar con la Casa Blanca
y en mejores condiciones para la
mayaoria de los paises receptores.

Entre el 7 y el 9 de julio se en-
viaron cartas a 22 paises. Sélo
cinco enfrentan la amenaza de un
arancel mas alto que el anunciado
el pasado 2 de abril. Mientras, 12
paises vieron caer la tarifa con que
se les amenaza.

EEUU ademas deja abierta la puerta
una extension de las negociaciones.
“Estos aranceles podran ser modi-
ficados, al alza o a la baja, depen-
diendo de nuestra relacion con su
pais”, concluye el texto repetido en
las cartas. A cambio de reducir las
tarifas, la Casa Blanca demanda que
se eliminen las barreras paralasem-
presas estadounidenses; y que el pais
receptor o sus empresas fabriguen
productos en EEUU (sin referencia
ala cantidad o tipo), para lo que se
aprobarian los permisos respectivos
“en cuestion de semanas”.

Tres objetivos
Las denominadas “tarifas reci-
procas” que entrarian en vigorel 1

15-20%

EEUU anuncio que planea aplicar tarifas
generales del 15% o 20% a la mayaria de

sus otros socios comerciales. Asi la
nueva tasa general seria superiorala
actual, de 10%.

de agosto se sumanalas que sehan
adoptado de forma escalonada desde
febrero pasado. Actualmente, estan
vigentes: un arancel global base a
todas las importaciones (10%), a
los autos importados [25%), aceroy
aluminio y productos con estos me-
tales (50%), y alos productos chinos
(30% promedio). Aellos se sumarian,
a partir de agosto aranceles al cobre
(50%), semiconductores, productos
farmacéuticos, alas peliculas produ-
cidas en el extranjero, a los productos
de Apple fabricados fuera de EEUU, y
alos productos de los paises que se
alineen con el blogue de los BRICS.
Analistas distinguen tres objetivos
perseguidos porla CasaBlancaenlas
diferentes categorias de aranceles
envigor y anunciados hasta ahora.
El primero seria reducir el déficit
comercial yla dependencia de EEUU.
Seria el argumento detras de las
“tarifas reciprocas” y los aranceles
sectoriales, como a los metales,
vehiculosy semiconductores. Como
lo afirma en las cartas a los paises,
Trump ve enun déficitcomercial una
“amenaza a la seguridad nacional”.
El segundo objetivo seria aumen-
tar elingreso fiscal. Esto explicaria
elarancel general de 10% aplicado
desde abril. En mayo, el fisco esta-
dounidense recibid un récord de
USS 24.200 millones por ingresos
arancelarios. La cifra supuso cuatro
veces mas que lo registrado en el

mismo mes del afo anterior y un
alza de 25% respecto a abril, enun
mes en que el monto de productos
importados se mantuvo relativa-
mente estable.

Eltercero seria obtener mejores
condiciones en la negociacion de
acuerdos comerciales. Asi se lee
laamenaza de un arancel de 200%
a los productos farmacéuticos.
La tarifa recuerda al 145% que se
aplicé a China, y que se calificé de
un "embargo econémico de facto”.
Inicialmente, China respondio ele-
vando los aranceles a los productos
estadounidenses y frenando las
exportaciones de materiales clave,
como las tierras raras. Pero tras
semanas de negociaciones se logro
unatregua que llevo los aranceles a
30% para China y 10% para EEUU.

Un 200% se considera un blo-
queo de facto que afectaria a las
farmacéuticas europeas, uno de
los sectores exportadores mas
importantes de la UE. Al igual que
con China, la Casa Blanca emitio
la amenaza de una tarifa tan alta
enmedio de |a falta de avances en
las negociaciones de un acuerdo
comercial con la UE.

Elemento sorpresa

Hay una cuarta motivacion. Desde
que confirmé el alza de aranceles
como parte de su plan econémico,
analistas especularon de su uso
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como herramientas de negociacion
politica. Asi se leyd la amenaza de
unarancel de 25% a los productos
europeos, silos paises de ese bloque
no elevaban el gasto en defensa.
La Casa Blanca también amenaza
con un alza de tarifas a Colombia,
cuando el gobierno de Gustavo Petro
se nego en una primera instancia
a la recepcion de aviones con de-
portados desde EEUU.

Pero el caso de Brasil es distinto.
Trump inicia la carta enviada a su
par de Brasil, Luiz Inacio “Lula” da
Silva, mencionando un tema per-
sonal y no de politica de estado. El
texto comienza con una referencia
ala simpatia de Trump por Jair Bol-
sonaro y la condena al juicio que
enfrenta, acusado de intentar un
golpe de estado en enero 2023.
En mayusculas, Trump demandala
“inmediata” suspension del juicio.

La accion de Trump también
encuentra una explicacion en su
libro de 1987. Ahi afirma: “Soy muy
bueno con la gente que es buena
conmigo. Pero cuando la gente me
trata mal o injustamente o intenta
aprovecharse de mi, mi actitud
general, toda mi vida, ha sido la
de defenderme muy duramente”.

Pero aun con la introduccion
de un factor personal y politico
con los aranceles, el mercado ha
obviado el riesgo. Tras el anuncio
de las tarifas reciprocas el pasado
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2 de abril, el S&P500 perdio 4,8%
al dia siguiente, y otro 6% hacia el
cierre de lasemana el 4 de abril. En
esta ocasion, tras el anuncio del
50% de arancel al cobre y 50% a
Brasil, el mercado practicamente
se mantuvo plano, y solo tras la
amenaza de elevar el arancel base
(a los paises que no reciban carta)
a un 15% o 20% provoca caidas,
principalmente entre las small caps.

La lectura detras de esta aparente
calma es que el impacto econémico
de aplicar efectivamente estos
aranceles seria contraproducente
para los propios intereses politicos
y econdmicos de Trump. El obje-
tivo de una reindustrializacion del
pais se complica ante el aumento
de los costos de materias primas
y suministros, como metales y
partes importadas. Mientras, las
presiones inflacionarias por el alza
en precios de alimentos y otros
productos complica la posibilidad
de reducir las tasas de interés.
Con las elecciones legislativas ya
en la mira (noviembre 2026), un
escenario de menor crecimiento
y mayor inflacion es uno que la
CasaBlanca querra evitar. Por eso,
el mercado esta leyendo en las
amenazas tarifarias herramientas
de negociacion y un negociador
ansioso por cerrar tratos y -aunque
no lo parezca- dispuesto a ceder
para lograrlos. 5



