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TAMBIEN ES INSTRUCTORA DE YOGA:

Antonia Prieto, la chilena
que mads ha escalado en Google

Lleva 10 afios en esa empresa en Estados Unidos, y ha estado en seis cargos. Hoy, esta ingeniera

comercial dirige el negocio B2B con grandes clientes para el gigante tecnoldgico en ese pafs.

CsJ.

Antonia Prieto es chilena, tiene
39 afios, y estd a cargo, desde
marzo de 2025, del equipo que se
relaciona con los clientes mds
grandes de Google en el territorio
estadounidense. Esta ingeniera
comercial de la Universidad Ca-
tlica tiene una maestrfa en Bab-
son College. Es inquieta, le gusta
viajar, pero no pierde el lazo con
Chile y su familia. Tiene cinco se-
manas de vacaciones al afio y un
mes en que puede teletrabajar
desde donde ella quiera, lo que
aprovecha para venir —con su
marido y dos hijos (6 y 4 afos)—
asu pafs a ver a sus familiares.

Siempre tuvo un talento para
vender, sefialan quienes la cono-
cen. Matea desde que era escolar
(termin sus estudios en La Mai-
sonette, pero cuando era nifia vi-
vi6 en varios paises por el traba-
jo de sus padres), tenia también
su espiritu emprendedor. Ven-
dfa dulces y galletas en los recre-
o0s para tener su plata. Cuentan

que desde que era estudiante
trabajaba, por lo tanto, dicen,
“ya contaba con varios afios de
prdctica comercial en su curricu-
lum”. Sus padres incluso tuvie-
ron que firmar un permiso nota-
rial de autorizacién. “Estoy tra-
bajando desde que mis papds me
dejaron hacerlo”, cuenta la pro-
fesional. Fue promotora, babysit-
ter, entrend estudiantes para la
PSU, entre otros oficios.

También sefialan que tiene una
gran capacidad adaptativa, cuali-
dad que quizds adquiri6 tras ha-
ber residido en su época estudian-
til en México, desde donde fue a
estudiar a Canadd por un tiempo.
Cuando estaba en la universidad
en Chile, se fue a Australia, entre
otras varias experiencias.

En su empleo, las relaciones
son bien horizontales. Trabaja
con equipos diversos y viaja
mucho por Estados Unidos, vi-
sitando clientes. Tiene un poco
de mal genio, admite, porque
es bien estructurada y planifi-
cada. Su esposo también es in-

geniero comercial, pero tiene
una veta artistica y estd inician-
do un emprendimiento de li-
bros pensados en musicos fa-
mosos como Bob Dylan y The
Beatles para nifios, con ilustra-
ciones que él mismo realiza.
Ella admira esas creaciones y lo
asesora en el plano comercial y
en las cuentas de ese proyecto.
Agrega que tiene “un gran ma-
rido”, porque gracias a él ha
podido avanzar tanto en su ca-
rrera. “Estamos bien alineados
y distribuidos enlas tareas dela
casa y con los ninos”, afirma.

Angulo zen

La profesional tiene su lado
zen. Desde hace 15 afios que
practica yoga. Se lo toma tan en
serio que acaba de ser certificada
como instructora... no para ha-
cer clases, sino que para ella mis-
ma, para depurar su prdctica.
Perfeccionismo claro.

Antonia Prieto partié traba-
jando en Procter&Gamble en

2008, donde hizo su practica
profesional y se quedé por
cuatro anos y ocho meses. Su
estadia en esta empresa de
consumo, manifiesta, fue co-
mo hacer su primer MBA.
“Ahi yo me especialicé en
madrketing, pero en Procter
uno es category manager: es-
tdacargo deun productoy
es dueno de la categorfa.
Es decir, uno estd a cargo
de todo, viendo desde as-
pectos como los precios,
entre muchos otros. Fue
muy formativo y hasta

el dfa de hoy aplico en mi
trabajo lo que aprendf en es-
tructura, en estrategia, en esa
empresa”, recuerda.

En 2013 migré a Google Chile
al drea de ventas, porque no te-
nian anadie de consumo masivo
enlaempresaanivellocal en ese
entonces. Este movimiento res-
pondi6 a que le atrafa el campo
de la innovacién y el ambiente
digital. Recién casada, a los 29
anos, se fue con su marido a Es-

tados Unidos, donde ella siguié
trabajando en el gigante tecno-
16gico, pasando por seis dreas
distintas, hasta su posicién ac-
tual de mayor responsabilidad
en el drea de transacciones co-
merciales con empresas (B2B).
Fue en Estados Unidos también
donde hizo su MBA en Babson
College, mientras trabajaba en

TLUSTRACION: RODRIGO VALDES

Antonia Prieto,
directora B2B
de Google.

la misma ciudad, Boston. Se es-
pecializé en analytics, que apun-
ta a un mejor uso y procesa-
miento de datos para tomar de-
cisiones de negocios.

Sobre cémo vive en Estados
Unidos el nuevo escenario beli-
gerante de la guerra comercial
que ha impuesto la administra-
cién de Donald Trump, a través
de aranceles, Antonia Prieto da
una respuesta que es reflejo de
su capacidad adaptativa: “Me
han pasado tantas cosas en los
ultimos cinco afios, partiendo
por la pandemia del covid-19,
que yo creo que el tinico apren-
dizaje es que nada es permanen-
te y nosotros buscamos la mane-
ra de seguir andando (...). Ya es-
tamos acostumbrados a un
mundo dindmico”.



