
José Tomás Daire y cuatro socios de EE.UU.

crearon un vehículo de inversión que acerca

familias empresarias a la inversión de capital de

riesgo estadounidense. Ya han invertido más de

US$ 50 millones en fondos y startups. Ahora

lanzaron un fondo propio de US$ 50 millones.

“Sentí muy presente a mi papá, Mauricio
Russo, y su visión de hacer empresa con
sentido. La C de cariño del G100 no es solo
una palabra: es un legado que sigo con or-
gullo y convicción”. La reflexión es de Sa-
rah Russo, hija mayor del cofundador de
CasaIdeas, quien falleció hace casi dos
años. El contexto era significativo, pues sus
palabras hacen referencia al encuentro que
se realizó este semana en el Hotel Bidasoa:
After Office G100 + Amigos. Una instancia
que reunió a más de 120 personas vincula-

so la C de cariño”, contó. Luego continuó
con la conversación con Muena sobre los
aprendizajes, desafíos y vinculación con el
medio. “Para los socios siempre es impor-
tante escuchar a nuestros emprendedores,
es por eso que hacemos esta conversación
con Paulina, que fue ganadora de uno de
nuestros campeonatos de apoyo al em-
prendimiento el 2022 y seguimos en con-
tacto con ella, porque no entregamos solo
un premio, también entregamos acompa-
ñamiento en nuestra comunidad”, indicó.

das al mundo empresarial y emprendedor
y que sirvió de escenario para el estreno pú-
blico del nuevo directorio del grupo, donde
ella fue elegida directora suplente. 

Russo tuvo la misión de conversar con la
emprendedora Paulina Muena. Fue en ese
momento cuando Russo reconoció a su pa-
dre que fue uno de los gestores del G100 y
su aporte inicial. “En el G100 tenemos
nuestros pilares fundamentales, los que lla-
mamos las 5C que son consejo, contacto,
capital, cariño y comunidad. Mi papá le pu-

Sarah Russo recuerda el legado de su padre 
en debut público del nuevo directorio del G100

Sarah Russo, a la derecha, junto a Paulina Muena, una de las em-
prendedoras ganadoras de los campeonatos NND que impulsa el G100.
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Roblox, la popular plataforma de juegos, comenzó hace
dos décadas como un escenario online para jóvenes creado-
res. Los amantes de los videojuegos podían utilizar las he-
rramientas del servicio para desarrollar entretenimiento ba-
rato y de baja resolución. Ahora, a medida que la empresa
crece, hasta alcanzar los 100 millones de usuarios activos
diarios, los colaboradores están descubriendo que se puede
ganar dinero vendiendo los juegos que han creado, con com-

pradores dispuestos a pagar siete o incluso ocho ci-
fras, publicó Bloomberg.

Como ejemplo citó al
creador de Blue Lock:
Rivals, que con solo 19
años desarrolló un vi-
deojuego de fútbol con
u n t o q u e d e a n i m é .
Unos meses más tarde,
este se vendió por más de
US$ 3 millones. Según él,
tras su lanzamiento el
año pasado, atrajo a más
de un millón de jugadores

simultáneos, lo que generó
US$ 5 millones mensuales

en compras para Roblox Corp.
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Que el cobre esté en las portadas de los dia-
rios en Chile es razonable considerando que
es el principal producto de exportación del
país. Pero ahora también aparece en todo el
mundo tras los anuncios arancelarios de Do-
nald Trump. Y coincidió que justo tres de los
mayores especialistas globales sobre esa in-
dustria están por lanzar un pódcast deluxe pa-
ra hablar sobre su pasión cuprera.

“The World Copper Podcast” tendrá al chi-
leno Juan Carlos Guajardo, director ejecutivo
de Plusmining, como uno de sus conductores.
Los otros son Andrew Shaw y Simon Hunt,
expertos en el mercado del metal. Son los
“Tres Mosqueteros del Cobre”, anunciaron
los productores, que también los describe co-
mo “tres veteranos de la industria”.

El lanzamiento del pódcast es el 1 de sep-
tiembre y tienen previsto que cada episodio
dure 30 minutos. La suscripción anual pre-
mium será de 650 dólares.

A través de Sunna Ventures, la familia
Lería Luksic incorporó una nueva startup a
su portafolio de inversiones de capital de
riesgo. Se trata de la argentina UnBlock, que
levantó una ronda de US$ 13,5 millones. Esta
fue liderada por Goldcrest Capital y Colla-
borative Fund. También participaron los
grupos argentinos Pampa Energía y Grupo
Inversor Sielecki, junto con FJ Labs,
NYDIG, Luxor Technology y Sunna Ventu-
res. Esta última es la firma de venture capital
dependiente de WildSur, el family office de
Oscar Lería, Paola Luksic e hijos. 

Con esta operación, ya son ocho las star-
tups del portafolio de Sunna, cuyo foco está
centrado en apoyar tecnologías climáticas. 

Unblock, fundada en 2021, es una empresa
de infraestructura energética que convierte la
energía estancada en potencia informática.
Para ello implementa centros de datos modu-
lares en plantas de producción de energía re-
motas. Estos centros de datos capturan gas
que de otro modo se quemaría o energía reno-
vable que se ve limitada. El resultado: valor
económico para los productores y la elimina-
ción de 142.000 toneladas de CO2 al año.

Familia Lería
Luksic suma

startup argentina 
a su portafolio

Oscar Lería Luksic es miembro
del comité de inversiones de

Sunna Ventures y director ejecu-
tivo de WildSur.
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Con más de 50 family offi-
ces de Chile y del mun-
do —y otra docena en
lista de espera—, V0 se

ha convertido, en menos de dos
años, en un club exclusivo para
family offices y miembros de alto
patrimonio que buscan ir más
allá de los activos tradicionales.
Su objetivo es entender cómo el
mundo cambiará a través de la
innovación, invirtiendo en ventu-
re capital en EE.UU. y generando
retornos superiores junto a vete-
ranos de Silicon Valley.

Es en este contexto que José
Tomás Daire —cuya familia es
propietaria de Chilefilms— jun-
to a cuatro socios radicados en
EE.UU. —Lyon Wong (CEO, ex-
socio de Lightspeed Venture Par-
tners), Christina Tan (COO, fun-
dadora de tres startups), Erin Co-
llard (cofundador de una fintech
que salió a bolsa) y Ralph Ho (ex-
socio de Sequoia Capital)— crea-
ron un modelo único que acerca
los family offices al capital de ries-
go estadounidense a través del
acceso a los fondos y compañías
con mejor desempeño en esta cla-
se de activos. Entre los inversio-
nistas de V0 se encuentra Peter
Thiel, cofundador de PayPal.

“El éxito o fracaso de un venture
capital no depende de su nombre,
sino de quien está detrás. Poder tra-
bajar con un equipo como el de mis
socios —que están radicados en Si-
licon Valley— nos da una ventaja
significativa en información para
tomar decisiones de inversión”, co-
menta Daire, cuyo family office fue
el primer miembro de V0.

La misión, agrega Wong, es
“construir confianza en el venture
capital como una clase de activo
con retornos consistentes que su-
peran al private equity”.

La membresía es global, con fa-
milias de EE.UU., Latinoamérica
y Europa. Un grupo relevante de
family offices chilenos participa
activamente. Chile fue incluido
desde el inicio por la relación de

más de 10 años entre Wong y Dai-
re, y porque las prácticas empre-
sariales chilenas tienen una sóli-
da reputación en EE.UU., dicen.

Próximos pasos

Desde enero de 2024, los
miembros de V0 han invertido
más de US$ 50 millones en fon-
dos y startups de EE.UU., como
Founders Fund, Lightspeed,
fondos generadores de alpha
de exsocios de a16z y Khosla.
V0 co invier te en todas l as
oportunidades que selecciona

para los miembros.
Cada mes, el equipo organiza

una reunión online con los repre-
sentantes de los family offices. “Es-
tas reuniones son muy dinámicas
e incluyen también perspectivas
del mercado público, algo clave
hoy considerando que la mayoría
de las grandes compañías son
tecnológicas”, añade Daire.

Dado el creciente interés y los
sólidos resultados, Wong revela
que decidieron lanzar un fondo
propio, llamado F1, enfocado en
startups estadounidenses en eta-
pas tempranas. Se trata de un vehí-

culo de US$50 millones, del cual
ya se ha comprometido el 95%.

El modelo

V0 como comunidad incluye
desde familias con más de 10
años de experiencia invirtiendo
en venture capital hasta aquellas
que recién comienzan a explorar
este mundo. Cada family office pa-
ga una membresía anual y puede
coinvertir en seis a ocho oportu-
nidades al año. Así, cada uno
puede construir un portafolio a
medida eligiendo entre startups
en etapa inicial o avanzada. 

Un ejemplo es Rubrik, firma de
ciberseguridad que sirvió como
“proyecto piloto” para V0. En
2019, Wong invitó a Daire a in-
vertir en la compañía, quien a su
vez extendió la invitación a un
grupo de familias chilenas para
completar el ticket mínimo. Cinco
años después, Rubrik se hizo pú-
blica. En abril de 2024 salió a bol-
sa en Nueva York con una valori-
zación cercana a $6 mil millones.
Hoy su capitalización bursátil es-
tá entre $16 y $17 mil millones.

V0, el selecto club de grandes
fortunas de Chile y el mundo

M. COMINETTI

MÁS DE 50 FAMILY OFFICES SON MIEMBROS DE ESTE MODELO ÚNICO DE VENTURE CAPITAL:

Los socios. José Tomás Daire (parado a la izquierda), Ralph Ho, Ivy Chan, Ho
Kai. Sentados: Lyon Wong, Christina Tan y Erin Collard.
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63%
de los principales actores del 

ecosistema digital chileno calificó como
“difícil” o “muy difícil” obtener permisos y reali-
zar trámites asociados a ellos, lo cual evidencia
una barrera importante para el emprendimiento
y la innovación en Chile, según un sondeo reali-
zado por la Bancada por las Startups y la Eco-
nomía Digital del Congreso, donde participaron

representantes de Global66, Xepelin, Kura,
NotCo, Poliglota, entre otros.

62,5%
dijo que en materia laboral es necesaria la

creación de una mesa de trabajo específica con
la Dirección del Trabajo, para adaptar la nor-

mativa vigente a las particularidades del sector
startup, pues el marco legal actual no conversa.

68,8%
consideró “insuficiente” la coordinación

entre entidades públicas como ProChile, Corfo y
los ministerios con actores privados para la

internacionalización de las startups.

Emprendedores
también en alerta

por “permisología”
y norma laboral

B4

Juego de Roblox convierte 
a adolescentes en millonarios

El abogado y emprendedor José
Tomás Daire (40) cuenta que el
cierre de su segunda startup, junto
con la venta de Cine Hoyts por
parte de su familia en 2017, dio pie
a lo que hoy es CF Inversiones,
firma que lidera junto a su padre y
su hermano Matías. Ahí comenza-
ron a enfocarse en inversiones
alternativas, particularmente en
venture capital. Crearon un peque-
ño fondo que invirtió en 16 star-
tups, entre ellas Kupos, Levita y
Andes Ag. “Desde mi perspectiva,
cualquier inversionista de largo
plazo debería participar en venture
capital. La creación de valor es
enorme”, dice.

José Tomás Daire y
CF INVERSIONES

El pódcast deluxe
sobre el cobre 
que protagoniza
un chileno

Juan Carlos Guajardo,
Andrew Shaw y Si-
mon Hunt son presen-
tados por los producto-
res como “Tres Mosque-
teros del Cobre”.

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

12/07/2025
  $1.786.103
 $20.570.976
 $20.570.976

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

     320.543
     126.654
     126.654
       8,68%

Sección:
Frecuencia:

ECONOMIA
SEMANAL

Pág: 4


