
   

  

Ursula von der Leyen, presidenta de la Comisión Europea. 

La Unión Europea aplaza 
medidas de respuesta 
atarifas comerciales 
de Trump para buscar 
acuerdos 
El mandatario anunció este sábado que impondrá 
un arancel de 30% a las importaciones de la UE y 
de México. Por su parte, Chile tendrá a fin de mes la 
segunda ronda de conversaciones con Estados Unidos. 

PAULINA ORTEGA/ MARÍA JOSÉ HALABI 
La semana pasada estuvo marcada por 

la intensificación de la guerra comer- 

cial. El presidente Donald Trump no solo 

anunció el alza de impuestos a las im- 

portaciones de cobre a Estados Unidos, 

sino que también apuntó a imponer un 

arancel de 30% a las importaciones de la 

Unión Europea (UE) y de México. 

Este domingo la presidenta de la Comi- 

sión Europea (CE), Ursula von der Leyen, 

aseguró que el bloque continuará con el 

diálogo en búsqueda de acuerdos, pero 

también buscarán preparar medidas de 

represalia. La UE ha preparado dos pa- 

quetes de iniciativas en respuesta al alza 

de aranceles que podrían alcanzar los 

$93 millones de euros de productos esta- 

dounidenses. 

La decisión de la UE en abril fue sus- 

pender dichas medidas por 90 días para 

dar tiempo a las negociaciones, un pla- 

zo que vence este lunes. Sin embargo, de 

nuevo se postergó el plazo 15 días más, 

hasta principios de agosto, cuando co- 

menzarían a regir los nuevos impuestos 

impulsados por Trump. 

De acuerdo a Reuters, la jefa de la Co- 

misión señaló que “siempre hemos sido 

muy claros en nuestra preferencia por 

una solución negociada. Sigue siendo 

así, y aprovecharemos el tiempo del que 

disponemos”. 

Sin embargo, desde la Casa Blanca ase- 

guraron que Trump hasta el momento no 

está conforme y que “los acuerdos tienen 

que ser mejores”, dijo el asesor económi- 

co del gobierno de EE.UU., Kevin Hasse- 

tt. 

LAS CONVERSACIONES DE CHILE 

El mismo 1 de agosto comenzará a regir 

la imposición de un arancel de 50% al co- 

bre, que incluye al metal rojo refinado, lo 

que afectaría directamente a Chile, puesto 

que el 60% de sus envíos de este tipo de 

mineral tiene como destino a Estados Uni- 

dos. 

Frente a ello, de momento Chile también 

optará por mantener el diálogo. 

Al respecto, el sábado al final del día la 

Cancillería chilena informó que se lleva- 

rá a cabo la segunda ronda de conversa- 

ciones técnicas con Estados Unidos entre 

el 28 y 31 de julio en Washington D.C. En 

el encuentro participarán representantes 

de la Subsecretaría de Relaciones Econó- 

micas Internacionales (Subrei) y del Mi- 

nisterio de Hacienda chilenos, quienes 

se reunirán con sus contrapartes de la 

Oficina del Representante Comercial de 

Estados Unidos (USTR). 

Desde el Ministerio de RR.EE. explica- 

ron que en esta cita profundizarán los 

temas acordados en la reunión sosteni- 

da el 16 de abril, que incluyen barreras 

arancelarias y no arancelarias, economía 

digital, seguridad económica y conside- 

raciones comerciales emergentes. 

La Cancillería dijo que este trabajo bus- 

ca beneficiar a ambos países, facilitando 

un entorno económico más dinámico, 

seguro y adaptado a las nuevas exigen- 

cias del comercio internacional.Q 
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Edición papel digital 

Los planes del 
aumento de capital 
de Moller €; Pérez- 
Cotapos 
La compañía citó a junta extraordinaria de accionistas 
para el próximo 25 de julio, para votar un aumento de 
capital por hasta US$8,26 millones. 

MAXIMILIANO VILLENA 

Aprovechar oportunidades de mercado 

y subir la participación en algunos pro- 

yectos, son parte de los fundamentos que 

entregó Moller € Pérez-Cotapos para jus- 

tificar el aumento de capital que anunció 

esta semana. 

La compañía citó a junta extraordinaria 

de accionistas para el próximo 25 de ju- 

lio, para votar un aumento de capital por 

hasta UF200.000, equivalente a US$8,26 

millones, mediante la emisión de accio- 

nes de pago. En lo que va de 2025, el papel 

sube 21%, cotizando en $210. 

En una presentación donde abordó los 

fundamentos de la propuesta, la compa- 

ñía sostuvo que “el propósito del aumento 

de capital es asegurar los recursos necesa- 

rios para implementar el plan de negocios 

inmobiliario”. 

En ese sentido, mencionó tres puntos: 

continuar con el desarrollo de los terrenos 

adquiridos previamente por la sociedad; 

incrementar el porcentaje de participación 

de ésta en ciertos proyectos inmobiliarios 

compartidos con terceros; y aprovechar las 

oportunidades del mercado para impulsar 

una renovación gradual del stock de terre- 

nos. 

Según la firma, los recursos permitirán 

“fortalecer y dar mayor flexibilidad fi- 

nanciera para enfrentar oportunidades de 

crecimiento”. En ese sentido, detalló que 

sus proyectos inmobiliarios implican un 

stock disponible a la venta por UF 6,3 mi- 

llones, y un backlog de construcción por 

UF 1,9 millones. 

A la vez, apuntó a que el inicio de nue- 

vos proyectos previstos durante el año 

2025, “en la medida que las condiciones 

de mercado así lo permitan”, son: Coronel 

Pereira (Las Condes), Aguilucho y Matil- 

de Salamanca (Providencia), Mirador Los 

Trapenses (Lo Barnechea), Los Maitenes 

IV (Quillota), Las Pataguas (Chillán) y 

Doña Carlota (Rancagua). 

En el segmento de construcción a terce- 

ros, detalló un backlog actual de terceros 

por $ 173.840 millones, donde están el 

Centro Oncológico de Hospital de Iquique, 

Centro Oncológico del Hospital de Copiapó, 

Hospital de Curacautín, Centro de Educa- 

ción Clínica Avanzada de la UNAB, Hospital 

de Talcahuano y Hospital de Queilen. 

Según la presentación, existen “prospec- 

tos con buena posibilidad de adjudicación 

con inicio de construcción en 2025, con 

plazos de ejecución entre 24-30 meses”. 

Estos incluyen la ampliación de la Clínica 

Los Andes, edificio Borde Poniente Cam- 

pus Casona Las Condes, UNAB, así como 

otras licitaciones contenidas en el plan de 

inversión del MINSAL, donde se encuen- 

tra el Hospital San Borja, y Pabellones 

Hospital de Temuco, entre otras. 

Los fundamentos de Moller €: Pérez-Co- 

tapos, además, apuntan a la adquisición 

del 49% de participación de las sociedades 

filiales en manos de accionistas institucio- 

nales. 

Según su presentación, esos son los ca- 

sos de Inmobiliaria MPC Las Nieves, Vita- 

cura; Inmobiliaria MPC Francisco Bilbao, 

Las Condes; Inmobiliaria MPC Coronel 

Pereira, Las Condes; e Inmobiliaria MPC 

El Aguilucho, Providencia. 

Por último, la constructora destacó en su 

presentación que “la compañía ha recibi- 

do diversas propuestas de proyectos bajo 

un esquema de aporte de terreno, los cua- 

les no requieren inversión inicial, pero sí 

demandan capital de trabajo”. 

“Estimamos necesario aprovechar estas 

oportunidades como parte de la renova- 

ción gradual del stock de terrenos”, seña- 

ló. Q 
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