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avorables, aunque con- 
F tenidas expectativas hay 

en Puerto Varas ante la 

temporada baja delaactividad 
turística para ese destino della- 
go Llanquihue que -habitual- 
mente- recibe una constante 

demanda de visitantes tanto 
nacionales como extranjeros. 

Horacio Bóvolo, presidente 
dela Cámara de Comercio, Tu- 

rismo e Industrias de Puerto 
Varas, observó que “semánti- 
camente, el producto vacación 
deinvierno esteaño no existe” 

debido ala “atomización” en 
esecalendario, lo que hace que 
“la demanda no se concentre 
en una fecha particular”. 

Explicó que debido a ello, 
“muchos miembros de las fa- 
miliasno pueden hacer coinci- 
dir sus vacaciones para hacer- 
lasen conjunto”. 

Allo sumó que el impacto 
del tornado de mayo pasado 
tuvoun “golpe psicológico y de 
marketing, tremendo”, aun- 
que “la afectación fue mínima. 
La demanda se comportó más 
tibia. Las afectaciones están en 
elorden del 15% y 20%”, loque 
también implicó que la mayo- 
ría de los establecimientos tu- 
rísticos rebajaran sus tarifas 
“entre un 10% y hasta un 20% 

menos de lo que se estaba co- 
brandoelinvierno pasado”, to- 
do ello enla búsqueda de cap- 
tar demanda. 

El líder gremial opinó que 
un factor importanteen la cap- 
tación de demanda siguesien- 
do el mercadoargentino, debi- 

do a que en esta fecha aplican 
alolargo deun mes unsistema 
escalonado de vacaciones de 

Con mesura proyectan la 
temporada de invierno 
en el destino Puerto Varas 
turismo. La oferta está disponible tras el paso del tornado de mayo 
pasado. Apuntan, principalmente, al mercado argentino, donde 
hay vacaciones diferidas por provincias durante el mes dejulio. 

invierno entre lacapital federal 
y el resto de las provincias de 
ese país. 

Aunque reconoce que el 
movimiento de pasajeros des- 
de el otro lado dela cordillera 
está supeditado por las condi- 
ciones climáticas y la disponi- 
bilidad en el paso Cardenal Sa- 
moré, “para ese feriado del 9 
de julio, si el clima se sigue 
comportando de esemodo, es- 
toy con muy buenas reservas 
también en mihote)”, a lo que 
sumó un estudio de la Cámara 
de Comercio de Santiago que 
da cuenta que “el comporta- 
miento del mercadoargentino, 
tanto en turismo y en compra, 
va a seguir in crescendo. Eso 
debería entrar en un curso de 
recuperación a partir del mes 
deseptiembre”, aventuró. 

AMPLIA OFERTA 
De su lado, Gerardo Niklits- 
chek, presidente de la Corpo- 
ración de Turismo de Puerto 
Varas, sostuvo que los efectos 
del tornado “quedaron en el 

Horacio Bóvolo destacó que tras el tornado la Municipali- 

dad de Puerto Varas tuvo “una reacción loable, tanto enel 
marketing turístico como en la imagen de la comuna”. No 
obstante, no opinó lo mismo del desempeño del gobierno. 
“La visita de la subsecretaria de Turismo (Verónica Pardo) 
se quedó sólo en palabras de buena crianza. Porque no he- 
mos tenido ningún efecto inmediato de marketing, que era 
lo quenecesitábamos para recuperar esto, que tenía que 
ser un efecto de shock y de corto plazo en este periodo (... 
para poner rápidamente el producto en valor”. 
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LA TEMPORADA INVERNAL EN PUERTO VARAS NO DEBERÍA VERSE AFECTADA POR LOS EFECTOS QUE DEJÓ EL PA- 
SO DEL TORNADO EN MAYO PASADO. 

pasado, en la memoria colecti- 
va dePuerto Varas”, lo que-ad- 
mitió- también motivó que 
existiera mucha atención hacia 

esedestino. Respecto alos pro- 
nósticos parala temporada ba- 
ja, Niklitschek sostuvo que “en 
invierno siempre vamos a te- 
ner un flujo de gente que bási- 
camente le gusta disfrutar del 
volcán Osorno y la nieve, ade- 
más de la lluvia, porque hay 
gente que le gusta eso. Aparte 

detodolo que tenemos en tér- 
minos de gastronomía, hotele- 
ríay servicios. Nosolamente el 
volcán Osorno y la nieve, sino 
que también todo el tema ter- 
mal que tenemos en la zona 
hoy día. Vamos mejorando ca- 
da vez más la oferta que pode- 
mos entregar a todos los pasa- 
jeros que lleguen”. En térmi- 
nos dereservas, admitió quees 
habitual una baja, lo que consi- 
deró como “normal en la épo- 

ca, previo a lo que pase con la 
nieve. Siempre hay unosmeses 
que no son los mejores. Pero 
tengo entendido que además 
está todolo que es eventos y re- 
uniones en hoteles. Creo que 
hace un tiempo que Puerto Va- 
ras mantiene una ocupación 
bastante buena, en general”. 

Niklitschek resaltó que la 
temporada invernal del turis- 
mo en Puerto Varas “ha ido 
mejorando. Mientras no pase 

nada en el mundo, la gente si- 
gue viajando y vamos a tener 
siempre un destino especial, 
como para los brasileños, que 
siempre han venido; y, para 
qué hablar de los argentinos, 
que siempre vienen, especial- 
mente en esta época”. 

Con todo, reconoció que 
“siempre hay una buena ocu- 
pación y todo sigue funcionan- 
do deforma normal. Por lo tan- 
10, esperamos quela gente ven- 
ga y disfrute de lo que poda- 
mos ofrecer”. 

RENTA CORTA 
En la empresa de renta corta, 
hospedaje y servicios turísticos 
de Puerto Varas, Welcome Inn 
Chile, proyectan una ocupa- 
ción cercana al 80%, lo que re- 
presenta un alza de 10% en 
comparación al registro de 
igual período del año pasado. 

Álvaro Ríos, CEO y funda- 
dor de esa firma, expuso que 
se espera una importante vis 
ta de turistas argentinos “araíz 
de la eliminación del cepo 
cambiarioya lasvacacionesde 
invierno del país trasandino, 
que van desde mediados de ju- 
lio hasta principios de agosto” 

En el plano interno, el eje- 
cutivo detalló que el mercado 
de renta corta es sostenido 
principalmente por visitantes 
de Santiago y de las regiones 
del Maule y del Biobío. Ríos 
precisó que este tipo de aloja- 
miento “es atractivo para fami- 
lías o parejas que buscan más 
independencia y autonomía al 
hospedarse en Puerto Varas”, 
para recorrer sus atractivos. 

“Además, la renta corta 
ofrece una opción más econó- 
mica quelos hoteles, brinda se- 
guridad y un espacio más am- 
plio y privado para compartir 
en familia”, dijo. cg 

   

  

  

  

¿Suralis 
LLAMADO A PROPUESTA PÚBLICA N.> 10-25 

“SERVICIO DE INSPECCION TELEVISIVA EN 
COLECTORES DE AGUAS SERVIDAS, SURALIS 2025” 

TIPO DE CONTRATO: A Suma Alzada e ítems aprecio unitarios. 
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REQUISITOS: Podrán participar en esa licitación aquellas empresas que acrediten 
enla ejecución de devsivas conforme a la 

certificación NASSCO. Asimismo, las empresas interesadas deberán cumplir con todos 
los requisitos establecidos en as bases de citación y deberán haber adquirido las 
bases en el departamento de Abastecimiento y Gestión de Contratos de SURALS. 

  

VENTA DE ANTECEDENTES: Desde el 14.07.2005 hasta. 21.07.2025. 
Formas de pago: 
Vía depsit transferencia electrónica e ta. Ct. dl Banco Santander N*82-67010227, 
RUT SURALI: 96.579.800, envar a: Lorena Vásquez 4 

ATENCIÓN AGRICULTORES AS  OPERADORES/AS 
PROGRAMA SISTEMA DEINCENTIVOS PARA LA SUSTENTABILIDAD 

AGROAMBIENTALDELOS SUELOS AGROPECUAROS,SIRSD- TEMPORADA 2025 

PUBLICACIÓN LISTA DE PRESELECCIÓN 
CONCURSO No 1 

El Servicio Agrícola y Ganadero, SAG, región de Los Lagos, 
comunica a los/as agricultores/as y operadores/as del 
Sistema de Incentivos para la Sustentabilidad Agroam- 

biental de los Suelos Agropecuarios, SIRSD-S, que la lista 

de preselección correspondiente al Concurso N? 1 de 
Carácter regional se encuentra disponible a contar del 

14.07.2025 en las oficinas sectoriales presentes en la 
región. De igual forma, se comunica que el período de 

reconsideración expira el próximo 24.07.2025 
  

teléfono +56 9 52008857, Jesica Barento, barientosgasurlis.e. 

VALOR DE ANTECEDENTES: $ 50.000, VA. incluido.   FRANCISCO BRIONES FERNÁNDEZ 
DIRECTOR REGIONAL SAG 
REGIÓN DE LOS LAGOS   
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Ocupación:

      18.600
       6.200
       6.200
      55,65%
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