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ESPECIAL TECNICO

Un escenario propicio en términos de inversiones mineras incidira directamente en el
mercado de arriendo de maquinaria. De acuerdo a los expertos, este negocio es mas
ventajoso, flexible y entrega mayor valor agregado a los mandantes. por jorge Murioz

| auspicioso escenario que estd poniendo sobre la
mesa el mercado del cobre, cuyo portafolio de proyectos
en Chile supera los US$84 mil millones, el mas alto de
la Ultima década, abre sin dudas un abanico enorme de
oportunidades para el arriendo de maquinaria para faenas
mineras. Segun expertos, esto obligara tanto a contratistas
como proveedores a estar atentos al timming de la industria
y a las nuevas tecnologias.
Para este 2025, la Corporacién Chilena del Cobre (Cochilco)
proyecté la materializacion de US$9.583 millones en
inversiones mineras en el pais y mas del 90% se destinaran
a la extraccion del metal rojo, pero también de oro, hierro,
litio y otros minerales industriales.

"En el escenario actual, el arriendo es claramente mas
ventajoso. No solo libera recursos financieros, sino que
permite a las empresas reaccionar con agilidad ante los
cambios del mercado. Es una forma de controlar costos,
acceder a tecnologia de punta y evitar la obsolescencia de
los equipos. Por eso, incluso grandes compafias con solidez
financiera estan adoptando esta modalidad”, comentd
a Nueva Mineria y Energia el ingeniero civil en minas y
académico de la facultad de Ingenieria y Ciencias de la
Universidad Adolfo Ibafiez (UAI), Alvaro Riquelme.

Segun cifras del Consejo Minero, en Chile el 78% de
la fuerza laboral proviene de empresas contratistas, por
lo que para el académico, otro aspecto relevante es la
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Alvaro Riquelme,
académico de la Universidad Adolfo
Ibafez.

tendencia nacional e internacional
hacia la terciarizacién de actividades
gue no forman parte del nucleo del
negocio minero. “Esto hace que sean
las empresas contratistas -dedicadas
a servicios como mantencion de
caminos, instalaciones o trabajos de
construccién- las que estan optando
cada vez mas por el arriendo de
magquinaria especializada en lugar de
la compra. Esta tendencia responde a
un contexto econémico marcado por
la incertidumbre y la necesidad de
preservar capital”, sefiala Riquelme.
"El arriendo de maquinaria es
clave para las empresas mineras, ya
que les permite mayor flexibilidad
y adaptabilidad a los distintos
ciclos  productivos,  especialmente
en periodos de alta demanda de
commodities en el corto plazo, lo que
resulta fundamental para mantener
la competitividad”, puntualiza el
académico.

NUEVA TECNOLOGIA

Las nuevas tecnologias siguen siendo
un factor decisivo a la hora de arrendar
maquinaria especializada, mas aun
con las positivas proyecciones que hay
de inversiones en la mineria metdlica
y no metdlica en el pais. Inteligencia
artificial, mantenimiento predictivo y
un mayor control de las emisiones hoy
son determinantes para un negocio,
que, para Alvaro Riquelme, avanza
hacia un modelo “smart rental”.
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Sergio Gonzalez,
académico de la Universidad Arturo Prat.

“El portafolio de proyectos de cobre en
Chile supera los US$84 mil millones,
el mas alto en la ultima década, por
lo que el negocio del arriendo seguira
creciendo sin duda. La industria avan-
za hacia un modelo de “smart rental”,
con flotas inteligentes, conectadas y
con capacidad de autodiagnéstico y
mantenimiento predictivo. También se
espera una mayor penetraciéon de equi-
pos eléctricos y la expansion de mode-
los integrales, como renting con opciéon
de compra, contratos de disponibilidad
garantizada y soporte completo en te-
rreno”, sostiene Riquelme.

“Hoy, la tecnologia es un factor deci-
sivo. La maquinaria mas especializada
permite, por ejemplo, detectar la ley
del mineral durante el carguio, opti-
mizando la selectividad y recuperando
material de zonas de contacto que, de
otro modo, se perderian por dilucién”,
detalla Riquelme.

En la actualidad, manifiesta el
académico, las empresas también
buscan equipos con telemetria,
monitoreo remoto, automatizacion
y mantenimiento predictivo basado
en inteligencia artificial. “Esto no
solo mejora los rendimientos, sino
gue permite una mejor planificacion,
decisiones basadas en datos vy
reduccién de emisiones. Ademas, hay
un creciente interés por maquinaria
hibrida o eléctrica, en linea con los
compromisos de sostenibilidad del
sector”.
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+ “Mediante este
mecanismo
(externalizacion), lo
gue hacen grandes
inversionistas es dejar
gue sean las otras
compaiiias las que
tomen la decision
de ver si contratan
maquinaria o tecnologia
a otras empresas o bien
compran sus propias
maquinarias”, detalla
Sergio Gonzalez de la
Universidad Arturo Prat.

i Enlaactualidad, las empresas también buscan equipos con telemetria, monitoreo remoto,
automatizacién y mantenimiento predictivo basado en inteligencia artificial.

Finalmente, Alvaro Riquelme aconseja
tanto a empresas como a proveedo-
res. “A las mineras, les recomendaria
evaluar el arriendo no solo como una
alternativa financiera, sino como una
herramienta de eficiencia operacional y
tecnologica. Deben negociar contratos
gue incluyan soporte, datos y capaci-
tacion. A los proveedores, les diria que
sigan innovando y se posicionen como
socios estratégicos, mas que como sim-
ples arrendadores. El futuro del arrien-
do esté en el valor agregado”.

EFECTO MULTIPLICADOR

Por su parte, el académico de la
facultad de Ciencias Empresariales
de la Universidad Arturo Prat (UNAP)
y jefe de la carrera de ingenieria
en administracién logistica, Sergio
Gonzélez, asegura que hace varios
anos las faenas mineras se estan
inclinando por externalizar gran
parte de su proceso productivo. “Las
mineras estan dedicadas a su negocio
que es extraer y vender cobre. Hay
gue considerar que se vienen afnos de
buen precio del cobre y del litio”.
Gonzélez, explica que “lo que estan
haciendo los duefos de los proyectos
mineros es externalizar practicamente

todo el proceso productivo y ellos se
dedican fundamental y exclusivamente
a la venta del mineral, externalizar signi-
fica establecer condiciones contractua-
les con otras empresas que se dedican
a operar en todas las actividades que
estan asociadas al proceso productivo”.
Asimismo, el académico de la
Universidad Arturo Prat habla de un
“efecto multiplicador”, en este sistema
de arriendo de maquinarias a la gran
minerfa. “Mediante este mecanismo,
lo que hacen grandes inversionistas
es dejar que sean las otras companias
las que tomen la decision de ver si
contratan maquinaria o tecnologia a
otras empresas o bien compran sus
propias maquinarias, ya el proceso de
la decision entre comprar o arrendar
estd en manos de las companias
que sirven en la parte de la actividad
econdémica de la producciéon”.

“Por ejemplo la compaiia Komatsu,
que se dedica al transporte, ellos a su
vez contrataban a otras companias
que con disefio de software permitian
hacer mas eficiente el proceso
de transporte y las rutas para los
camiones, por lo tanto, ahi hay
un efecto multiplicador”, afirma
Gonzalez.
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