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El mundo se cansa de Trump

a semana pasada, Donald
Trump volvié a patear el ta-
blero del comercio interna-
cional. Tirando por la borda
semanas de negociaciones
de funcionarios de su pais
con distintos gobiernos, anuncié a través
de sus redes sociales que impondria aran-
celes del 30% a los productos provenientes
delaUnién Europea (UE)y México, del 35%
a Canadd y otros paises, y hasta del 50% a
Brasil. Ademads, por cierto, de las tasas a
productos especificos, como el cobre.

En el caso de Brasil el desconcierto fue
doble: el incremento en los aranceles tiene
que ver no tanto con una cuestién comer-
cial (Estados Unidos tiene un amplio supe-
réavit en la relacion bilateral), sino con moti-
vaciones politicas: la estricta regulacion
que la justicia de ese pais ha impuesto a las
big techs; el compromiso de Lula da Silva
con los BRICS, y, principalmente, segtin hi-
zo explicito el mandatario estadounidense,
su defensa del expresidente brasilefio Jair
Bolsonaro, juzgado en su pais por alentar
un intento de golpe de Estado; segin
Trump, no es mas que una “caza de brujas”.

El gobierno brasilefio ha dicho que in-
tentard negociar, y que recurrird también
ante la Organizacién Mundial de Comercio

“La volatilidad de la Casa
Blanca podria poner en
marcha una
reorganizacion del
comercio mundial que no
sera facil echar atras”.

(OMC), pero que si no tiene éxito respon-
derd estableciendo aranceles reciprocos.
De momento, Brasilia ha anunciado tam-
bién que intentard reenfocar sus exporta-
ciones a otros mercados. También la UE in-
formo que espera seguir con las tratativas, y
posterg6 hasta agosto la aplicacién de re-
presalias.

Ciertamente, los negociadores —in-
cluidos los estadounidenses, desautoriza-
dos unay otra vez— siguen trabajando, con
plena conciencia de que Trump suele dar
marcha atrds con sus bravatas, pero las
conversaciones se han vuelto precarias.La
idea de que la Casa Blanca llegaria a 90
acuerdos en 90 dias, como prometié Trump
en abril, parece hoy un sueno afiebrado.

Elresultado légico de la incertidumbre
creciente, y de un ambiente de negociacio-
nes cada vez mas hostil, es que el resto de
los paises estdn comenzando paulatina-

mente a construir las bases para un sistema
de comercio mundial que dependa cada
vez menos de Washington y del cambiante
humor de su primer mandatario. Las con-
versaciones con Estados Unidos han sido
como “atravesar un laberinto” y llegar “de
vuelta a la casilla 1”7, explic el ministro de
Asuntos Econdmicos de Indonesia, Airlan-
gga Hartarto, citado por The New York Ti-
mes.

La UE ha aceitado sus vinculos comer-
ciales con Gran Bretafiay Canadi, y trabaja
para hacer lo mismo con India, Sudéfricay
otros paises de América y Asia. Lo mismo
estan haciendo Canadd, Brasil, México y
paises como Indonesia, Japén, Vietnam y
Australia. Funcionarios europeos han
planteado incluso la idea de que dichas es-
tructuras comerciales dejen al margen tan-
to a EE.UU. como a China, para contrarres-
tar el dominio comercial de sus manufac-
turas baratas.

Es evidente, desde luego, que el co-
mercio mundial no puede prescindir de
EE.UU., el mayor y més importante merca-
do consumidor del planeta. Pero la volatili-
dad de Trump podria poner en marcha una
reorganizacién que no serd féacil echar
atrds, incluso cuando el poder en la Casa
Blanca cambie de manos.
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