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Aterriza en el 
mercado chileno 
reconocida bebida 
isotónica ligada a 
Novak Djokovic y al | 
circuito del ATP Tourk 

El Waterdrop ve a Chile como “una puerta 
de entrada a la región”. Busca vender 
US$ 500 mil durante su primer año 
en el país y llegar a US$ 5 millones en 
cinco años. 

POR BLANCA DULANTO con el fin de incentivar 

el consumo de agua. 
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¿e uss150 
MILLONES 

VENDIÓ WATERDROP EL AÑO 

PASADO A NIVEL GLOBAL. 

Poresto, calificaron al merca- 

do chileno como “óptimo” para 

salir a probar ambos mundos. 

De la mano de Nicolás Massú 

=quien también es inversionista 

y rostro oficial de Waterdrop 

en Chile- buscarán vender 

durante su primer año US$ 500 

mil y llegar a US$ 5 millones en 

cinco años. 

Durante julio, Waterdrop 

lanzará sus productos en las 

farmacias Salcobrand. “Espe- 

ramos que esta sea la punta de 

lanza para abrirnos al retail, 

tanto en farmacias, supermer- 

cados y tiendas especializadas”, 

manifestaron. 

En el mediano plazo buscarán 

Un nuevo actor en el mercado 

de las bebidas isotónicas llegó 

al mercado chileno este año: la 

reconocida marca europea ligada 

al mundo del tenis Waterdrop. 

La firma, relacionada a distintos 

tenistas como Novak Djokovic 

-quien es inversionista de la 

compañía- y patrocinadora del 

ATPTour, nació hace ocho años en 

Austria y vende pequeños cubos 

que se disuelven en agua, llamados 

microdrinks, para transformarla 

en una bebida natural con sabor, 

Actualmente, la em- 

presa ya se encuentra 

en más de 40 países 

alrededor del mundo. A nivel 

global vendió USS 150 millones el 

año pasado, donde más del 50% de 

su venta fue por internet. 

Por qué Chile 
Desde la empresa afirman que 

su fuerte es el canal online y que 

en Chile la estrategia de venta 

sería la misma: concentrarse en 

el e-commerce primero. 

Ajuicio de los tres socios repre- 

sentantes e inversionistas de la 

marca en el mercado nacional -Ro- 

drigo Palma, Juan Pablo Riquelme 

y Francisco Apparcel-, Waterdrop 

llegó al mercado nacional “porque 

Chile es el país de Latinoamérica 

donde hay más penetración de 

internet”. 

El año pasado el 66% de las per- 

sonas compraron por internet en 

     
y socio de la firma. 

Chile, detallaron los socios, por 

lo cual “era un mercado perfecto 

para salir a testear cómo funciona 

este modelo”. 

En ese sentido, agregaron que los 

dueños de la compañía ven a Chile 

como “puerta de entrada estratégica 

para la región” y que “si bien Chile 

es un país más de retail, hoy en día 

el 80% de nuestra venta en el país 

es online”. 

Novak Djokovic, tenista serbio 
tener tiendas propias, en malls 

tipo corners o pop-up stores y, 

eventualmente, tiendas grandes 

“más experienciales”, como las que 

ya existen en Europa. 

“Estamos evaluando para final 

de año un primer pop-up y, de- 

pendiendo de su performance, es 

algo que queremos ir escalando el 

2026”, señalaron. 

De acuerdo a la empresa, ya se 

proyecta una futura expansión hacia 

otros mercados de la región, como 

México, Colombia y Perú. 

  

  

Norte de Santiago vive boom de 
data centers y 71% de la capacidad 
instalada está en esa zona 

POR BLANCA DULANTO 

La alta demanda de in- 

fraestructura en la nube, 

servicios de almacenamiento 

de datos y procesamiento 

de información continúa 

impulsando el desarrollo 

del mercado de data centers. 

De acuerdo con la radiografía 

de Cushman € Wakefield, 

Santiago lidera como una de 

las ciudades más atractivas 

del Cono Sur parael desarrollo 

de data centers, ocupando 

el puesto número 10 de los 

mercados emergentes a nivel 

mundial. 

Actualmente, según las 

cifras de la consultora de 

servicios inmobiliarios, en la 

Región Metropolitana operan 

44 centros de datos con 189 

  

   

  

Hi De acuerdo 
con Cushman 
8.Wakefield, 
en la Región 
Metropolitana 
operan 44 
centros de 
datos con 189 

megavatios (MW). 

A su juicio, el atracti- 

vo de Santiago recae en el 

avance del país en la im- 

plementación de fibras óp- 

ticas, cables submarinos 

y energía estable. 

En ese sentido, la sub= 

gerenta de Investigación 

  

      

  

de Mercado de Cushman € 

Wakefield Chile, Rosario 

Meneses, sostuvo que “la 

capacidad en megavatios en 

funcionamiento ha aumen- 

tado de forma constante, 

superando los 200 MW en 

2025. Esta evolución refleja 

la acelerada demanda por 

infraestructura digital y el 

crecimiento del sector, his- 

tóricamente dominado por 

empresas de telecomunica- 

ciones locales y con opciones 

limitadas de colocación”. 

Distribución desigual 
No obstante, según la ra- 

diografía del mercado de data 

centers, la Región Metropo- 

litana muestra una distribu- 

ción desigual en términos de 

cantidad de instalaciones, 

4 

superficie construida y ca- 

pacidad instalada. 

Delos 44 centros de datos 

en funcionamiento en San- 

tiago, el 71% de la capacidad 

instalada se ubica en la zona 

norte de la capital, con 134 

MW. Además, este lugar 

también lidera la expansión 
del sector, albergando el 65% 

de la capacidad en construc- 

ción, equivalente a 73,5 MW. 

A juicio de Meneses, “la 

zona norte de Santiago se ha 

   

  

   

consolidado como un polo 

estratégico para la insta- 

lación de data centers por 

la disponibilidad de suelos 

industriales, sumado a la 

excelente conectividad vial 

y por su cercanía a fuentes 

de energía”. 

Por otro lado, en la zona 

centro- oriente de la capital 

hay más data centers en 

número, aunque su capaci- 

dad instalada (17,15 MW) es 

significativamente menor, 
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DE LACCAPACIDAD EN 

CONSTRUCCIÓN ESTÁ/EN LA 

ZONA NORTE DELA/GAPITAL. 

revela el reporte. 

Además, el análisis muestra 

que la zona nororiente tiene 

una capacidad instalada baja 

de 5,5 MW, pero que man- 

tiene un nivel de expansión 

significativo con 10,2 MWen 

construcción. 

En tanto, la zona poniente 

cuenta con solo dos data 

centers, pero destaca por 

su superficie promedio con 

28.912 metros cuadrados 

construidos.

Fecha:
Vpe:
Vpe pág:
Vpe portada:

17/07/2025
  $2.609.435
  $7.443.240
  $7.443.240

Audiencia:
Tirada:
Difusión:
Ocupación:

      48.450
      16.150
      16.150
      35,06%

Sección:
Frecuencia:

ACTUALIDAD
DIARIO

Pág: 6


