
La firma china de materiales
para la construcción Beijing
Oriental Yuhong Waterproof
Technology Co., Ltd. será la nue-
va dueña de la chilena Constru-
mart, tras llegar a un acuerdo con
la familia del empresario Gabriel
Ruiz-Tagle, la que a fines del año
pasado había tomado el control
del 100% de la propiedad de la
cadena, como lo anticipó “El
Mercurio” ayer.

El conglomera-
do asiático, a tra-
vés de sus filiales
Oriental Yuhong
Overseas Cons-
truction Develop-
ment Co., Ltd. y
Oriental Yuhong
International Tra-
de Co., Ltd., desembolsará
unos US$ 123 millones para ad-
quirir la compañía. La transac-
ción se pagará en dos cuotas y
debe pasar por las aprobacio-
nes regulatorias, según infor-
mó a la bolsa de Shenzhen.

La empresa asiática precisó
detalles del acuerdo de compra-
venta ante el regulador. En uno
de los capítulos entregó su visión
de Chile y afirmó que es el país
“con la mayor apertura económi-
ca en América Latina y un país
con un alto nivel de desarrollo
económico y social” en la región.

Oriental Yuhong sostuvo que

“Chile cuenta con un entorno
político estable, leyes y regula-
ciones sólidas y transparentes,
un mercado estandarizado con
un alto grado de libertad y un fa-
vorable entorno empresarial”.
Además, el país sería “uno de
los socios comerciales más im-
portantes de China y un socio
estratégico clave para el desa-
rrollo de la iniciativa ‘la Franja y
la Ruta’ en Latinoamérica”.

En 2023, el canciller Alberto
van Klaveren fir-
mó, a nombre del
Gobierno de Chile,
el Plan de Coope-
ración para la Pro-
moción Conjunta
del Cinturón Eco-
nómico de la Ruta
de la Seda y la Ruta
Marítima de la Se-

da del Siglo XXI. En su última
reunión con Xi Jiping en mayo,
el Presidente Gabriel Boric rea-
firmó que “somos parte de la
iniciativa de la Franja y la Ruta y
formamos parte de cadenas glo-
bales de valor que también sabe-
mos son apreciadas en China”.

Competencia local

En cuanto al mercado chile-
no, la empresa indicó que el
segmento minorista de mate-
riales de construcción se en-
cuentra “bien desarrollado”,
con un modelo de ventas que se

expandió a países como Méxi-
co, Brasil, Perú o Argentina.

Enfatizó que “Construmart
tiene una sólida presencia de
marca en el sector de materiales
de construcción (Mejoramiento
del hogar)”. 

La firma suma 29 locales en
el país y cuenta con un 4% de
participación de mercado, aun-
que el negocio internacional se
convertirá en “una de las nue-
vas curvas de crecimiento”.

Claudio Pizarro, investigador
del Centro de Estudios del Retail
(Ceret) de Ingeniería Industrial,
U. de Chile, indicó que este nue-
vo operador chino ingresa al
mercado chileno de mejora-
miento del hogar, que viene
“muy complicado en los últimos
años” ante el bajo crecimiento
del sector de la construcción.
Agregó que esta decisión impli-
ca “llegar a un mercado más
grande, que es Latinoamérica,
porque Chile es un mercado pe-
queño para esta compañía”.

Por su parte, Christian Oros,
consumer insights manager de Al-
tevo, afirmó que el actor que po-
dría verse amenazado con el ate-
rrizaje de Oriental Yuhong sería
Sodimac e Imperial (Grupo Fa-
labella), dado que “tienen una
mayor proporción enfocada a la
provisión de otros negocios
(B2B), en lugar de Easy (Cenco-
sud) que está más orientado al
comprador retail (B2C)”.

Según informó a la bolsa de Shenzhen

Nuevos dueños chinos de
Construmart: Chile es un socio
estratégico clave para iniciativa
de “la Franja y la Ruta”

N. BIRCHMEIER RIVERA

Constru-
mart suma
29 locales
en el país,
aunque
Oriental
Yuhong
indicó que el
negocio
internacional
se convertirá
en “una de las
nuevas cur-
vas de creci-
miento”.
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MERCADO
Construmart posee
un 4% de cuota de
mercado, lejos de

actores dominantes
como Sodimac y Easy.

Sostiene que el país cuenta con un “entorno político estable”
y un “favorable entorno empresarial”. 

provocado un alza en el precio
de los futuros de cobre en Esta-
dos Unidos, mientras que los
precios en el extranjero han caí-
do. La divergencia entre ambos
se ha ampliado desde comienzos
de año. Los inventarios de cobre
en la Bolsa de Metales de Lon-
dres han disminuido, en tanto
que las importaciones hacia Es-
tados Unidos se han acelerado
ante el acopio de existencias. To-
do esto ha generado “una inten-
sa volatilidad y especulación”,
según analistas del banco singa-
purense United Overseas Bank.

Los precios más altos en Esta-
dos Unidos benefi-
cian a los produc-
tores con activos
en el país. Las ac-
ciones de Rio Tinto
y d e F r e e p o r t -
McMoRan —em-
presa estadouni-
dense que repre-

senta el 60% de la producción na-
cional de cobre— han subido. Pa-
ra esta última, un arancel del 50%
podría significar ganancias extra-
ordinarias de US$ 1.600 millones
anuales, estima Deutsche Bank.

Sin embargo, precios más ele-
vados no necesariamente impul-
sarán la oferta interna, al menos
no en el corto plazo. Abrir nue-
vas minas puede tomar años, in-
cluso décadas, y cuesta alrede-
dor de tres veces más en Estados
Unidos que en el extranjero. Re-
finar cobre tampoco es sencillo:
una fundición cuesta cerca de
US$ 3.000 millones y consume
enormes cantidades de energía.
Los ejecutivos dudan en hacer
inversiones tan grandes si de-
penden de aranceles que po-

Ubicada entre las montañas
Oquirrh, en Utah, se halla la mina
de cobre a cielo abierto más pro-
funda del planeta. La mina de
Bingham Canyon, que alguna
vez perteneció a los Guggenheim
y que hoy opera Rio Tinto, ha es-
tado en funcionamiento desde
1903. Aún hoy se extraen de ella
unas 275.000 toneladas del metal
rojo al año, casi una cuarta parte
de la producción anual de Esta-
dos Unidos. Las rocas se trans-
portan por una cinta de cinco mi-
llas hasta ser trituradas. Luego se
separa el mineral, se funde en es-
tado líquido y se refina hasta ob-
tener planchas de cobre con una
pureza del 99,99%. Esta mina in-
tegrada verticalmente es la últi-
ma de su tipo en el país, que hasta
la década de 1960 era el mayor
productor mundial de cobre.

Donald Trump espera volver a
esos días de gloria. El 8 de julio, el
Presidente indicó que Estados
Unidos pronto impondría un
arancel del 50% a las importacio-
nes del metal, tras haber iniciado
una investigación en febrero. “La
idea es traer el cobre de vuelta a
casa”, explicó posteriormente
Howard Lutnick, secretario de
Comercio, quien señaló que un
anuncio oficial podría concretar-
se a fines de mes.
Sin embargo, es
poco probable
que estas medidas
impulsen signifi-
cativamente la
minería o el pro-
cesamiento en el
país , mientras
que el consiguiente aumento de
precios socavará la agenda eco-
nómica más amplia de Trump.

Estados Unidos es el segundo
mayor consumidor mundial de
cobre, después de China, pero
produce solo el 5% de la oferta
global y refina apenas un 3%.
Cerca del 45% de la demanda in-
terna se cubre con importacio-
nes netas, que en su mayoría
adoptan la forma de productos
refinados como tubos, cañerías y
cables, más que de mineral bru-
to. La mayoría se destina a edifi-
caciones —incluidos las fábricas
y centros de datos que Trump
quiere promover en el país— y a
la industria electrónica, que el
mandatario busca fortalecer.

El anuncio presidencial ya ha

drían eliminarse de un día para
otro por decisión del Presidente.

Existen alternativas más efica-
ces para fomentar la producción.
“Los principales cambios que de-
ben ocurrir son en la rapidez de
las aprobaciones” y en el “apoyo
a los proyectos por parte de las
comunidades y los legisladores”,
señala Iván Arriagada, presiden-
te ejecutivo de Antofagasta Mi-
nerals, minera chilena. Trump
podría centrarse, por ejemplo, en
acelerar la tramitación del enor-
me —y largamente postergado—
proyecto Resolution Copper en
Arizona, una empresa conjunta
entre Rio Tinto y BHP, otro gi-
gante minero. Según una estima-
ción, esta mina podría abastecer
un cuarto adicional de la deman-
da estadounidense.

Al optar por los aranceles,
Trump perjudicará a las empre-
sas del país. Los fabricantes de
automóviles utilizan más de 20
kilos de cobre por vehículo, y
aún más en los eléctricos. Los
centros de datos requieren al
menos 27 toneladas del metal
por cada megavatio de potencia,
lo que suma casi 3.000 tonela-
das en los complejos más gran-
des. El servidor NVL72 de Nvi-
dia, por ejemplo, conecta 108
procesadores de última genera-
ción mediante unos tres kilóme-
tros de cable de cobre. Un alza
significativa en los precios inter-
nos podría disuadir a las empre-
sas de construir fábricas y cen-
tros de datos en Estados Unidos.
Eso echaría por tierra el plan de
grandeza económica de Trump.

Artículo traducido por Economía y Nego-
cios de “El Mercurio”.

The Economist:

La espectacular insensatez
de los aranceles de 
Donald Trump al cobre 

Los gravámenes sobre el metal rojo socavarán la agenda
económica más amplia del Presidente.

Abrir nuevas minas puede tomar años, incluso décadas.
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