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MeLissa FORNO 

ara muchas personas, las mascotas 
p: han convertido en un miembro 

más de la familia. Este cambio cul- 
tural se refleja, por ejemplo, en la sofisti- 
cación del mercado de snacks para ani- 
males, donde la preocupación por ofrecer 
productos de buena calidad con ingredien- 
tes naturales se ha vuelto una constante. 

El matrimonio compuesto por María José 
Norambuena y Franco Castiglioni detectó 
una oportunidad en este rubro y comenzó a 
fines de 2024 un emprendimiento de snacks 
deshidratados para perros y gatos, produ- 
ciéndolos en Putaendo, comuna en la cual 
residen, bajo el nombre de Bocadillo Pet. 

“Tenía un buen trabajo en el área planifi 
cación y control de proyectos, pero no me 
llenaba. Renuncié esperando otra oportuni- 
dad mejor que no resultó”, cuenta. El pro- 
yecto de realizar un emprendimiento lo había 
conversado con su pareja y concordaron 
que era el momento para desarrollarlo, 
“Como no tenemos hijos siempre desti 

nábamos dinero a comprarles cosas ricas 
a nuestros tres perros. Sin embargo, si les 
dábamos un snack de pollo, mirábamos la 
etiqueta y lo menos que tenían era carne”, 
detalla. 

En paralelo, a través de redes sociales, el 
matrimonio llegó a un influencer que elabo- 
raba snacks deshidratados para animales. 
“Observando este tipo de contenido nos 
dimos cuenta que quizás no era tan difícil 
y nos propusimos comprar un horno deshi- 
dratador”, recuerda. 

  

  

  

  

  

  

  

  
  

  

  

Bocadillo Pet cuenta con opciones de hígado de vacuno, pollo o cerdo 

Estos snacks entregan felicidad 
a los peludos de la casa 
  

  

María José Norambuena contó 

cómo formaron la empresa junto 
con Franco Castiglioni. 

En octubre del año pasado, comenzaron a 
producir snacks deshidratados. Actualmente, 
la marca ofrece una variedad de productos, 
como contres de pollo, pechugas y patas de 
esta ave, lomo de cerdo e hígado de vacuno, 
a través de su sitio web. 

“Soy ingeniera en construcción de profesión 
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y no tenía conocimientos sobre marketing y 
venta digital. Me puse a estudiar, realizando 
cursos sobre el tema para tener todas las he- 
rramientas necesarias”, detalla. 

Para la Navidad de 2024, lanzaron las Bo- 
cadillo Box. La versión para perros incluye 200 
gramos de snacks de patas de pollo, 40 gra- 
mos de pechuga de la misma ave y 100 gra- 
mos de contres de pollo. Además, contiene 40 
gramos de lomo de cerdo, posta de vacuno e 
hígado de vacuno. Cada caja se completa con 
un juguete sorpresa, que puede ser una pelota 
o un peluche, y tiene un valor de $28.990. 
Además, desarrollaron una muyy similar para 

gatos. “La única diferencia con la cajita para 
perros, es que la destinada a felinos no tiene 
patas de pollo porque son muy duras para 
ellos y el juguete también cambia, por ejemplo, 
incluimos una especie de caña o varita con un 
producto colgando”, detalla. La comercializan 
a $22.490/MW 

  

  

Bocadillo Pet 

eSitio web: https://bocadillopet.com/ 

eInstagram: Obocadillo_pet 

e Teléfono: +56 9 3221 5216 

  

  

SODEGA EL CRUG 
SABEMOS DE MASCOTAS 

[0]=]M[0[971») 

"Cuando los buenos se juntan, los sueños crecen: el 
premio que impulsa a un emprendedor con garra" 

En tiempos donde emprender no es tarea fácil, hay historias que iluminan el camino. Una de ellas es la de Evelyn Cornejo, quien hoy celebra un 
importante logro: se convirtió en el ganador del concurso organizado por Distribuidora Bodega El Cruce en colaboración exclusiva con Proa, empresa 
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De izquierda a derecha: Rubén Cortés, Representante de Proa (Champion), 
Viviana Santibañez (Bodega El Cruce), Evelyn Cornejo, ganadora del 
premio y Natalia Ampuero, Ejecutiva de Bodega el Cruce. 

nacional líder en alimentos para mascotas. 

El premio no es menor: un pallet con 540 
kilos de alimento premium marca Top One, 
una inyección directa de capital en 
productos de primera calidad que permitirá 
a este emprendedor fortalecer su negocio, 
ampliar su oferta y seguir apostando por el 
crecimiento, incluso en medio de escenarios 
complejos. 

"Este premio significa muchísimo para mí. 
Es un respaldo que no solo me entrega 
producto, sino también confianza. Saber 
que empresas como Proa y Bodega El Cruce 
creen en nosotros, los pequeños 
emprendedores, es una motivación 
enorme”, afirma Evelyn Cornejo (la dirección 
del local es Josefina Nieto de Gallardo 440, 
Cartagena), con emoción al recibir el 
premio. 

Con una sonrisa que no disimula el esfuerzo 
que hay detrás, Evelyn Cornejo cuenta que 
en su local los clientes pueden encontrar 
productos de marcas reconocidas, de 

excelente calidad, porque su compromiso es entregar lo 
mejor a las familias que cuidan a sus mascotas con amor. 

“Uno no crece solo. Estos apoyos son fundamentales, 

porque nos 
ayudan a 
sostenernos y a 
proyectarnos., 
Yo siempre digo 
que hay que 
arrimarse a 
buenos árboles, 
y este premio lo 
confirma: la 
asociatividad es 
el camino para salir fortalecidos de las crisis”, agrega. 

La alianza entre Proa y Bodega El Cruce no solo se 
materializa en este concurso, sino en una visión 
compartida: apostar por los emprendedores, por los que 
se la juegan día a día con esfuerzo, creatividad y fe. 

Historias como la de Evelyn Cornejo nos recuerdan que sí 
se puede, que la esperanza se construye con acciones 
concretas, y que cuando los buenos se juntan, los sueños 
tienen espacio para crecer. 

www.bodegaelcruce.cl 
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