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     3.327,10

INDICADORES ECONÓMICOS Y PRECIOS DE LOS METALES

$39.249,99

$68.923,00

-0,40% 

Dolar Observado UF

Dolar Comprador B. Estado UTM

Dolar Vendedor B.Estado IPC
Fuente: www.bancoestado.cl

434,814 3.339,40
¢US$/lb US$/oztCOBRE (LME) ORO (LBMA AM) / PLATA (LBMA)

436,401 3.071,38

444,196 37,8750

429,323 32,8299

Contado ORO (Cotización)

Futuro 3 meses ORO (Prom. año a la fecha)

Promedio mes a la fecha PLATA (Cotización)

Promedio año a la fecha PLATA (Prom. año a la fecha)
Fuente: www.cochilco.cl$ 500.000Sueldo mínimo

$981,00

$945,00

$965,65

Diputados dieron luz verde a acuerdo comercial 
con Emiratos Árabes: establece aranceles 

preferenciales

L a Subsecretaría de Rela-
ciones Económicas In-
ternacionales (SUBREI) 
informó que la Sala de la 
Cámara de Diputadas y 

Diputados aprobó el Acuerdo de Aso-
ciación Económica Integral (CEPA, 
por su sigla en inglés) entre Chile y 
Emiratos Árabes Unidos (EAU), que 
establece aranceles preferenciales.

Por ello, el proyecto de ley -aproba-
do previamente por las Comisiones 
de Relaciones Exteriores y Hacienda- 
avanzó a su segundo trámite legisla-
tivo al Senado.

En lo que respecta al comercio de bie-
nes, el acuerdo establece aranceles prefe-
renciales y reglas de acceso al mercado, 
“promoviendo transparencia, trato no 
discriminatorio y eliminación de barre-
ras innecesarias”.

EAU eliminará aranceles para el 
97% de los productos chilenos desde 
la entrada en vigor del acuerdo, y otro 

1% lo hará al tercer año.
Chile, por su parte, otorgó aran-

cel cero al 99% de las importaciones 
desde EAU, con eliminación gradual 
para un 0,5% adicional, publicó la 
SUBREI.

Además, se incluyen capítulos sobre 
medidas sanitarias y fitosanitarias, 
obstáculos técnicos al comercio, ca-
denas globales de valor, contratación 

pública, promoción de las inversio-
nes, comercio de servicios, comercio 
digital, propiedad intelectual, coope-
ración económica, comercio y empo-
deramiento económico de las muje-
res, y pequeñas y medianas empresas.

En 2024, el intercambio comer-
cial entre Chile y los EAU ascendió 
a US$232,4 millones, observándose 
una reducción promedio anual de un 

1,4% entre los años 2019 y 2024.
En un comunicado, la SUBREI in-

dicó que las conversaciones entre 
Chile y los Emiratos Árabes Unidos 
iniciaron el año 2022 con intercam-
bios técnicos para evaluar la viabili-
dad de un acuerdo bilateral.

Posteriormente, las negociaciones 
formales se desarrollaron entre 2023 y 
2024, en cuatro rondas realizadas en 
formatos virtual y presencial, finali-
zando en Santiago entre el 22 y el 24 
de abril de 2024.

Emiratos Árabes Unidos fue el pri-
mer país del Consejo de Cooperación 
del Golfo en iniciar un proceso de in-
tegración comercial con Chile.

Además de este Acuerdo, ambas 
naciones ya cuentan con un acuerdo 
para evitar la doble tributación, en 
vigor desde julio de 2022, y un acuer-
do de cooperación aduanera, vigente 
desde septiembre de 2024.

¿Mayor 
competencia? 

Cadena de 
supermercados 

mayoristas 
de EEUU está 

estudiando 
aterrizar en 

Chile

A unque ya habría “tan-
teado” la situación en 
2017, ahora la cade-
na de supermercados 
mayoristas de Estados 

Unidos, PriceSmart, estaría consideran-
do nuevamente entrar a competir en el 
mercado chileno.

En caso de llegar a buen puerto, se tra-
taría del segundo país de América del 
Sur en contar con tiendas de esta empre-
sa, que ya opera otros países de la región: 
El Salvador, Costa Rica, Guatemala, Pa-
namá, Honduras, Nicaragua, República 
Dominicana y Colombia, entre otros.

Según conoció Pulso, el CEO de la ca-
dena, David Price, afirmó en la entrega de 
sus resultados trimestrales que “estamos 
evaluando Chile como un nuevo mercado 
potencial”, agregando que ya contrataron 
consultores locales y que están buscando 
potenciales ubicaciones de forma activa.

Price, tras visitar nuestro país junto 
a integrantes del equipo directivo, dijo 
quedar “entusiasmado” con las oportu-
nidades de Chile, donde resaltó la “sóli-
da clase media y las favorables relaciones 
comerciales con Estados Unidos”.

PriceSmart trabaja bajo una modalidad 
de membresías, similar a Cosco. De esta 
forma, quienes pagan una mensualidad 
pueden acceder a sus grandes galpones y 
comprar a precios más convenientes.

Cabe resaltar que Price Club, donde 
la empresa tiene sus orígenes, se fusionó 
con la mencionada Cosco, para luego el 
fundador de la compañía, Robert Price, 
fundó PriceSmart, recuerdan desde el 
medio citado.

En 2017, ya se había adelantado que se 
encontraban analizando si aterrizaban 
en Chile y Perú. Hasta el momento, esto 
no se ha concretado.

Respecto a los posibles planes para 
Chile, el CEO apuntó que podrían le-
vantar “un buen número de sucursales” 

tanto en Santiago como otras “ciudades 
secundarias” con potencial.

Además, el encargado de finanzas, 
Michael McCleary, destacó que en com-
paración con Colombia, donde el PIB es 
similar, la población de Chile es menor, 
“por lo que hay una clase media mucho 
más fuerte”, resaltando a su vez el “go-
bierno muy estable”, rescató Pulso.

Con todo, cabe esperar el análisis de la 
compañía para definir si, efectivamen-
te, PriceSmart traerá su modalidad de 
supermercados mayoristas al país, y así 
más competencia al sector marcado por 
holdings como Cencosud, Falabella o 
SMU, y empresas como Líder y Acuenta 
(Walmart), Alvi Mayorista, o similares.
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