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Accion se enmarca en el Plan de Fortalecimiento Industrial

Cierre de Huachipato: reunion busca
reactivar a contratistas con Enap

El objetivo fue agrupar a empresas segtin su especialidad, para asi establecer vinculos méas

eficientes para responder las oportunidades industriales de la estatal.

El programa Transformacion
Industrial del Biobio (TTB)organi-
z6 unespacio de reunionesconla
Empresa Nacional del Petréleo
(Enap)y firmas que fueron afecta-
das por el cierre de Siderirgica
Huachipato, como parte de las
medidas que incluye el Plan de
Fortalecimiento Industrial. Laac-
tividad, que forma parte de lostra-
bajos del Centro para laIndustria
4,0, busco generar acciones de
reactivacion para proveedoresde
la Regién, quienes vieron com-
prometida su operacién tras el
cierre sidertrgico en 2024,

Asi, en estas reuniones uno a
uno, las empresas participantes
fueron agrupadas segiin su espe-
cialidad: servicios de ingeniera y
mantenimiento industrial, equi-
pos Totatorios, sistemas eléctri-
cos, mecdnica y maestranza. Esta

Las empresas fueron
agrupadas seguin su
especialidad: servicios de
ingenieriay
mantenimiento industrial,
entre otros.

Fueron reuniones de 15 minutos donde se presentaron propuestas.

segmentacion permitic estable-
cer vinculos mds eficientes y ali-
neadoscon lasoportunidades de-
tectadas por Enap en su opera-
cion regional Durante la jorada,
se desarrollaronencuentrosde 15
minutos en los que se presenta-
ron propuestas de valor, se explo-
raron posibles colaboraciones y
se profundizé en los procesos téc-
nicos de la compatifa estatal.

Edgardo Valenzuela, gerente de
Transmision y Potencia, sostuvo
que “el cierre de Huachipato fue
un golpe importante para noso-
tros, era nuestro principal clien-
te"y destacdque la recepeioncon
Enap fue buena. “Expusimos c6-
mo podemos evaluar diversos
mecanismos dentro de suempre-
sa, ellos tuvieron una muy buena
recepcion hacia nuestros produc-
tosy nosinformaron que nos con-
tactaran para indicamos los pasos
a seguir para ingresar como pro-
veedores”, dijo Valenzuela,

Tomds Stiiven, jefe deventasde
Alserv, califico las reuniones co-
mo “valiosas™ y agrego que "nos
permite conocer sus procesos de
licitacién y explorar posibilida-
desde colaboracion, También he-
mos tenidola posibilidad de acer-
€arnos a otras empresas impor-
tantes como Orizon, Essbio y
Enap en este caso™
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