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Empresas comunitarias finalizaron exitosamente
Programa de Fortalecimiento Integral de Proveedores

La iniciativa de Teck Que-
brada Blanca busca prepa-
rar a proveedores locales
de su area de influencia,
para que sean mas com-
petitivos y tengan mejo-
res herramientas a la hora
de dar a conocer su oferta
de productos o servicios.
Representantes de empre-
sas locales participaron en
el cierre del Programa de
Fortalecimiento Integral
de Proveedores Comuni-
tarios, donde realizaron
distintos talleres desde
como desarrollar una car-
peta de arranque hasta el
apoyo para obtener la cer-
tificacion SICEP.

Esta iniciativa es impul-
sada por Teck Quebrada
Blanca a través del pilar
Negocios de su estrategia
Elige Crecer. Denisse Ba-
rahona, lideresa de Elige
Crecer, comentd que el
objetivo del programa es
poder instalar capacida-
des en las empresas que
son parte del drea de in-
fluencia de la compafiia,
para que sean mas com-
petitivas a la hora de dar a
conocer su oferta de pro-
ductos o servicios. “El pro-
pdsito es generar oportu-
nidades de negocio donde
estas empresas puedan
presentarse ante nuestra
area de Contratos y tam-
bién ante las empresas

contratistas que traba-
jan con nosotros, siendo
igual o mas competitivas
que una empresa a nivel
regional”.

Barahona valor¢ el com-
promiso de los provee-
dores participantes que
dedicaron su tiempo y
esfuerzo en mejorar sus
competencias. “Ellos
trabajaron en generar
carpetas de arranque,
mejorar su imagen cor-
porativa, generar bro-
chure también, donde
ellos puedan mostrarse
cOmo empresa a un ni-
vel mucho mas profe-
sional. Hay muchas de
estas empresas que ya
trabajan en el rubro mi-
nero. Sin embargo, es
necesario poder adaptar
sus estandares a lo que
exige la mineria y sobre
todo para Teck Quebrada
Blanca”.

Este programa es eje-
cutado por SEID Global

Consulting. Su director

de Innovacion, Alexis
Celis, explicd que “fue
un programa de alre-
dedor de ocho meses y
basicamente lo que se
realizd, primero, fue un
levantamiento de infor-
macion de las empresas.
Cada una tenia una par-
ticularidad distinta, una
realidad diferente. Por
lo tanto, lo primero que
se hizo fue levantar la
informacion que se tenia
disponible y luego de eso
se comenzo a trabajar
por cada uno, tanto en
talleres de carpetas de
arranque como en el de-
sarrollo de una imagen
corporativa”.

PROGRAMA

En el Programa de For-
talecimiento Integral de
Proveedores Comunita-
rios participaron 18 em-
presas, principalmente

de los rubros de trans-
porte y logistica, textiles y
fumigacion.

Una de las empresas par-
ticipantes fue Romaa, que
se dedica al transporte y
descarga de acido sulfari-
co. La gerente de Opera-
ciones de esta empresa,
Marjholyn Sanchez, expli-
c6 que “en el desarrollo de
este programa lo que no-
sotros pudimos mejorar
fue nuestro vinculo con
lo que estan solicitando
las empresas aca en Ta-
rapacd. Nosotros como
empresa  actualmente
prestamos servicios en
faenas mineras en la

region de Antofagasta,
donde algunas cosas van
cambiando.  Entonces,
la participacion en este
programa nos pudo ayu-
dar a orientarnos respec-
to a lo que solicitan las
faenas en Tarapaca”.

ELIGE CRECER

Elige Crecer es una ini-
ciativa de Teck Quebrada
Blanca que busca apor-
tar al desarrollo social y
econdmico de la regidn
de Tarapaca a través del
fomento de redes de
vinculaciéon, formacién
de capital humano local,

apoyo en la busqueda
de empleo y fortaleci-
miento de proveedo-
res tanto locales como
regionales.

A través de su pilar Ne-
gocios, Elige Crecer ge-
nera alianzas publico-
privadas para fortalecer
las competencias de los
proveedores tanto re-
gionales como locales, a
través de programas de
Desarrollo de Proveedo-
res Regionales y el mas
reciente Programa de
Fortalecimiento de Pro-
veedores Comunitarios.

Ademads esta estrate-
gia pone a disposicion
plataformas para lograr
una mayor visibilidad
y reconocimiento de
la oferta local y regio-
nal en la industria, a
través del Encuentro
Empleo&Negocios, pro-
mocién de ruedas de
negocios y la implemen-
tacion de Red Pro Norte,
plataforma que reune a
mas de 700 empresas
con casa matriz en Tara-
paca, para dar a conocer
su oferta de bienes y
servicios, que les permi-
ta generar negocios que
favorezcan el desarrollo
econdémico de Tarapacd
y potencien su ecosiste-
ma productivo.



