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Tema del día 
  

Demanda por autos usados sube 
por alto valor de vehículos nuevos 

AGENCIA UNO. 

comercio. Los modelos más 
buscados son los su, citycar, 
camionetas y utilitarios, todos 
de segunda mano y con poco 
uso idealmente. Automotoras 
registran buenas ventas en este 
segmento, lo que mantiene 
en movimiento al mercado 
automotriz. Sigue el interés 
por las marcas tradicionales, 
pero las chinas han logrado 
posicionarse. 

Paola Rojas no, asesorando en compras de 
paola.rojasaustralosorno.cl vehículosnuevos y usados, por 

lo queserefirióa la actual ten- 
nlasúltimas décadas, — denciaque observaenestene- 
lacantidad devehícu- — gocio, señalando que los usa- z 
los quese compran y  dosson los más demandados — EL SEGMENTO DE LOS SEMI NUEVOS, DE MARCAS TRADICIONALES, ES UNO DE LOS QUE TIENE MEJOR DEMANDA EN EL RUBRO LOCAL. 

circulan porel paísha — por susclientes. ASENCIO 
crecido exponencialmente. Y “El mercado delos usados 
prueba de elloson los cadavez — hoy en día muestra una ten- 
más largos y demorosos tacos — dencia al alza, a diferencia del 
quese venen Osornoen lasho- — mercado de losnuevos, queha 
ras punta, lo que además nos — ido ala baja. Sin ir más lejos, 
indica queel mercadoautomo- — hay muchas automotoras de 
triztiene una demanda estable, — autos nuevos que han ido ce- 
pesealos vaivenes delaecono- — rrando”, manifestó. 

    
ciados, y con el usado esono — lante y desde 2020 son los semi 

ocurre. Hoy mucha gente por nuevos”, indicó. 
eso está buscando el seminue- El comerciante agregó que 
vo, queson vehículosdel 2020  paraelcaso de esta automoto- 
haciaarriba y con poco kilome- ra, las ventas han subido conla 
traje, tanto suv para la familia, — alta demanda por autos de se- 
como autos pequeños para gunda mano, en óptimas con- 
economizar combustible”, se- diciones, siendo una automo- 

mía. Esasí como efectivamente ñaló. tora mediana y recientemente 
Sibien la demanda de los enOsornoyase han cerrado al- instalada. 

autos nuevos se ha contraído — gunasautomotoras tradiciona- SEMI NUEVOS Otro factor que Juan Henrí- 
en general por los altos pre- — les,comoGildemeister y pron- 
cios, estase traspasó a los usa- to AutoCastillo, donde esta úl- 

Unadelas automotoras nuevas quez considera quehainfluido 
que se ha instalado en Osorno — enlademanda, es queenOsor- 

  

dos, donde lossemi nuevos, — tima quedasóloconsu división OSA es Auto Plus, ubicada en Prat — no hay muy buena atenciónen 
es decir, vehículos con menos — derepuestos operando. LOS VEHÍCULOS SON REVISADOS Y PROBADOS EN LAS AUTOMOTORAS. 1400, donde uno desussocios,  elrubro delaventa deautomó- 
de cinco años y poco kilome-—  Desdesuexperienciaseña- Juan Henríquez, comentó que viles, dada por los años de ex- 
traje, se está llevando a ese — laademás que en el segmento — comprando más vehículosusa- — tínez comentó que estos valo- — junto aCristóbal Ellwangertra-  periencia de quienes trabajan 
público que busca confort y — delos nuevos, algunas marcas — dos, de hecho, esees mi fuerte — res se van negociando, yaque — bajan hace un año y este pro-— enestaárea, pero además por 
modernidad. de vehículos chinos estánmo- — de financiamiento hoy día. Las. las automotoras ponen su va-— yecto comenzó en marzo de — lademanda histórica por vehí- 

La tendencia por comprar — viendo este mercado, ya que — automotoras se están soste- lor, pero también está la op- 2025, gracias a la experiencia culosenel rubro agrícola de es- 
autos de segunda mano tam- — ofrecen mucha tecnología a — niendo con elrubro deusados — ción de que el cliente pueda — queambos llevan en elrubro — tazona. 
bién se ve en Osorno, donde — menorprecio, pero, sinembar- — y los concesionariosnuevostie-— daruna oferta y negociar con — automotriz. En el caso específico de la 
las automotoras están fortale- — go, hay un grupo de la pobla-— nen las dos opciones, denue-— el propietario, a diferencia del Allítienenalrededorde50 firma Auto Plus, se manejan 
ciendoestadivisión porla fuer- — ción que sigue inclinándose — vos y usados, ya que muchas — nuevo, que tiene un precio de — autos,todos de segunda mano, — vehículosde distintos segmen- 
te demanda actual por este ti por marcas establecidas en — vecesrecibenenpartede pago — listafijo. muchos seminuevos también, — tos, como comerciales, donde 
po de vehículos. nuestro país por décadas, prin-— y estos últimos son los más “Tambiénamuchagentele — logrando un promedio deven- — están los furgones y camione- 

cipalmente japonesas, y una — vendidos, a pesar de que los — gusta comprar un vehículo — tasde25 unidades pormes. — tasdediferentestamaños;mo- 
DEMANDA POR USADOS buena posibilidad para seguir nuevostengan bonos definan- — usado, porque elnuevo sedes “Hoydíasevendenmásau-  delossuvy citycarcon diferen- 
Ricardo Martínez trabaja hace con esa tradición sonlos usa: ciamiento”, indicó. valoriza mucho más rápido, — tos semi nuevos que nuevos y — tesprecios. 
20 años en el rubro del finan-— dos. En cuanto al precio de los. hay impuestos verdes que pa-— tenemosla posibilidad de tener “Los más demandados son 
ciamiento automotrizen Osor- “En síla gente hoy día está — vehículos usados, Ricardo Mar- — gar y muchos más gastos aso-— autos usados de 2012 enade-  lossuvylosautomóvileschicos
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de funcionamiento lleva la automotora Auto Plus en Osorno, 
donde sus dueños ven muy buenas ventas de los usados y se- 
minuevos, con al menos 25 por mes. 

. Y a20% se estima 
el alza en la venta de vehículos usados en la Automotriz Ser- 

gio Escobar, durante este año. Los nuevos mantienen buenas 
ventas también en lo que va de este periodo en la firma. 

ELAUSTRAL DE OSORNO! Sábado 26 de julio de 202513 

años aproximadamente 
llevan los autos chinos en el mercado nacional y ya han gana- 
do cierto espacio, por lo que también compitan en el mercado 

de los nuevos, aunque más lento en el de usados. 

  

(vine dela página anterio) 
de menos de$i0 millones, por- 
que son rendidores y los vehí- 
culos comerciales, como el 
Peugeot Partner o el Citroén 
Berlingo. Esos los buscan para 
utilitarios, para el trabajo de 
emprendedores y en eso nos 
ha ido muy bien. Cuando los 
clientesno pueden pagar todo, 
utilizamos financieras, ellos po- 
nen su pie y así sacan el auto”, 
'SOSLUVO. 

Cristóbal Ellwangercomen- 
tó que la automotora Auto Plus 
en cuatro meses de funciona 
miento ha conseguido muy 
buenas ventas. 

“Tenemos variedad. Cuan- 

do un cliente nos dice, tengo 
$12 millones, pero el que le gus- 
tóvale$13 millones, buscamos 
el financiamiento y lo acomo- 
damos. Vehículos comerciales 
como los Peugeot Partner se 
nos van volando”, manifestó. 

Entre las marcas más de- 
mandadas, Cristóbal Ellwan- 
ger indicó que en general la 
gentebuscalas más tradiciona- 
les, como Toyota, Mitsubishi, 
Kia, Subaru y Nissan, pero tam- 
bién las marcas chinas están 

despertando un interés que 
crece, como por ejemplo MG, 
Chery y Great Wall, cuya ca- 
mioneta es la tercera más ven- 
dida en nuestro país. 

“Un auto nuevo saliendo de 
la automotora ya pierde el10% 
desuvalor, por eso muchos es- 
tán prefiriendo los semi nue- 
vos”, concluyó. 

MARCAS DE PRESTIGIO 

Entrelas automotoras de nivel 
nacional que llevan varios años 
operando en Osorno está Ser- 
gio Escobar, ubicada ahora en 
avenida Soriano, 2623, a la al- 
tura del Instituto Adolfo 
Matthei. Desde allí, el jefe de 
ventas, Sebastián Fernández, 

explicóqueesteañose observa 
unalza enla demanda por vehí- 
culos usados, quese estimaen- 
tre 18%a 20% enlo que respec- 
ta alaño pasado; asimismo, en 
el caso de esta empresa, tam- 
biénse ve un incremento en el 
segmento de los nuevos. 

“Hemos tenido mayores 
ventas queel año pasado, se ha 
comportado mejorel mercado 
este año”, expresó. 

Encuantoal estancamiento 

enla venta de vehículos nuevos, 
Sebastián Fernándezindicó que 
este es un comportamiento que 
va cambiando en distintos pe- 
riodos, aunque en las marcas 
con quetrabaja esta firma no se 
ha visto una disminución im- 
portante delasventas. 

“Hubo algunos meses más 
flojos, como mayo y junio, con 
bajasen venta de unidades, pe- 
ro por lo menoseltermómetro 
de este mes muestra que va- 

    LAS CAMIONETAS Y MODELOS COMERCIALES USADOS ESTÁN ENTRE LOS FAVORITOS DE LOS CLIENTES EN OSORNO. 

mos bien con las ventas en las 
marcas que representamos no- 
sotros, como Changan, Great 
Wall, Suzuki, Mazda, Renaulty 
Haval”, añadió. 

En cuanto alas marcas chi- 
nas, el jefe de ventas de esaau- 
tomotoraindicó quesi bien las 
tradicionales son demandadas 
porsu prestigio, las chinas tam- 
bién han ganado presencia en 
elmercado. 

En relación a los autos usa- 

dos, explicó que los precios se 

  

ASNO 

han mantenido, con una leve 
tendencia ala baja. 

“Elauto usado ha manteni- 
dosu precio y hoy día es atrac- 
tivo comprarse un usado. Lo 
bueno es que los que nosotros 
tenemos están revisados y cer- 
tíficados, y eso le da un respal- 
do alas personas que vienena 
comprarnos, porque tienen ga- 
rantía, se les hace un peritaje, 
serevisay asíla gente opta hoy 
por comprar unauto usado en 
automotoras más que aun par- 

ticular, porlo mismo”, añadió. 
Además, la firma Sergio Es- 

cobar presenta unaalta deman- 
dapor lossemi nuevos, con un 
promedio de 35 a 40 unidades 
por mes, donde tambiénlosde 
mayor demandason los fami- 
líares o suv. 

“Los clientes buscan harto 
suv, camionetas también, co- 
mo es una zona agrícola, con 
"marcas como Suzuki, Great 

Wall, Changan y Mazda. Tam- 
bién buscan muchos modelos 
citycar, que tomamos en parte 
de pago y duran muy poco en 
venta, porque la gentelos lleva 
por su precio, ya queson más 
baratosy para economizar por 
surendimiento”, señaló. 

En cuanto a la reventa de 
marcas chinas, Sebastián Fer- 
nández aseguró que se han ido 
desmitificando muchas creen- 
ciasnegativas sobre la calidad, 
ya que se trata ahora de vehí- 
culos que llevan varios años en 
el país, por lo queson produc- 
tos probados con precios más 
convenientes que los de las 
marcas tradicionales y con 
buen equipamiento. es 
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