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Nick Molina se encontraba
en el salén American Express
Centurion en el Aeropuerto
LaGuardia de Nueva York
conversando con una descono-
cida sobre los atrasos de los
vuelos, cuando su companera
de viaje le pregunté si habia
considerado un vuelo privado.

“Me conté sobre este grupo
de WhatsApp”, dijo Molina, un
inversionista de 57 afios y exem-
prendedor de unastartup en Key
Biscayne, Florida. “Me ofrecié
agregarme al grupo”.

Asf es como terminé en “S.
Florida<->NY/Northeast”,
uno de varios chats grupales
activos donde los viajeros,
desde simplemente ricos hasta
verdaderos multimillonarios,
compran y venden asientos en
vuelos privados. Estos chats, a
los que se accede solo coninvi-
tacidn, se enfocan en las rutas
doradas —de Nueva York a
Palm Beach, de Aspen al sur de
California, de Texas a Cabo—
e incluyen a miles de miem-
bros, en un momento en que
los retrasos y las preocupacio-
nes de seguridad han inunda-
do la aviacién comercial.

“Entran en un chat y dicen:
“Voy a Aspen el 1 de agosto.
¢Quién quiere compartir un
avién conmigo?’”, explicé Pe-
ter Minikes, quien dirige una
companifa de vuelos charter
privados, Priority One Jets.

El inversionista de bienes
raices Enrico Scarda, de 56
anos, vendié su propio jet ha-
ce un aflo mds 0 menos, pero
no ha querido renunciar a su
hdbito de volar en forma pri-
vada. Es miembro del mismo
grupo de 676 personas en el
que estd Molina, que opera
como una Craiglist para el
uno por ciento de viajeros que
se desplazan por la Costa Es-
te. A través del grupo, ha vo-
lado en jets de tamafo medio,
entre ellos un Dassault Falcon
50 y un Hawker 800.

“Supongo que, al principio,
estaba un poco dudoso de que
un extrano me recibiera en el
avion”, manifesté Scarda,
“pero después de tres o cuatro
veces que compré o vendf un
asiento, me di cuenta de que
son todos casi el mismo tipo
de personas”.

Los miembros de estos
chats ofrecen asientos en sus
propios jets para sufragar cos-
tos, o arriendan aviones y
buscan personas que quieran
compartir. Algunos son sim-
plemente pasajeros con aver-
sién a las filas de TSA. Igual-

diiadw

Integran a miles de miembros:

Los chats grupales
secretos donde los ricos
consiguen asientos en
ets privados

Incluso los multimillonarios venden asientos en aviones
personales y vuelos chdrter con relativos descuentos. “A
veces no quiere gastar entre US$ 25 mil y US$ 30 mil para ir
a Nueva York”, explican.
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Para algunos viajeros, compartir cabinas con extrafios frustra el propésito de volar en forma privada.

Elinversionista inmobiliario Enrico Scarda y su familia enun jet privado.

mente, aparecen corredores
de jets privados, ofreciendo el
inventario de sus clientes. Eso
a menudo significa asientos
en vuelos de “tramo vacio”;
aviones vacios que vuelan pa-
ra recoger pasajeros.

Kaden Green, de 20 afios, co-
rredor de jets privados, es muy
activo en muchos de estos gru-
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pos de WhatsApp. Los conside-
ra herramientas valiosas para
generar clientes potenciales.
“Es mdrketing gratuito”, dijo.
“No se necesita pagar por un
aviso ni ninguna otra cosa”.
Para algunos viajeros, com-
partir cabinas color crema con
extranos frustra el propdsito
de volar en forma privada, lo

que les quita a las personas la
posibilidad de volar cada vez
que lo deseen. “Al final, sigue
programando su dfa y su viaje
entornoaunplandevuelore-
servado previa-

sf estd de acuerdo en gastar tres o
cuatro (mil)”, manifesto Kislin.

Scarda senalé que lamayoria de
los asientos entre Nueva York y el
sur de Florida se vende al menos
en US$ 2 mil en el grupo de What-
sApp. Las aerolineas comerciales
como JetBlue y Delta transportan
Ppasajeros entre las dos dreas por
apenas una décima parte de eso.

Antes de la pandemia, muchos
viajeros entre estos lugares exclu-
sivos ofrecian asientos gratis a
aquellos que formaban parte de
sured, segtin Minikes, el corredor
de vuelos chdrter. Pero a medida
que se ha expandido el mercado
de la aviacién privada y ha surgi-
do la economia en las sombras del
WhatsApp, cobrar por los asien-
tos se ha vuelto mds habitual.

“Es un espacio reducido”, ob-
servo. “;Por qué quiere estar in-
cémodo sino va a recibir ningu-
na compensacién por eso?”.

Si estos viajes cumplen con las
regulaciones de la Administra-
cién Federal de Aviacién (FAA),
no estd muy claro. Los operado-
res de vuelos por lo general de-
ben estar certificados como Parte
135 si reciben una suma de dinero
por sobre su parte proporcional
del costo, segtin el abogado de
aviacién Steve Taber. Parte 135 es
una seccién de las Regulaciones
Federales de Aviacién, que esta-
blece las normas y los estandares
de seguridad para los operadores
de vuelos no programados y a pe-
dido. Si se encuentra que estos
operadores han violado estas
normas, pueden enfrentar accio-
nes como penas civiles moneta-
rias, segtin la abogada de aviacién
Mary-Caitlin Ray. Taber agregé
que funcionarios de la FAA han
perseguido cuentas de Instagram
y grupos de Facebook donde los
usuarios venden asientos de jet
privado con fines de lucro.

Por esarazén, puede que no
valgalapenaevitar el escaneo
corporal completo y las tari-
fas de equipaje. Y hay otros
inconvenientes de los que in-
cluso los ricos no pueden es-
capar. Kislin comenté que los
vuelos privados compartidos
a menudo terminan retrasa-
dos, porque una mayoria de

companeros de

mente”, comentd
Molina.

Green, quien
estima que hasta
el 30% de su ne-
gocio proviene

Si estos viajes cumplen
con las regulaciones de
la Administracién
Federal de Aviacion

viaje prefieren
despegar mds tar-
de. “Bueno, eso no
funciona para mi”,
asegurdé. “Eso
cambia mi plan”.

de los grupos de (FAA), no esta muy Sin embargo,
WhatsApp, inicié claro. aun cuando Kislin
hace poco su pro- reserve viajes en
pio chat dedicado otro lugar, seguir

alos vuelos privados entre Eu-
ropa y EE.UU. Arik Kislin, in-
versionista, cred “Turks Priva-
te Jet Group”, grupos separa-
dos de 23 personas para aque-
llos que deseen viajar a Turcos
y Caicos, el archipiélago brita-
nico donde €l tiene una casa.
Lo que estimula estos grupos
es una mezcla de hébitos aho-
rrativos y sed de lujo.
“Entiendo que a veces no quie-
re gastar entre US$ 20 mil y US$
30mil parairaNueva York, pero

formando parte de estos gru-
pos de aviacién privada es va-
lioso. Para algunas de estas
personas estilo jet-set, esto
tiene tanto estatus como ser
miembro de Zero Bond.

“Es una forma de iniciar una
conversacién, porque asf es
como tantas personas enlared
de Aspen estdn en ese chat”,
manifestd Green.

Articulo traducido del inglés por "El Mer -
curio”.



