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Ingram Micro y Sonda profundizan su trabajo conjunto en pos 
de alianzas estratégicas a nivel regional

Ingram Micro y Sonda sostuvieron un encuentro clave para fortalecer su 
relación y explorar oportunidades de colaboración en toda la región. En 

la reunión, el mayorista presentó sus capacidades regionales, destacando 
su evolución hacia una empresa de plataformas con una oferta integral que 
abarca ciberseguridad, servicios y soluciones en la nube. Además, puso en 
evidencia la importancia de contar con un despliegue de ingenieros espe-
cializados para atender operaciones avanzadas en cada país, lo que permite 
a Ingram Micro ofrecer un sólido soporte preventa para sus clientes y alia-
dos estratégicos. 
Como señala Marco Tessa, Gerente General de Ingram Micro Chile, “en la 
transformación de Ingram Micro hacia una empresa de plataformas, hoy 
tenemos una propuesta de valor súper potente en áreas como cibersegu-

ridad, servicios y cloud. Tenemos un despliegue de ingenieros en todos los países y en apoyo de preventa que para Sonda es un valor 
agregado muy importante”.
Por su parte, Martín Perrusi, Gerente de Soluciones Avanzadas de la distribuidora, destacó la instancia como “una oportunidad de 
compartir y proponer una serie de soluciones de negocio para aprovechar las capacidades de las dos empresas, partiendo por nuestra 
forma de ver y ofrecer servicios al mercado, hasta soluciones de negocio que se asocian a las verticales de mercado que tiene Sonda”. 

Kaspersky refuerza su programa para socios MSSP

Kaspersky implementó mejoras en su Programa de Socios para Proveedores de Servicios 
de Seguridad Gestionada (MSSP), adaptándose a los modelos de negocio actuales. La 

nueva estructura del programa MANAGE amplía los incentivos para licencias basadas en 
suscripción e incorpora servicios de asesoría y preventa, fortaleciendo el soporte técnico y 
comercial para los socios.
La compañía también renovó su esquema de canales con cuatro categorías: distribuidores, 
integradores, MSSPs y aliados tecnológicos, facilitando la colaboración y personalización 
de benefi cios según el perfi l de cada partner.
Los Servicios de Asesoría de Soluciones, liderados por expertos regionales, entregan orien-
tación sobre funcionalidad, rendimiento e integración de productos. A esto se suman las se-
siones de asistencia de preventa, que apoyan demostraciones y pruebas de concepto (PoC).
El portal de socios ahora incluye más recursos técnicos y mejores prácticas para MSPs. Para 
acceder a estos benefi cios, los socios pueden contactar a su ofi cina local de Kaspersky.

Tiempo de vals y de ganar con Intcomex Chile y Epson

Intcomex Chile y Epson han preparado una campaña especial para premiar 
a sus partners con todo el romanticismo, para que puedan cantar “Un siglo 

sin ti” y muchas otras grandes canciones junto a uno de los artistas latinos con 
mayor arrastre en nuestro país.
Por compras de US$5.000 en productos de la marca en el mayorista, realiza-
das entre el 14 de julio y el 14 de agosto de 2025, sus resellers participan en 
el sorteo de entradas dobles para el concierto que próximamente brindará el 
cantante boricua más querido de Chile.
Los productos Epson que forman parte de esta promoción incluyen impreso-
ras WorkForce, escáneres, proyectores de alto brillo, impresoras de recibo y 
Colorworks.
Asimismo, quienes realicen compras en dichas soluciones por un valor de 
US$35.000 obtienen directamente una entrada doble.
Las compras son acumulables en el periodo, y sólo hay siete entradas dobles 
más experiencia previa disponibles.
Mayor información en https://goo.su/MS1PZsv
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