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Ejecutivos de Tecnoglobal se capacitan en XPG y mayorista crece en el mercado gamer

XPG aterrizó en Tecnoglobal con toda la potencia 
de su portafolio gamer y una oferta perfecta para 

competir en calidad y precio con las mejores marcas del 
mercado, y que los ejecutivos de venta conocieron en la 
capacitación que la marca realizó en las oficinas del ma-
yorista el martes 1 de julio. 
“XPG -la división gamer de Adata- va un paso adelante, 
buscando crear nuevas experiencias y marcar tenden-
cias. El desafío es crecer y lo haremos con mayoristas 
como Tecnoglobal”, indicó Carlos Astorga, Country Ma-
nager Adata-XPG, durante el entrenamiento que reunió 
a la fuerza de ventas del mayorista y en la que también 
participaron por parte de Tecnoglobal, Geraldo Bulhoes, Product Manager de XPG, y Lydia Troncoso, Gerente de Ventas. 
La capacitación, guiada por Francisco Malo, Sales Representative de Adata-XPG, consistió en un completo repaso por las principales 
líneas de productos de la marca, y un detalle de los modelos que estarán disponibles para los clientes de Tecnoglobal, especialmente 
partes y piezas y accesorios: fuentes de poder series Pylon, Kyber y Probe; equipos de ventilación líneas Levante II 360 y Vento; gabi-
netes de los modelos Valormes y Valorair Airplus y teclados y mouse gamer.
Los clientes interesados en comprar stock de XPG a precios preferenciales, pueden registrarse y acceder a ofertas en este link: https://
bit.ly/4njg6DP

Ingram Micro y APC by Schneider Electric fortalecen en conjunto su oferta al canal

Con el propósito de identificar sinergias y potenciar la 
colaboración comercial, el equipo de ventas de In-

gram Micro visitó recientemente las oficinas de APC by 
Schneider Electric. El encuentro permitió a ambas com-
pañías revisar oportunidades de negocio en torno a solu-
ciones de energía crítica, reafirmando su compromiso con 
el desarrollo del ecosistema tecnológico chileno y avanzar 
juntos en más y mejores negocios en la segunda mitad de 
2025.
Durante la jornada, se abordaron los desafíos actuales de 
continuidad operativa, eficiencia energética y respaldo 
inteligente, claves en un mercado cada vez más exigente 
y que valora las soluciones que integren innovación, confiabilidad y escalabilidad para el canal.
De igual modo, se potenció la colaboración como una herramienta estratégica para anticiparse a las necesidades de los clientes, 
especialmente en contextos de transformación digital y crecimiento de infraestructura. 
Con esta visita, Ingram Micro profundiza su estrategia de fortalecer alianzas con líderes globales del sector, promoviendo la 
integración de soluciones que aseguren continuidad, ahorro energético y resiliencia operativa para el canal tecnológico en Chile.

ASUS NUC en Intcomex: la mini revolución corporativa  
para tus ventas

¿Tus clientes corporativos buscan rendimiento sin sacrificar espacio? Para esto, 
Intcomex te ofrece ASUS NUC, la línea de mini PCs con potencia empresarial en 

tamaño ultra compacto. Diseñados para adaptarse a múltiples industrias, los ASUS 
NUC pueden emplearse en una multitud de aplicaciones, desde salas de reuniones 
hasta soluciones de digital signage.
El mayorista cuenta con una amplia oferta de estos equipos compactos, con es-
pecificaciones para satisfacer cualquier proyecto, incluyendo NUC 13 Pro i3 (SKU 
BB001ASU27), NUC 13 Pro i7 (SKU BB001ASU29), NUC 12 Pro i3 (SKU BB001ASU30), 
Canyon Slim i5 (SKU BB002ASU09), Mill Canyon N150 (SKU BB002ASU21).
Desde Intcomex destacan que los ASUS NUC ya están en stock. ¡Contacta hoy a tu 
ejecutivo comercial!
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