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Vertiv refuerza su estructura organizacional en América Latina

A mediados de este mes, Vertiv anun-
ció una serie de actualizaciones clave 

en su estructura organizacional regional. 
Los cambios buscan consolidar el cre-
cimiento de la compañía en mercados 
emergentes y responder con mayor agili-
dad a las exigencias del sector tecnológi-
co en la región.
Con más de dos décadas en Vertiv y una 
sólida trayectoria como Gerente de Cuen-
tas Estratégicas, Gustavo Pérez fue nom-
brado Director de Market Development, 
desde donde liderará las estrategias de 
desarrollo de nuevos negocios y expan-
sión a nuevos segmentos. 
Igualmente, David Goncalvez fue ratificado como Director de Sales Latam. Su misión será fortalecer las operaciones comer-
ciales en América Latina, apoyándose en su profundo conocimiento del ecosistema regional y una carrera de más de 20 años 
en la compañía.
Por su parte, Robson Pacheco asumirá como Director interino de Cuentas Estratégicas, cargo desde el que gestionará las 
relaciones con los principales clientes de Vertiv en Latinoamérica. Con 17 años en la empresa, Pacheco se destaca por su ca-
pacidad para generar resultados sostenidos en cuentas de alto impacto.
“Vertiv continúa alineando nuestro liderazgo y talento para hacer crecer estratégicamente nuestra presencia y excelencia 
operativa en América Latina”, señaló Alex Sasaki, Vicepresidente de Vertiv para la región. “La experiencia y liderazgo de 
Gustavo, David y Robson serán fundamentales para fortalecer nuestra posición en el mercado y continuar ofreciendo solu-
ciones innovadoras a nuestros clientes”, agregó.

Gustavo Pérez, Director de Market 
Development de Vertiv.

David Goncalvez, Director de Sales 
Latam de Vertiv.

Robson Pacheco, Director interino 
de Cuentas Estratégicas de Vertiv.

DLL Leasing impulsa el cierre de año con 
promociones exclusivas de Lenovo y Cisco

DLL Leasing, compañía global de financiamiento para 
fabricantes y distribuidores de tecnología, lanzó dos 

atractivas promociones para potenciar los negocios de sus 
clientes el segundo semestre, que se suman a sus opciones 
de leasing financiero y operativo, más promociones dispo-
nibles a través de los mayoristas con los que opera.
Como explica Fabrizio Amatilli, Account Executive Life Tech 
de DLL Leasing, “en alianza con Lenovo Global Financial 
Services y Cisco, estamos ofreciendo soluciones financieras 
flexibles y accesibles con condiciones únicas para invertir 
hoy y comenzar a pagar en 2026”.
Con Lenovo Global Financial Services, dispone de:
 Compra hoy y paga en 2026: Financia servidores Lenovo y 
comienza a pagar en enero del próximo año.
 Renovación de Windows 10 a Windows 11 Pro: Equipos Le-
novo con 6 meses de gracia antes de la primera renta.
 Leasing financiero y operativo para cómputo con las mejores condiciones.

En tanto, a través de Cisco Easy Pay, DLL Leasing invita a fabricantes y distribuidores a aprovechar su programa de finan-
ciamiento con tasas preferenciales de Cisco Capital, diseñado para ofrecerles las condiciones más competitivas del mercado, 
con pagos flexibles y accesibles que se adaptan a los negocios del canal.
Además, la propuesta de DLL Leasing se fortalece hoy con la incorporación de Matías Fernández, ejecutivo que se suma a la 
empresa para reafirmar el compromiso con la transformación digital de sus clientes. ¡Consulta los beneficios vigentes con tu 
mayorista! Más información solicitar al email fabrizio.amatilli@dllgroup.com

Fabrizio Amatilli y Matías Fernández, ambos Account Executives 
Life Tech de DLL Leasing.
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