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Leasing Vendor: 
Dos años impulsando el 

crecimiento del canal chileno

Promedio de Plazo en 
meses

35,25

En solo dos años y medio, 
Leasing Vendor, la unidad de 
fi nanciamiento de la empresa 
chilena SERVICIOS FINANCIEROS 
PROGRESO S.A., se ha consolidado 
como un actor clave en el 
ecosistema tecnológico nacional. 
Con foco en leasing operativo y 
fi nanciero, hoy es una opción cada 
vez más valorada por el canal.

Claudio Martí nez, Subgerente Comercial, y Diego Bartucevic, Product Manager; ambos de Leasing Vendor.

Tipo de bienes fi nanciados por Progreso 
Leasing Vendor este período.

Meses promedio de plazo de los 
fi nanciamientos de Progreso Leasing 

Vendor.
Clientes fi nales fi nanciados por Progreso 

Leasing Vendor en estos dos años y medio.

https://www.progreso.cl/leasing-vendor/

C
reada en enero de 2023 como nue-
va línea de negocios de Progreso 
—compañía con más de 36 años de 

trayectoria en el mercado del fi nanciamien-
to privado para empresas—, Leasing Vendor 
ha crecido rápidamente bajo el liderazgo de 
Claudio Martí nez, Subgerente Comercial, y 
Diego Bartucevic, Product Manager.
“El primer año nos dedicamos a presentar-
nos con mayoristas y canales, mostrando 
esta nueva unidad respaldada por la expe-
riencia de Progreso”, recuerda Bartucevic. 
“2024 fue el año de nuestra consolidación y 
2025 ha sido explosivo: entre enero y junio 
hicimos más colocaciones que en todo el año 
anterior”, agrega. 

Agilidad, cercanía y soluciones a
medida
Una de sus principales fortalezas es ser una 

empresa de capitales chilenos. Esto les otor-
ga agilidad, fl exibilidad y capacidad para di-
señar contratos adaptados a cada cliente.
“A diferencia de estructuras rígidas de com-
pañías multi nacionales, nos adaptamos a 
los ti empos del canal, aceleramos aproba-
ciones y ajustamos condiciones para no 
perder oportunidades”, comenta Martí nez. 
“Podemos pagar al canal en tres días, y si la 
documentación está completa, incluso en 24 
horas. Además, nuestros contratos son mo-
difi cables, multi marca y sin restricciones de 
productos a fi nanciar”.
Actualmente ofrecen dos modalidades:
Leasing fi nanciero, donde el cliente paga una 
últi ma cuota y adquiere el bien.
Leasing operativo, que permite renovar tec-
nología al término del contrato, devolviendo 
los equipos para acceder a nuevas solucio-
nes.

Más que fi nanciamiento, apoyo estra-
tégico al canal
La propuesta de Leasing Vendor va más allá 
del fi nanciamiento. Su equipo acompaña ac-
ti vamente al canal, incluso parti cipando en 
reuniones con clientes fi nales.
“No competi mos por precio, sino por valor. 
Nuestros partners saben que estamos pre-
sentes. Queremos que el canal se concentre 
en lo que mejor hace —integrar tecnología— 
y que el fi nanciamiento lo dejen en nuestras 
manos”, destaca Bartucevic.
Trabajan con todos los mayoristas y fi nan-
cian a empresas de cualquier industria, lo 
que les ha permiti do crecer de forma sos-
tenida y fortalecer su rol dentro del ecosis-
tema TI. Todo con el respaldo y la solidez 
de Progreso, una empresa con más de tres 
décadas de experiencia en el sector fi nan-
ciero nacional.
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